
 

 

6. Competenţele specifice acumulate 

 
 

FIŞA DISCIPLINEI 
 

1. Date despre program 

ţ ăţă Universitatea „Dunărea de Jos” din Galaţi 

Economie şi Administrarea Afacerilor 

Economie 

Economie şi afaceri internaţionale 

Licenţă 

Afaceri internaţionale 
 

2. Date despre disciplină 
NEGOCIERE COMERCIALĂ INTERNAŢIONALĂ 
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3.7 Total ore studiu individual 69  

3.9 Total ore pe semestru 125 

3. 10 Numărul de credite 5 
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8. Conţinuturi 
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Secretele negocierii in afaceri
Strategii de succes in negocieri de afaceri internationale

Arta negocierii, , 

Antrenamentul comunicării sau arta de a ne înţelege. ş
Semnalele corpului. ş
Ştiinţa rezolvării conflictelor, Ş ţ ă ş ă ş

Arta negocierii, ş
Manualul negociatorului, ş

Comunicare şi negociere în afaceri, ă ş ă ş ă ş
Negocierea afacerilor, 

Arta negocierilor, ă ş
Manipularea în negocieri, 
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Arta negocierii, ş
Comunicare şi negociere în afaceri, ă ş ă ş ă ş

Negocierea afacerilor, 
Manipularea în negocieri, 

9. Coroborarea conţinuturilor disciplinei cu aşteptările reprezentanţilor comunităţii epistemice, 
asociaţiilor profesionale şi angajatori reprezentativi din domeniul aferent programului 
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