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Implicatiile recunoasterii veniturilor si cheltuielilor aferente contractelor de
constructii in situatiile financiare conforme cu IAS 11

The implications of recognition of revenue and expenses related to construction
contracts in the financial statements in accordance with IAS 11

Leica Sorela Corina
Universitatea ,,Dunarea de Jos” din Galati
Facultatea de Economie si Administrarea Afacerilor
Programul de studii de masterat Contabilitate si Audit

Rezumat. Contabilitatea contractelor de constructii in situatiile financiare ale
contractorilor fac obiectul normei contabile internationale IAS 11 ,Contracte de
constructii”. Prezentul referential ghideaza profesionistii contabili in determinarea cat
mai corecta a implicatiilor economico-financiare din cadrul acestei sfere. Implicit,
obiectivul lucrarii il constituie identificarea celor mai eficiente metode de
contabilizarea a contractelor de constructie, atentia indreaptandu-se catre stabilirea
veniturilor si cheltuielilor din cadrul contractelor cu pret fix sau cele raportate la un
cost plus. Prestarile de servicii in cadrul domeniului constructiilor implica un risc
major, iar o analiza atenta asupra tuturor aspectelor tehnico-financiare din contracte si
0 previziune cat mai corecta constituie punctele esentiale pentru o evaluare cat mai
reala a rezultatelor. La nivel general, internationalizarea contabilitatii prin punerea in
balanta a viziunilor referentialelor US - GAAP, respectiv Indian - GAAP si a IAS 11 asupra
contractelor de constructii consituie un alt aspect tratat. Lucrarea vizeaza prezentarea
principalelor diferente la acelasi nivel tematic din prisma celor trei referentiale.

Cuvinte cheie: IAS11, sisteme contabile, contabilitate internationala, constructii

Abstract. Accounting for construction contracts in the financial statements of
contractors covered by international accounting standard IAS 11 ,,Construction
Contracts”. This referential guide accountants in determining the most accurate
economic and financial implications within this sphere. By default, the aim of the paper
is to identify the most effective methods of accounting for construction contracts,
indreaptandu attention toward determining the revenue and expenditure of fixed-price
contracts or those reported at cost plus. The services within the construction industry
poses a serious risk, and careful consideration of all aspects of technical and financial
contracts and a more accurate prediction is essentials for a more realistic assessment
of the results. Overall, the internationalization of accounting through the
harmonization of the visions Referentials US - GAAP or Indian - GAAP and IAS 11
Construction contracts on another aspect trends accounting Treaty. The paper aims at
presenting the main differences at the same level in terms of the three thematic
repositories.

Key words: 1AS11, accounting systems, international accounting, construction

Introducere

Contractele de constructie sunt in general contracte care se intind pe o perioada
mai mare de un an. Astfel ca natura activitatilor desfasurate in aceasta zona, determina ca
perioadele de efectuare a lucrarilor sa fie diferite de la perioada contabila considerata
standard: anul calendaristic.
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in concordanta cu aceste aspecte, se impune problema alegerii celei mai bune
variante de recunoastere a veniturilor, respectiv a cheltuielilor : trebuie sa se astepte
momentul de sfarsit al contractului aferent unei lucrari de constructii pentru
contabilizarea in integralitate a rezultatului operatiunii sau sa se repartizeze acesta pe
perioada de productie in functie de starea de avansare a lucrarilor?

De asemenea, calculele si contabilizarile generate de un contract de constructii pot
constitui o problema de alocare a profitului total pe diferitele perioade contabile in care
au loc procesele de constructie.

Obiectivul normei 1AS11 este tocmai acela de a prescrie tratamentul contabil al
veniturilor si costurilor referitoare la contractele de constructii.

1. Cadrul conceptual privind recunoasterea contractelor de constructie avand la baza
IAS 11

IAS 11 utilizeaza conditiile de recunoastere stabilite de Cadrul general de
intocmire si prezentare a situatiilor financiare pentru a determina momentul optim
apreciat pentru alocarea veniturilor si costurilor contractuale la nivelul contului de
rezultate.

in sensul recunoasterii, se identifici elementele: probabilitatea beneficiului
economic viitor si credibilitatea evaluarii.
> Conceptul de probabilitate se fundamenteaza pe incertitudinea proprie mediului in

care intreprinderea isi desfasoara activitatea. El face referire la gradul de incertitudine
cu care beneficiile economice viitoare asociate unui element se vor constitui intr-un
flux catre sau dinspre intreprindere.

Exemplificand, atunci cand incasarea unei creante a intreprinderii este probabild,
in absenta unei probe care sd demonstreze contrariul se justificd recunoasterea creantei
ca un activ.
> Credibilitatea evaluarii presupune ca elementul recunoscut poseda o valoare sau un

cost ce pot fi evaluate cu credibilitate, sunt libere de eroare si deformare. Tn cazul
contrar, fara o estimare rezonabila, elementul nu va fi recunoscut in Bilant sau in
Contul de profit si pierdere.

De asemenea, IAS 11 respecta prevederile contabilitatii de angajamente astfel ca
efectele tranzactiilor si ale altor evenimente sunt recunoscute atunci cand tranzactiile si
evenimentele se produc (si nu pe masura ce numerarul sau echivalentul este incasat ori
platit) si sunt inregistrate in evidentele contabile si raportate in situatiile financiare ale
perioadelor aferente.

Situatiile financiare intocmite in baza acestui principiu ofera informatii
utilizatorilor nu numai despre tranzactiile trecute, care au implicat plati si incasari, dar si
despre obligatiile de plata din viitor si despre resursele privind incasarile viitoare.

In contabilizarea contractelor de constructii conform IAS 11 se respecta si
principiul prudentei, care are in vedere includerea unui grad de precautie sau atentie in
folosirea rationamentelor necesare pentru a face estimarile cerute, cum ar fi
nesupraevaluarea activelor si veniturilor si nesubevaluarea pasivelor sau cheltuielilor,
principiu ce se respecta cu precadere in aplicarea metodei terminarii lucrarilor.

in procesul de evaluare a indeplinirii sau neindeplinirii criteriilor de recunoastere
in situatiile financiare trebuie acordata atentie consideratiilor legate de pragul de
semnificatie. Informatiile sunt semnificative daca omisiunea sau declararea lor eronata ar
putea influenta deciziile economice ale utilizatorilor, decizii luate pe baza situatiilor
financiare.

In ceea ce privesc costurile suportate de beneficiar conform prevederilor
contractului, aria este una destul de restransa incluzand unele costuri generale de

6
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administratie si costuri de dezvoltare pentru care rambursarea este specificata in
prevederile contractului.

Este frecventa situatia in care antreprenorul poate sa-si angajeze cheltuieli ce nu
pot fi atribuite activitatii contractuale sau care nu pot fi imputate unui contract, aici
facandu-se referire la costuri generale de administratie pentru care rambursarea nu este
specificata in contract; costurile de vanzare, ori de cercetare si dezvoltare pentru care
rambursarea nu este specificata in contract. (Girbina, 2009)

Perioada retinuta pentru calculul costului unui contract incepe odata cu semnarea
acestuia si se incheie la finele executarii contractului, iar totalitatea cheltuielilor
ocazionate de prezentul contract pot intra in costul acestuia.

La nivel practic, in ceea ce privesc practicile europene, desi solutiile retinute
pentru contabilizarea contractelor pe termen lung sunt diverse, majoritatea
intreprinderilor utilizeaza metoda procentajului de avansare. Dar sunt si intreprinderi
care, din prudenta, prefera sa nu contabilizeze profituri decat la terminarea contractului
(precum grupul suedezo-elvetian ASEA), asa cum sunt si intreprinderi care aplica simultan
ambele metode, in functie de natura lucrarilor (de exemplu, Bouygues - Franta).

2. Contabilizarea contractelor de constructii din prisma IAS 11 versus recunoasterea
prestarilor de servicii prin IAS 18

Conform IAS 18 veniturile referitoare la contractele de presté[i de servicii sunt
recunoscute in functie de fiabilitatea rezultatului acestor contracte. In situatia in care
conditia de fiabilitate a rezultatului este indeplinitd, veniturile sunt recunoscute prin 3
metode, in timp ce prin intermeiul IAS 11 contabilizarea contractelor de constructie se
poate realiza prin doua variante, metode ce difera in functie de momentul in care se
stabileste rezultatul aferent contractului. Astfel, intalnim:

1.  Metoda procentului de executie - se tine
cont de starea de avansare a operatiei la data
bilantului, procedeele folosite fiind:

a. analiza serviciilor prestate;

1. Metoda procentajului de avansare -
conform  careia  costurile si  veniturile

contractuale sunt recunoscute ca venituri si
respectiv cheltuieli in functie de stadiul de
executie al contractului la sfarsitul fiecarui
exercitiu, ceea ce are ca efect determinarea in
acelasi mod a beneficiului prevazut.

termindrii lucrdrilor limiteaza
evaluarea lucrarilor realizate (veniturilor) la
nivelul marimii cheltuielilor suportate si
susceptibile sa fie recuperate de la beneficiar.

2. Metoda

Metoda procentajului de avansare,

b. serviciile prestate la data bilantului,
exprimate sub forma de procentaj fata de
ansamblul serviciilor de executat;

c. proportia costurilor angajate fata de
totalul costurilor estimate ale operatiei.

2. Metoda liniara, folosita atunci cand
serviciile sunt executate printr-un numar
nedeterminat de prestatii de-a lungul unei
perioade de timp;

3. Alta metoda utilizata atunci cand se
identifica o prestatie mult mai importanta decat
celelalte.

trateaza si stadiul de executie_al unui

contract ce poate fi determinat in mai multe moduri. Indicatorul ales pentru determinarea
gradului de finalizare trebuie sa permita o masurare credibila a lucrarilor realizate.
In functie de natura contractului, pot fi utilizate:
- raportul dintre cheltuielile contractuale inregistrate si cheltuielile contractuale
totale estimate (numita si metoda cost-la-cost);
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- metoda examinarii lucrarilor efectuate;
- metoda finalizarii unei proportii fizice din lucrarile contractuale.

Metoda termindrii lucrarilor - diferenta esentiala dintre cele doua metode de
contabilizare, metoda procentajului de avansare si metoda terminarii lucrarilor, este
momentul in care se stabileste rezultatul contractului, respectiv momentul in care sunt
recunoscute veniturile si cheltuielile contractuale.

De asemenea, IAS 11 prezinta conditiile ce trebuie indeplinite pentru ca rezultatul
unui contract de constructie sa fie estimat in mod fiabil, conditii ce difera in functie de
tipologia contractului, printre care:

1. In cazul unui contract cu pret fix trebuie ca:

- venitul total al contractului sa fie masurat in mod credibil;

- sa existe o mare probabilitate ca antreprenorul sa obtina avantaje economice referitoare
la contract;

- costurile atribuibile, precum si cele necesare terminarii contractului, cat si gradul de
avansare a lucrarilor la data bilantului, sa poata fi masurate in mod credibil;

- costurile atribuibile contractului sa fie in mod clar identificabile si maasurabile, pentru a
se permite compararea acestora cu estimarile precedente;

Prin exemplificare se cunoaste o societate ce construieste un baraj. Contractul are
un pret fix de 500.000 lei. Durata de executie a contractului este de 3 ani. La sfarsitul
primului an, costurile inregistrate insumeaza 80.000 lei. Costurile suplimentare anticipate
a fi inregistrate pana la finalizarea contractului sunt de 110.000 lei.

La sfarsitul celui de al doilea an, costurile efectiv inregistrate de societate se ridica
la 140.000 lei. Costurile anticipate a fi inregistrate pana la finalizarea contractului sunt de
50.000 lei. In al treilea an constructia este terminata. Costurile totale inregistrate sunt de
260.000 lei.

Cost total anticipat la sfarsitul anului 1 = 80.000 + 110.000 = 190.000
Cost total anticipat la sfarsitul anului 2 = 140.000 + 50.000 = 190.000

La zi Recunoscute in Recunoscute in
anii anteriori anul in curs

Anul1
Venituri 210.526,32 0 210.526,32
(500.000*8/19)
Cheltuieli 80.000 0 80.000
(190.000*8/19)
Profit 130.526,32 0 130.526,2
Anul2
Venituri 368.421,05 210.526,32 157.894,73
(500.000%14/19)
Cheltuieli 140.000 80.000 60.000
(190.000*14/19)
Profit 228.421,05 130.526,32 97.894,73
Anul3
Venituri 500.000 368.421,05 131.578,95
Cheltuieli 260.000 140.000 120.000
Profit 240.000 228.421,05 11.578,95
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2. Contractele cost plus impun existentta unei probabilitati considerabile ca
antreprenorul sa obtina avantaje economice referitoare la contract, precum si existenta
posibilitatii de a identifica in mod clar si de a masura cu precizie toate cheltuielile legate
de contract, cheltuieli rambursabile sau nu.

Un exemplu eclocvent de recunoastere a veniturilor si cheltuielilor in cazul unui
contract cost plus il reprezinta o societate ce construieste o uzina. Contractul are un pret
fix de 50 milioane lei. Durata de executie a contractului este de 3 ani. La sfarsitul primului
an, costurile inregistrate insumeaza 8 milioane lei. Costurile suplimentare anticipate a fi
inregistrate pana la finalizarea contractului sunt de 11 milioane lei.

La sfarsitul celui de al doilea an, costurile efectiv inregistrate de societate se ridica
la 14 milioane lei. Costurile anticipate a fi inregistrate pana la finalizarea contractului sunt
de 5 milioane lei. Tn al treilea an constructia este terminata. Costurile totale inregistrate
sunt de 26 milioane.

La zi Recunoscute in Recunoscute in anul
anii anteriori in curs

Anul 1
Venituri 11.600.000 0 11.600.000
(145/100*19mil.*8/19)
Cheltuieli 8.000.000 0 8.000.000
(19.000.000*8/19)
Profit 3.600.000 0 3.600.000
Anul 2
Venituri 20.300.000 11.600.000 8.700.000
(145/100*19mil.*14/19)
Cheltuieli 14.000.000 8.000.000 6.000.000
(19.000.000*14/19)
Profit 6.300.000 3.600.000 2.700.000
Anul 3
Venituri 37.700.000 20.300.000 17.400.000
(145/100*26 mil.)
Cheltuieli 26.000.000 14.000.000 12.000.000
Profit 11.700.000 6.300.000 5.400.000

Venit = Cost + 45%*Cost = 145/100 * Cost

De cele mai multe ori, rezultatele preconizate la semnarea contractului nu coincid
cu cele finale, drept pentru care se aplica metoda terminarii lucrarilor. Dar daca, ulterior,
incertitudinile referitoare la contract s-au diminuat foarte mult, astfel incat rezultatul
acestuia sa poata fi estimat in mod fiabil, trebuie sa se utilizeze metoda procentajului de
avansare.

Trecere de la metoda terminarii lucrarilor la metoda procentajului de avansare se
poate intalni si in cazul combindrilor de intreprinderi, cand filiala a contabilizat contractul
prin metoda terminarii lucrarilor, iar societatea mama considera ca sunt indeplinite
conditiile pentru aplicarea metodei procentajului de avansare.

Filiala a incheiat in anul 2014 un contract de renovare a unei clddiri, constructie ce
dureazd 2 ani. Pretul contractului este de 250.000 lei, iar costul estimat de productie de
180.000 lei. Filiala a inregistrat in anul 2008 un cost de productie de 99.000 lei, si a
contabilizat contractul prin metoda termindrii lucrdrilor.

Pentru intocmirea situatiilor financiare consolidate trebuie sd se incorporeze in
costul lucrdrilor partea din rezultat aferentd anului 2014.

9
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Rezultat total estimat = 250.000 - 180.000 = 70.000 lei
Gradul de avansare al lucrarilor la 31.12.2008 = 99.000/180.000 = 55%
Rezultat aferent exercitiului 2008 = 70.000 * 55% = 38.500 lei

Lucrari in curs = Variatia stocurilor 38.500

Baza contabila = 99.000 + 38.500 = 137.500 lei

Baza fiscala = Sume deductibile sau neimpozabile in exercitiile viitoare = 99.000 lei
Diferenta temporara impozabila = 38.500 lei

Datorie de impozit amanat = 16% * 38.500 = 6.160 lei

. Che}tmeh cu = Impozit amanat 6.160
impozitul amanat
Contabilizarea prestdrilor de servicii din prisma IAS 18

In vederea estimarii veniturilor si costurilor induse de un contract de prestari de
servicii, se recurge de regula la asa numitele metode bazate pe calcule analitice, caz in
care fiecare venit si cheltuiala vor fi previzionate.

Daca intreprinderea prestatoare de servicii a avut contracte similare in trecut,
previziunea indicatorilor (elementele de venituri si cheltuieli) este realizata prin
parcurgerea anumitor etape de analiza specifice.

Astfel, se trec in revista cateva dintre metodele anterior prezentate prin
exemplificare directa.
> Metoda procentului de executie sub aspectul ponderii serviciilor deja executate in

totalul serviciilor de executat.

Un contract pentru lucrari de modernizare a cladirii unui client. Devizul s-a stabilit
la suma de 8.000 lei, pentru un cost total prevazut de 6.000 lei. La data de 31.12.N
cheltuielile angajate in cadrul acestui contract se ridicau la suma de 1.500 lei. Serviciile
prestate reprezinta ' din cele care trebuie efectuate.
Pe baza ponderii serviciilor executate intreprinderea va contabiliza in exercitiul N:
- venituri in suma de 2.000 lei (1/4 * 8.000 lei);
- cheltuieli in suma de 1.500 lei (1/4 * 6.000 lei).

Potrivit normelor contabile internationale, contabilizarea este:

% = ,Venituri din lucrari” 2.000
,,Costul lucrarilor” 1.500
,Lucrari in curs” 500

Potrivit normelor romdnesti, o varianta de contabilizare este:

6xx = 3xx 1.500
Conturi de stocuri si
productie in curs de
executie
4xx
Conturi de terti
5xx
Conturi de trezorerie

10
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o reflectarea cheltuielilor efectuate in cursul exercitiului N
e reflectarea veniturilor potentiale din prestarea serviciilor (evaluate la costul de

productie)
332 = 711 1.500
»,Productie in curs de ,Vvariatia stocurilor”
executie”

e recunoasterea veniturilor din prestarea de servicii potrivit ponderii serviciilor
executate si facturarea lor

411 = % 2.380
,Clienti” 704 2.000
,Venituri din lucrari
executate si servicii
prestate
4427 380
,» TVA colectata”

e recunoasterea costurilor aferente prestdrilor de servicii ale exercitiului N

711 = 331 1.500
»variatia stocurilor” »,Productie in curs de
executie”

> Metoda procentului de executie sub aspectul ponderii costurilor realizate pana la o
anumita data in totalul costurilor estimate ale contractului, prezinta

O iintreprindere ce incheie un contract pentru efectuarea unor prestatii constructie
anexa in valoare de 6.000 lei. Costurile aferente serviciilor prestate in primul an sunt de
2.000 lei, iar costurile totale aferente contractului sunt de 5.000 lei.

Conform metodei procentului de executie, cunoscand ponderea costurilor realizate
pentru primul an (2.000/5.000 * 100 = 40%), se pot determina veniturile care pot fi
recunoscute pentru primul an (6.000 * 40% = 2.400).

411 = % 1.500
,Clienti” 704 2.400
,Venituri din lucrari
executate si servicii
prestate”
4427 456
, TVA colectata”

3. Diferentele dintre sistemele contabile contemporane in conditiile globalizarii din
perspectiva IAS 11 - "Contractele de constructii”

Demersurile privind compatibilizarea sistemelor contabile mondiale evidentiaza
eforturi considerabile din partea tuturor actorilor, insa continua reconfiguratie a relatiilor
economice internationale, intarzie acest proces de globalizare generala. Asadar,

11



UNIVERSITAS
A A [onivessing |

v Centrul de Cercetare ,Strategii de Dezvoltare a 1@1
ﬂﬂﬂ: Sistemelor Economice Competitive” ‘:’,@i’
e | ) s
QI
GALATIENSIS GALATIENSIS
Universitatea ,Dundrea de Smc Facultatea de Economie si
Jos” din Galati Administrarea Afacerilor

globalizarea nu modifica numai elementele de separatie intre state, ci si modul in care
politicile contabile sunt adoptate si implementate.

Problematica lucrarilor in curs de executie se poate regasi in diverse sectoare, dar
ea se focalizeaza in perimetrul contractelor de constructie. Acest tip de contract face
obiectul normei IAS 11 ‘Contracte de constructii’ fiind regasit si in sistemele contabile
aplicate in alte tari. Astfel, in India contractele de constructii se regasesc ca fiind AS-7,
iar in cadrul sistemului contabil aplicat in USA , US GAAP le reglementeaza prin ARB 45.

Contractul de constructie este un contract negociat pentru construirea unui activ
sau a unei combinari de active intr-o stransa interdependenta din punct de vedere al
proiectarii, tehnologiei si scopului sau utilitatii finale.

In timp ce normele americane nu dau nicio definitie unui contract de constructie
pe termen lung, Planul Contabil General francez considera contractele privind realizarea
unui bun, serviciu sau ansamblu de bunuri si servicii, a caror executii se deruleaza pe mai
multe exercitii, ca fiind contracte pe termen lung.

Recunoasterea veniturilor si a cheltuielilor contractuale

Din prisma contabilizarii contractelor de constructie IAS 11 stabileste doua metode,
care difera in functie de momentul in care se stabileste rezultatul aferent contractului.
Asadar, atat in Romania, cat si in Belgia, din punct de vedere al practicilor de
recunoastere si masurare, intalnim:

e metoda procentajului de avansare/avansului procentual;
e metoda terminarii lucrarilor;

IAS 11 nu impune in mod expres o anumita metoda de determinare a stadiului de
finalizare a unui contract de executie, insa, specifica faptul ca aceasta poate fi
determinata in mai multe moduri. Ideea principalaa este ca antreprenorul trebuie sa
utilizeze acea metoda care masoara cel mai bine munca efectuata pentru contractele de
constructii existente.

in acelassi timp, standardele nipone stabilesc ca rezultatul poate fi determinat
doar prin cea de-a doua metoda, respectiv cea a termindrii lucrdrilor. Ca si alte tari din
fostul bloc comunist, Ungaria se caracterizeaza prin absenta metodei stadiului de
definitivare a contractului pentru contabilizarea contractelor pe termen lung, contrar IAS
11.

in Cehia, planul contabil ceh a mers pe modelul planului contabil general francez.
Cu toate acestea, veniturile si cheltuielile aferente contractelor de constructie, productie
si de prestari de servicii pe termen lung sunt contabilizate doar la incheierea
contractului. Contabilizarea contractelor pe termen lung urmeaza metoda terminarii
contractului si nu permite metoda stadiului de definitivare a contractului IAS 11.

US GAAP - AS-7 - IAS 11

Statele Unite ale Americii, India si Romania, aparent 3 tari din continente diferite,
cu ideologii si culturi specifice, functioneaza dupa reguli contabile similare. Cu toate
acestea, specificatiile economice ale fiecarei zonei se resfrang si asupra politicilor
contabile aplicate. Asadar, intalnim cateva particularitati specifice:

Din punct de vedere al abordarii contabile, in ceea ce priveste metoda de
recunoastere a veniturilor, IAS 11 functioneaza similar cu Indian GAAP, respectiv veniturile
sunt recunoscute in contul de rezultate atunci cand are loc o crestere a beneficiilor
economice viitoare, in perioada exercitiului, asociata unei cresteri de active sau reduceri
de pasive.

12
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De asemenea, in teorie si practica, pentru recunoasterea veniturilor trebuie
respectata cerinta potrivit careia acestea trebuie sa fie obtinute si nu neaparat incasate,
sa poata fi credibil evaluate si sa aiba un suficient grad de certitudine.

Modificarile caietului de sarcini aduse de client in timpul perioadei de constructie
se refera la modificari in proiectarea activului sau in ceea ce priveste durata de executie.

Prevederile in vigoare ale IAS 11, cat si a Indian GAAP-urilor, conditioneaza ca
modificarile aduse sa fie incluse in veniturile contractuale doar daca sumele vor fi
incasate si pot fi masurate cu exctitate. n general acest lucru este posibil numai daca
contractantul are o experienta anterioara adecvata, ceea ce 1i permite efectuarea unei
evaluari a probabilitatii aprobarii de catre beneficiar (in cazul in care acesta nu a aprobat
deja variatia), permitandu-i totodata o cuantificare corecta si acceptabila a schimbarii in
nivelul veniturilor si costurilor rezultate in urma variatiei.

Pe de alta parte, conform US GAAP veniturile vor fi recunoscute atunci cand este
probabil ca ordinul de schimbare sa fie aprobat de catre client si valoarea veniturilor sa
fie evaluate in mod fiabil. De asemenea, US GAAP va include in contractele de constructii
atat veniturile cat si cheltuielile, in mod detaliat, ce vor avea loc sau au avut loc ca
urmare a schimbarii.

e Contabilitatea pretentiilor sau revendicarilor

in timp ce Indian GAAP si IAS 11 considera ca evaluarea marimii veniturilor
obtinute dintr-o revendicare' este supusa unui grad ridicat de incertitudine si depinde,
adesea, de rezultatul negocierilor, US GAAP prevede ca revendicarile sa fie consemnate
in masura in care s-au efectuat/se vor efectua costurile contractuale aferente respectivei
revendicari.

Conditiile ce stau la baza revendicarilor sunt:

INDIAN GAAP & IAS 11 US GAAP
e gradul de avansare a negocierilor aratd ca |- existda o bazd legald pe care se face
este probabil ca beneficiarul sa accepte revendicarea;
reclamatia; - costurile suplimentare rezulta din
e mdrimea care va fi, probabil, acceptata de circumstante ce erau neprevazute la data
beneficiar poate sa fie evaluata in mod fiabil; contractului si nu provin din deficientele

niciunuia dintre contractori;

- costurile asocitate revendicarii sunt
determinate in mod rezonabil proportional cu
lucrarile efectuate;

- elementele stipulate in cadrul revendicarii
trebuie sa fie obiective si verificabile

o Contabilitatea optiunilor contractuale
US GAAP considera ca adaugirile sau optiunile la un contract existent trebuie

tratate drept un contract de sine statator daca este indeplinita una dintre urmatoarele
conditii:

1.produsul sau serviciul ce va fi furnizat difera in mod semnificativ de produsul sau
serviciul furnizat conform contractului initial; 2. Pretul noului produs sau serviciu este
negociat fara a lua in considerare pretul contractual initial si implica judecati economice
diferite; 3. produsele sau serviciile ce vor fi furnizate conform optiunii exercitate sau

! Sume care depasesc pretul contractual convenit, pe care antreprenorul incearc sa le recupereze de la clienti
pentru cheltuieli suplimentare neprevazute.
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adaugirii efectuate sunt similare cu cele stipulate in contractul initial, dar relatia dintre
pretul contractual si cheltuielile contractuale anticipate este complet diferita.

Daca adaugirea sau optiunea nu respecta conditiile de mai sus, contractele trebuie
combinate. Totusi, daca adaugirea sau optiunea nu indeplineste criteriile pentru
combinare, acestea trebuie tratate drept dispozitii de modificare.

e Asocieri si contracte impartite

Dispozitiile normei 1AS11 trateaza contractele de constructii fie separat fie ca un
tot unitar, in functie de negocierile realizate in prealabil, ori daca sunt executate in mod
simultan sau unul dupa altul, fara intrerupere sau relatiile lor sunt atat de puternice incat
constitue de fapt un singur proiect, degajand o marja globala;

US GAAP prevede si situatia in care un contract de constructie este impartit intre
mai multi antreprenori. Cand proprietarul contractului organizeaza licitatii, mai multi
antreprenori formeaza sindicate sau asociatii pentru a licita si pentru a obtine un
contract,care nu ar putea fi dus la indeplinire de catre unul singur.

In general, asociatia se infiinteaza pentru un singur contract si se dizolva la
finalizarea acestuia. Asociatia este o forma de parteneriat, chiar daca este un parteneriat
pentru un scop limitat. Acordul partilor si termenii contractului licitat cu succes vor
determina natura inregistrarilor contabile.

Conturile de profit si pierdere sunt de obicei cumulative, aratand toate totalurile
de la data inceperii contractului si pana la data raportarii. Partea din profitul asociatiei
aferenta fiecarui asociat se inregistreaza intr-o singura pozitie, ca si in cazul metodei
integrarii globale pentru investitii, scazandu-se portiunea de profit inregistrata anterior.

In mod similar bilanturile asociatiei cuprind o singura pozitie pentru soldurile
investitiilor si avansurilor. in cele mai multe cazuri, informatiile cuprinse in notele de
subsol sunt similare cu cele ale metodei integrarii globale in ceea ce priveste prezentarea
situatiilor financiare consolidate aferente asociatiilor.

Conform Standardelor Internationale de Contabilitate (IAS 31 ,,Raportare financiara
intereselor in asocierile in participatie”), profitul unui asociat in cadrul unei asociatii
mixte poate fi contabilizat fie prin integrare proportionala, fie prin metoda integrarii
globale.

e Transferul controlului

IAS 11 face precizari si in legatura cu modul de tratare a costurilor contractuale
care s-ar putea sa nu fie recuperabile. Acestea trebuiesc recunoscute imediat ca o
cheltuiala. Pe de alta parte, US GAAP aplica urmatorul rationament:

- Atunci cand veniturile pot fi recunoscute si cuantificate, se va utiliza metoda
procentajului de finalizare/avansare al lucrarilor;

- Metoda contractului finalizat va fi adoptata atunci cand estimarile nu pot fi facute
in mod fiabil;

4, Concluzii

Echilibrul financiar al unei firme se caracterizeaza ca fiind un sistem de corelatii,
prin care se stabilesc anumite proportionalitati in cadrul si intre diferitele fluxuri tehnice si
financiare. De aceea, trebuie avute in vedere corelatiile obiective dintre necesitatile de
resurse materiale si posibilitatile de finantare.

Pentru exprimarea si analiza cat mai corecta si prolifica a multiplelor corelatii
implicate, legate in mod direct de echilibrul financiar, referentialul IAS 11 - Contracte de
constructii vine sa sustina in mod direct acest mecanism.

Analiza financiara presupune ca rezultatele intreprinderii sa poata fi comparabile
de-a lungul unor perioade succesive. La nivelul celei mai bune metode este considerata
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cea care va reusi sa asigure independenta exercitiilor, respectiv metoda procentajului de
avansare sau metoda terminarii lucrarilor, dupa caz.

Desi aplicarea fiecareia dintre ele presupune indeplinirea anumitor conditii si
plierea in functie de gradul de derulare al proiectului, unii profesionisti contabili considera
cea dintai metoda ca fiind cea optima. Acest lucru se conchide prin faptul ca aceasta
repartizeaza fiecarui exercitiu, gradual, o parte din rezultatul aferent contractului, lucru
ce nu se realizeaza prin metoda terminarii lucrarilor cand rezultatul afecteaza numai
situatiile financiare ale exercitiului in care se finalizeaza contractul.

Prin aplicarea metodei procentajului de finalizare se diminueaza gradul de
disproportionalitate, fiind stabilita o legatura directa intre rezultatul unui exercitiu si
lucrarile efectuate in cursul acestuia.

Dar si aceasta metoda are dezavantajul de a depinde prea mult de gradul de
avansare al lucrarilor, grad care poate fi apreciat prin metode diferite. Printr-o
supraevaluare a acestuia se poate obtine un rezultat imbunatatit iar printr-o subevaluare
un rezultat diminuat, in functie de ,necesitatile” firmei. De asemnea, profitul nu se
recunoaste decat in exercitiul financiar in care contractul este finalizat, pozitia financiara
si rentabilitatea firmei pot fi artificial imbunatatite, deoarece cheltuielilor efectuate in
cursul exercitiului nu le pot corespunde intreg profitul recunoscut.

Cu alte cuvinte, prezentul referential constituie un ghid solid catre o situatie
contabila justa la alegerea celei ma bune metode nu se limiteaza doar la conditiile
contractuale, ci si la judecata profesionistului contabil.

Pe de alta parte, la nivelul referentialelor IAS - U.S. G.A.A.P., acestea constituie
un avans semnificativ al apropierii referentialelor contabile international recunoscute,
insa un sistem contabil trebuie sa tina seama de realitatile economice ale unei tari. El
trebuie in permanenta revizuit si adaptat noilor cerinte care sunt intr-o continua
schimbare, dar in acest proces dinamic trebuie tinut seama si de faptul ca schimbarile prea
dese nu conduc la o stabilitate a regulilor si practicilor contabile, fapt care are efecte
directe asupra obiectivelor unui cadru contabil conceptual.
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Rezumat: Agricultura reprezinta un sector de activitate important al economiei
mondiale. La nivel international contabilitatea in acest domeniu nu a reprezentat o
prioritate si de aceea abia in anul 2003 a fost aprobat un standard pentru
reglementarea agriculturii: 1AS 41 ,, Agricultura”. Standardul International de
Contabilitate IAS 41 prescrie tratamentul contabil, prezentarea situatiilor financiare si
prezentarile de informatii referitoare la activitatile agricole. Prezentul standard
defineste activitatea agricola ca fiind administrarea de catre o intreprindere a
transformarilor biologice a animalelor sau a plantelor vii, considerate active biologice,
pentru vanzare, ca urmare a obtinerii unor produse agricole sau a unor active biologice
aditionale. Acest standard nu trateaza prelucrarea productiei obtinute dupa recoltare,
deoarece acest proces este descris de IAS 2 - Stocurile. Lucrarea prezinta momentul
recunoasterii unui activ ca si activ biologic sau ca planta productiva si modalitatile de
evaluare a activelor biologice prezentate in standard, dar si cele mai utilizate in
practica si acceptate de literatura de specialitate.

Cuvinte cheie: activitate agricold, active biologice, planta productiva, productie
agricola, valoare justa.

Abstract: Agriculture is an important sector of the global economy. International
accounting in this area was a priority and that until 2003 was approved a standard for
regulating agriculture: IAS 41 "Agriculture”. International Accounting Standard IAS 41
prescribes the accounting treatment, presentation of financial statements and
disclosures related to agricultural activities. This standard defines farming as an
enterprise run by the biological transformation of living animals or plants considered
biological assets for sale, as a consequence of agricultural products or additional
biological assets. This standard does not deal with processing production obtained after
the harvest, as this process is described by IAS 2 - Inventories. This paper presents an
asset when recunosterii as biologically active or productive plant and the valuation of
biological assets presented in the standard, but also the most used in practice and
accepted literature.

Key words: agricultural activity, biologically active, productive plant, farming, fair
value.

Introducere

Implementarea standardului IAS 41 la nivel european a determinat o serie de
divergente tematice ce s-au vazut in literatura de specialitate. S-au realizat studii ce au
analizat efectele si consecintele adoptarii acestui standard in tari precum: Estonia,
Lituania, Spania, Suedia. De asemenea s-a studiat si impactul standardului asupra
intregului sector agricol sau doar implicatiile acestuia asupra unor ramuri din sectorul
agricol: ramura forestiera, cultivarea pamantului, viticultura.

in trecut, prevederi contabile pentru activitatile agricole nu au existat,
intreprinderile isi ghidau contabilitatea dupa regulile din IAS 2 (stocurile), IAS 16 (
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imobilizarile corporale) si IAS 18 (recunosterea veniturilor). Autorii Barry J. Epstein si Eva
K. Jermakowicz [1] remarca, dupa o analiza a situatiilor financiare publicate de
intreprinderi din domeniul agricol, faptul ca interpretarea acestor standarde in domeniul
agricol a condus catre o diminuare a capacitatii de a evalua performanta financiara a
intreprinderilor si de a le compara pe cele din acelasi sector. Exemplu oferit de cei doi
autori a fost pe sectorul forestier, si astfel unele companii evaluau cheresteaua la costul
initial, inregistand deprecierea doar in masura recoltarii nete, iar costurile de
reimpadurire erau inregistrate pe cheltuieli; alte companii capitalizau costurile de
reimpadurire si inregistrau si amortizare, altele evaluau pamanturile forestiere la valoarea
neta actualizata a fluxurilor de numerar viitoare asteptate.

Prevederile standardului IAS 41, si in mod special evaluarea activelor biologice la
valoarea justa, a determinat impartirea in doua tabere, cei care accepta prevederile si le
considera corecte si cei care sunt impotriva acestor prevederi. Majoritatea studiilor
realizate sunt impotriva acestor prevederi. Astfel Elad [2] este de parere ca evaluarea la
valoarea justa si eliminarea costurilor istorice va determina o serie de probleme teoretice
si practice, iar adoptarea lui va determina probleme majore. Aryanto considera ca
evaluarea justa [3] pentru toate activele biologice este problema deoarece nu toate
activele din aceasta categorie vor determina o crestere de capital.

Sustinatorii prevederilor standardului, precum Argiles si Slof sunt de parere ca
evaluarea la valoarea justa [4] reprezinta un ajutor care are implicatii financiare pozitive
pentru fermele mici. De asemenea Barlev si Haddad [5] sustin acest standard argumentand
ca valoarea justa confera transparenta si informatie ce poate fi usor comparabila.

1. Sfera de aplicare a Standardului International de Contabilitate IAS 41
Adoptarea Regulamentului (UE) 2015/2113 a determinat anumite modificari in cazul
implementarii Standardului IAS 41, prin introducerea unui nou concept planta productiva.
Prevederile acestui standard se aplica pentru contabilizarea urmatoarelor elemente,
daca se refera la o activitate agricola, asupra:

e activelor biologice, cu exceptia plantelor productive;

e produselor agricole in momentul recoltarii;

e subventiilor guvernamentale.

De asemenea nu intra sub incidenta prevederilor acestiu standard:

e terenurile aferente activitatii agricole (IAS 16 Imobilizdri corporale si IAS 40 Investitii
imobiliare),

o plantelor productive aferente activitatilor agricole (IAS 16 Imobilizdri corporale)

e subventiilor guvernamentale aferente activitatilor agricole ( IAS 20 Contabilitatea
subventiilor guvernamentale si prezentarea informatiilor legate de asistenta
guvernamentald )

e imobilizarilor necorporale aferente unei activitati agricole (IAS 38 Imobilizdri
necorporale).

in momentul recoltdrii produselor de la activele biologice ale unei intreprinderi
acestea intra sub incidenta IAS 41, dar daca ulterior acestea sunt prelucrate se respecta
regulile standardului IAS 2. De exemplu, transformarea in vin a strugurilor de catre un

viticultor care a recoltat el insusi strugurii nu se afla sub incidenta standardului 1AS 41.

Chiar daca aceasta transformare reprezinta un ciclu normal si logic al unei activitati

agricole, si aceasta este relativ similara cu transformarea biologica, prezenta activitate nu

se reglementeaza conform regulilor stipulate in standardul IAS 41.

17



UNIVERSITAS
A A [onivessing |

v Centrul de Cercetare ,Strategii de Dezvoltare a 1@1
ﬂﬂﬂ: Sistemelor Economice Competitive” ‘:’,@i’
e | ) s
QI
GALATIENSIS GALATIENSIS
Universitatea ,Dundrea de Smc Facultatea de Economie si
Jos” din Galati Administrarea Afacerilor

O definitie data agriculturii este urmatoarea activitate care se ocupa cu cresterea
animalelor, silvicultura, cultivarea de plante anuale sau perene, cultivarea pomilor
fructiferi sau a altor plantatii, floricultura si acvacultura.

Analizand aceasta definitie Barry J. Epstein si Eva K. Jermakowicz [6] au ajuns la
urmatoare concluzie, potrivit careia agricultura este diferita de exploatarea pura, in
cadrul careia resursele sunt preluate asa cum se gasesc in natura, de exemplu pescuit sau
prin despadurire, fara a implica initiative de management, cum ar fi administrarea
pepinierelor, reimpadurirea sau alte incercari de regenerare. IAS 41 nu se aplica acestor
activitati de exloatare pura si nici produsului agricol recoltat.

Un activ biologic este un animal viu sau o planta vie. Produsul agricol reprezinta
produsul recoltat de la activele biologice.

Transformarea biologica cuprinde procesul de crestere, imbatranire, producere,
procreare, care determina modificari de ordin cantitativ si calitativ a activelor biologice.

Recolta reprezinta separarea produselor agricole de un activ biologic sau incetarea
proceselor vitale ale unui activ.

Activele biologice reprezinta activele de baza ale activitatilor agricole si sunt
detinute in special pentru capacitatea lor de a se transforma. Activele biologice sunt
implicate in doua tipuri de productie: primul presupune modificarea activelor, de exemplu
prin cresterea sau prin imbunatatirea calitatii, prin scaderea cantitativa sau prin
deterioararea calitatii, sau prin reproducere; iar cel de-al doilea se refera la crearea unor
produse separate, care poarta numele de productie agricola.

De cele mai multe ori activele biologice sunt administrate in grupuri - turmele de oi,
campurile de recolta, pomii dintr-o livada. Pentru a fi catalogate ca si grup componentele
care alcatuiesc grupul trebuie sa fie omogene ca natura si sa existe omogenitate si in
activitatea pentru care este folosit grupul.

2. Recunoasterea activelor biologice si a plantelor productive

Prin noile reglementari se face distinctie intre plante productive si active biologice,
iar in functie de recunoasterea acestora se aplica IAS 16 Imobilizdri corporale sau IAS 41
Agricultura.

Activele biologice pentru a fi recunoscute in contabilitatea unei entitati trebuie sa
indeplinesca urmatoarele criterii conform IAS 41 [7]:

o entitatea controleaza activul ca rezultat al evenimentelor trecute
o este probabil ca beneficiile economice viitoare asociate activului sa revina entitatii
o valoarea justa sau costul activului poate fi evaluat in mod fiabil.

Exercitarea controlului in activitatea agricola poate fi realizata, in cazul animalelor
prin insemnarea acestora in momentul achizitiei, nasterii si astfel se deduce dreptul de
proprietate asupra activului biologic.

Problema recunoasterii nu exista in cazul animalelor, acestea supunandu-se normelor
de aplicare ale IAS 41.

Planta vie este impartita in doua categorii si anume planta productiva, recunoscuta
ca si imobilizare corporala, si activ biologic. Produsele recoltate de la plantele productive
sunt active biologice, cu precizarea sa fie destinate vanzarii fara a fi supuse unui proces de
prelucrare.

Planta productiva trebuie sa indeplineasca urmatoarele conditii:

o este utilizata in productia sau furnizarea de produse agricole,

o este de asteptat sa produca mai mult de o perioada

o are o probabilitate redusa de a fi vanduta ca produs agricol, cu exceptia vanzarii
ocazionale ca deseu vegetal
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In reglementari sunt mentionate plantele vii care nu se incadreaza in categoria
plantelor productive, si anume: plantele cultivate pentru a fi recoltate ca si produse
agricole ( arborii care sunt utilizati drept cherestea), plantele cultivate pentru obtinerea
de produse agricole in cazul in care exista sanse mai mari de 50% ca intreprinderea sa
recolteze si planta cultivata pentru a o vinde ca si produs agricol ( arborii care sunt
cultivati atat pentru fructe, cat si pentru cherestea), si culturile anuale ( porumb, grau).
Daca vanzarea plantelor productive este ocazionala, in cazul in care planta nu mai este
utilizata sa produca, ea este considerata tot o planta productiva, conditia fiind aceasta
vanzare ocazionala.

Tabel 1. Exemple de active biologice si produsele agricole aferente

Active biologice Produs agricol Produse rezulEate prin
prelucrarea dupa recoltare
Oi Lana Fire, covoare
Copacii dintr-o plantatie | Copaci taiati Butseni, cherestea
forestiera
Vaci de lapte Lapte Branza
Porci Carcase Carnati, sunca
Plante de bumbac Bumbac recoltat Fire, imbracaminte
Trestie de zahar Trestie recoltata Zahar
Plante de tutun Frunze culese Tutun uscat
Arbusti de ceai Frunze culese Ceai
Vita-de-vie Struguri culesi Vin
Pomi fructiferi Fructe culese Fructe prelucrate
Palmieri de ulei Fructe culese Ulei de palmier
Arbori de cauciuc Latex recoltat Produse din cauciuc

Pe baza tabelului distingem aplicarea normelor a trei standarde, astfel pentru
activele biologice si produsele agricole se aplica standardul IAS 41, pentru produsele
rezultate prin prelucrarea dupa recoltare se aplica standardul IAS 2 (norme privind
stocurile), si exista si situatii cand pentru unele plante care au fost catalogate ca si active
biologice se aplica standardul IAS 16, fiind considerate plante productive respectand
conditiile de recunoastere a acestora, de exemplu arbustii de ceai, vita-de-vie, palmierii
de ulei, arborii de cauciuc.

Plantele productive fiind recunoscute in cadrul standardului IAS 16 sunt contabilizate
in acelasi mod ca elementele de imobilizari corporale construite in regie proprie inainte ca
acestea sa se afle in locul si in starea necesare pentru a putea fi exploatate in maniera
intentionata de conducere. Astfel, prin notiunea de ,,constructie” ar trebui sa se inteleaga
activitatile care sunt necesare pentru a cultiva plante productive inainte ca acestea sa se
afle in locul si in starea necesare exploatarii acestora de catre intreprindere.

3. Evaluarea activelor biologice

Activele biologice trebuie sa fie evaluate, atat la contabilizarea initiala cat si la data
inchiderii fiecarui exercitiu financiar, la valoarea justa minus cheltuielile estimate cu
vanzarea acestora.

Costurile la punctul de vanzare [8], care se deduc din valoarea justa determinata,
includ comisioanele intermediarilor, taxe impuse de autoritatile publice sau bursele de
marfuri, taxe de transfer si taxe vamale. Transportul si alte costuri asemenea se deduc in
momentul determinarii valorii juste, astfel valoarea justa determinata este valoare de
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piata fara transport si alte costuri ce sunt determinate pentru aducerea pe piata a acelui
activ biologic.

Evaluarea la valoarea justa permite intreprinderii care controleaza activul biologic sa
ofere informatii financiare care sunt in acord cu transformarea biologica suferita de catre
activul in cauza.

Impactul evaluarii la valoarea justa este vizibil in primul rand in cazul activelor
biologice care au o durata de viata economica care depaseste perioada exercitiului
financiar, inregistrandu-se mai multe transformari biologice care ii schimba valoarea
activului biologic. Tn cazul activelor biologice care au o durata de viata ce nu depaseste un
an calendaristic impactul evaluarii la valoarea justa este mai redus.

Astfel transformarea biologica influenteaza valoarea activului biologic, si de aceea se
recomanda utilizarea valorii juste, care daca s-ar inlocui cu evaluarea bazata pe costul
istoric nu s-ar prezenta situatia fidela a activelor biologice, deoarece unele active
biologice pe masura ce sunt supuse unor transformari biologice valoarea acestora creste
ceea ce nu poate fi reflectata prin costul istoric. Modelul bazat pe evaluarea la valoarea
justa este direct proportional cu marimea transformarilor biologice si cu marimea
beneficiilor economice viitoare asteptate de catre intreprindere ca urmare a utilizarii
activelor biologice.

In momentul recunoasterii initiale si la sfarsitul fiecirui exercitiu financiar activele
biologice vor fi evaluate la valoarea justa minus costurile estimate ale punctului de
vanzare. Aceasta este regula de baza a prevederilor. O intreprindere la recunoasterea
initiala a activelor biologice la valoarea justa minus cheltuielile estimate in momentul
vanzarii poate sa obtina un castig sau o pierdere care va fi inclus sau inclusa in rezultatul
perioadei. Pierderile care pot sa apara in acest caz sunt datorate scaderii costurilor
estimate in momentul vanzarii.

Standardul IAS 41 prevede trei abordari pentru determinarea valorii juste care sunt si
acceptate de literatura de specialitate [9].

Prima abordare consta in determinarea valorii juste prin raportarea la pretul de pe o
piata activa. Piata activa este caracterizata prin:

e pe piata sunt tranzactionate bunuri omogene;

«in orice moment exista vanzatori si cumparatori;

e preturile practicate sunt disponibile publicului.

A doua abordare face referire la modalidatea de determinare a valorii juste in
momentul cand nu exista o piata activa. In acest sens, valoarea justa este poate fi
estimata astfel:

«in raport cu pretul practicat in tranzactiile recente

«in rapor cu pretul unor active similare, dar care sunt ajustate corespunzator pentru

a se vedea diferentele dintre active

e in raport cu etaloane de sector determinate pentru activul biologic evaluat.

Ultima abordare prevede ca pot fi situatii cand preturile sau valorile determinate pe
piata sa nu fie disponibile pentru un activ biologic. Pentru asemenea situatii se poate
determina valoarea justa prin utilizarea valorii actualizata a fluxurilor de trezorerie nete
generata de activul biologic. Aceasta valoare se calculeaza pentru a determina valoarea
justa a unui activ in locul si starea in care se afla la momentul in care se doreste evaluarea
activului biologic.

Pentru calculul valorii juste a fluxurilor de trezorerie nete se ia in calcul fluxurile de
trezorerie nete pe care participantii pe piata se asteapta sa le obtina si nu se includ fluxuri
de trezorerie pentru finantarea activelor, impozitelor sau pentru restabilirea activelor
biologice dupa recoltare.
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Standardul IAS 41 accepta o exceptie de la modelul bazat pe evaluarea la valoarea
justa. Aceasta exceptie exista doar in momentul recunosterii initiale. Astfel daca pentru
un activ biologic nu exista un pret de piata si celelalte metode de estimare a valorii juste
nu sunt fiabile, activul dat poate fi evaluat la costul de achizitie sau de productie minus
amortizarile si deprecierile necesare. Dar in momentul cand exista o estimare fiabila pe
piata intreprinderea trebuie sa recunoasca activul la valoarea justa.

Uneori activele biologice sunt atasate fizic de terenul pe care se afla. Avand in
vedere ca nu exista o piata activa pe care sa fie tranzactionate aceste active, valoarea
justa va fi exprimata dupa deducerea valorii juste a terenului. Dar valoarea justa a
terenului se evalueaza fara a se considera existenta activului biologic pe acel teren.

Produsele agricole sunt evaluate, in momentul recunosterii initiale conform
prevederilor standardului IAS 41, la valoarea justa minus costurile estimate in momentul
vanzarii.

Recoltarea reprezinta momentul in care intreprinderea [10], poate face trecerea de
la aplicarea standardului IAS 41 la standardul IAS 2 in cazul anumitor produse recoltate.
Explicatia acestui demers este aceea ca daca produsele pentru a fi destinate
comercializarii trebuie supuse unui proces de prelucrare, aceasta activitate nu intra in
componenta unei activitati agricole, iar Standardul IAS 41 isi inceteaza sfera de aplicare.
De specificat este faptul ca este obligatoriu ca in momentul recoltarii produsele agricole sa
fie recoltate la valoarea justa minus costurile estimate la punctul de vanzare.

4. Avantajele evaluarii la valoarea justa

Dezbaterile care s-au declansat pe baza acestui standard [11] au pornit de la modelul
de evaluare bazat pe valoarea justa si exceptia acestui standard, existenta unor momente
cand activele biologice se evalueaza la costul istoric.

Dintre toate modelele de evaluare, utilizarea valorii juste este metoda care prezinta
cel mai fidel determinarea castigurilor obtinute dintr-o activitate agricola. Un argument
solid pentru valoarea justa este modificarile pe care activele biologice le suporta ca
urmare a transformarii biologice. Costul istoric nu poate ilustra aceasta transformare care
este si naturala si specifica acestui domeniu de activitate.

In cazul evaludrii costului activelor biologice, prezentarea situatiilor nu este mai
credibila decat in cazul evaluarii la valoarea justa, deoarece se poate crea situatii in care
relatia dintre intrari si iesiri este incorect definita, ca urmare a modificarilor suferite de
activele biologice datorita transformarii naturale.

Tranzactionarea activelor pe piete active, cere ca evaluarea activelor biologice sa fie
realizata la valoarea justa.

Neconcordanta care exista intre ciclurile de productie care sunt continue si lungi, si
care sunt caracterizate si prin instabilitate atat in productie deoarece depind de numerosi
factorii naturali care intervin in cresterea activelor biologice, cat si in mediul de piata, si
perioada contabila si un ciclu complet de productie determina de asemenea evaluarea la
valoarea justa. Daca nu s-ar realiza aceasta metoda de evaluare, castigurile integrale din
procesul de productie pe termen lung ar fi raportate la intervale mari de timp ceea ce ar
produce o neclaritate in ceea ce priveste performanta sau pozitia financiara a
intreprinderii in cauza. O contabilitate bazata pe costul istoric in cazul unei intreprinderii
ce activeaza in domeniul agricol raporteaza profituri foarte mari doar in anumite situatii,
de exemplu la recoltarea culturilor.

Fiecare stadiu al transformarii biologice este semnificativ. Acest fapt este sustinut
datorita fiecarei etape din viata unui activ - crestere, degenerare, reproducere sau
productie- contribuie la obtinerea de beneficii viitoare asociate activelor biologice.
Fiecare stadiu reprezinta o crestere de valoare sau o diminuare a acesteia, iar daca s-ar
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utiliza modelul bazat pe costul istoric si nu valoarea justa toate beneficiile viitoare
asociate activelor biologice nu s-ar inregistra corect in contabilitate.

Chiar daca costul istoric nu este utilizat in mod preponderent in evaluarea activelor
biologice, exista anumite categorii care fac parte din exceptia de la regula standardului ca
urmare a imposibilitatii determinarii valorii juste. Se utilizeaza aceasta metoda deoarece
costul este aproximativ cu valoarea justa.

Aceasta situatie poate fi exemplificata in cazul culturilor de cereale, care nu sunt
incadrate in categoria plantelor productive si sa intre sub incidenta standardului IAS 16,
dar pentru aceste culturi se utilizeaza metoda costului istoric. Argumentarea consta in
faptul ca de la insaméantare si pana la sfarsitul exercitiului financiar transformarile
biologice care au loc sunt nesemnificative si atunci costul activelor este determinat de
toate costurile de insamantare. Un alt exemplu este si in cazul unei plantatii de puieti care
sunt plantati imediat inainte de sfarsitul perioadei de raportare.

Un alt caz este cel in care transformarile biologice sunt foarte lente si au un ciclu de
productie peste 20 ani. in aceasta situatie se regasesc plantatiile de pini, sau copacii
plantati pentru obtinerea de cherestea. Astfel atat la recunoasterea initiala, cat si la data
bilantului in anii imediat urmatori valoarea justa se apropie de cost.

5. Reglementari contabile ale agriculturii in sistemul american

Desi agricultura este importanta pentru economia Statelor Unite ale Americii,
aflandu-se in topul celor mai productive tari ale lumii, pana la criza agricola din anii 1980,
nu s-a acordat o atentie deosebita reglementarilor contabile din domeniul agricol. in
prezent agricultura in SUA, din punct de vedere contabil, este reglementata de GAAP ASC
905.

Standardul ASC 905 se aplica entitatilor care desfasoara activitati agricole in
urmatoarele domenii cultivarea cereale, legumelor, sfecla de zahar, trestia de zahar, soia,
livezi de fructe citrice, fructe de padure, nuci, vita-de-vie, bumbac si alte fibre vegetale,
pepeniere, cresterea animalelor, fabricile de lactate, cresterea pasarilor de curte si
productia de oua, cresterea cailor pentru reproductie, cresterea nurcilor, chinchila si a
altor animale mici, pestelui si crustaceelor.

Reglementarile prezentului standard nu se aplica pentru cultivatorii de lemn, de
ananas si trestie de zahar in regiunile tropicale, cresterii animalelor pentru competitii
sportive.

ASC 905- Agricultura, prezinta o privire de ansamblu asupra domeniul de aplicare,
definitii ale termenilor utilizati in domeniul contabil al agriculturii, recunoasterea si
evaluarea animalelor si plantelor (culturi), reglementari contabile ale cooperativelor,
cerinte ale raportarii. Alte reglementari incluse in ASC 905 includ informatii cu privire
situatiile financiare, creante, investitii, stocuri, mijloace fixe, recunoasterea veniturilor si
costul vanzarilor.

Reglementarea din SUA prezinta doua abordari ale activelor agricole: active
detinute pentru a fi vandute si active detinute pe o perioada indelungata de timp.
Standardul prezinta criterii de recunoastere care pot creea dileme in ceea ce priveste
raportarea.

In cazul animalelor care sunt detinute pentru productie toate costurile directe si
indirecte ale cresterii animalelor se contabilizeaza pana cand animalele
ajung la maturitate si sunt transferate pentru o functie productiva. in cazul animalelor
detinute pentru vanzare toate costurile de dezvoltare directe si indirecte ale animalelor
crescute sunt inregistrate, iar animalele sunt contabilizate la cea mai mica valoare dintre
cost si piata (LCM) [12], pana cand acestea sunt disponibile pentru vanzare. Acesta
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reglementare creeaza probleme datorita faptului ca nu se poate preciza exact cand un
animal ajunge la maturitate varsta, greutatea si capacitatea de a se reproduce.

Producatorii agricoli raporteaza animale disponibile pentru vanzare, fie:

A. La cea mai mica valoare dintre cost si piata (LCM)

B. La pretul de vanzare minus costurile aferente iesirilor, in cazul in care exista
toate conditiile urmatoare:

o Exista preturi fiabile, usor determinabile si realizabile pe piata pentru animale;

o Costul de eliminare este relativ nesemnificativ si previzibil;

o Animalele sunt disponibile pentru livrare imediata.

in evaluarea culturilor sunt incluse urmatoarele costuri: de pregitire a terenurilor,
plantare, fertilizare, altoire, taiere, de utilizarea echipamentului si de irigare.

In conformitate cu ASC 905, majoritatea activelor agricole sunt evaluate la
valoarea LCM. Cu toate acestea, exista cazuri exceptionale cand nu este posibil sa se
determine costurile pentru produs. In acest caz se acceptd o valoare de piata daca se
indeplinesc urmatoarele criterii:

o Acestea au tranzactionabilitate imediat la preturile pietei, care nu pot fi
influentate de catre producator;

o Acestea au caracteristici ale unitatii interschimbabile;

o Ele au costuri relativ nesemnificative aferente iesirilor.

Baza contabila a acestor stocuri este valoarea lor realizabila, calculata pe baza
valorii juste minus costurile directe aferente iesirilor.

In cazul in care un produs agricol sau animal este clasificat ca fiind disponibil
pentru vanzare, ASC permite producatorilor sa foloseasca inregistrarea la valoarea de
piata in favoarea LCM. Producatori care doresc cheltuieli mai mari cu amortizarea in
vederea obtinerii unor venituri impozabile mai mici pot sa-si  reclasifice situatiile
financiare si sa recunoasca bovine ca fiind detinute pentru vanzare. In acest caz se creste
valoarea pentru raportare.

In momentul in care cresterea si productia de animale ajung la maturitate, toate
costurile de dezvoltare acumulate mai putin valoarea reziduala, trebuie sa fie
amortizate pe parcursul vietii productive estimate pentru fiecare animal.

Unele animale de productie produc mai mult de un produs. De exemplu, oile produc
miei, lana si carne; vaci de lapte produc lapte, vitei si carne. Produsele primare sunt miei
si lapte, iar  produsele secundare sunt de obicei land si vitei. in cele mai multe
cazuri, carnea sau valoarea totala a sacrificarii, a animalului de productie este considerata
reziduala. Recunoasterea contabila este determinata de sumele anticipate care urmeaza
sa fie primite pentru fiecare produs. Aceste sume sunt afectate semnificativ de
reproducere, productie si practicile de comercializare ale producatorilor si au un impact
in comparabilitatea datelor financiare intre producatori.

In 1997, Financial Standards Council Farm (FFSC) a elaborat  Reglementari
financiare pentru Producatorii agricoli (FGAP). Cutoate ca FASB nu a participat la
enuntarea acestor reglementari, FASB a permis utilizarea unor referinte bibliografice
detaliate in cadrul FGAP pentru a ilustrain mod explicitin cazul in care FGAP a
deviat de la GAAP.

FGAP este un set de reglementari privind modul in care sa se prezinte informatii
agricole in mod echitabil atunci cand se pregatesc informatii pentru uzul creditorilor si
investitorilor agricoli.

Exista sapte diferente semnificative intre GAAP si FGAP[13], si anume:

1. FGAP permite evaluarea la valoarea justa a activelor.

2. Absorbtia integrala a costurilor pentru evaluarea animalelor de reproducere .
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3. Valoarea neta realizabila a stocurilor (altele decat cresterea animalelor de
reproductie).

4. FGAP permite ca in situatiile financiare sa existe si introducerea altor elemente
considerate de entitate ca fiind proprii .

5. Modificarea bazei de numerar utilizate pentru declaratiile de venit.

6. Recomanda un calcul alternativ pentru impozitele amanate.

7. FGAP recunoaste doua formate pentru declaratia de venit care include o valoare
a produselor agricole, mai degraba decat costul marfurilor vandute.

Principala diferenta intre raportarea agricola din SUA si IAS 41 este contabilizarea
la valoarea justa pentru active agricole si produse. Exista cazuri exceptionale cand GAAP
permite optiunea de a recunoaste activele biologice ca si imobilizari corporale, iar
evaluarea se poate face la valoarea justa . Cu toate acestea, odata ales, entitatea nu
poate reveni la costul istoric. Costurile istorice sunt utilizate pe scara larga, din cauza
dificultatii de a determina valoarea justa a activelor biologice, deoarece nu exista o piata
lichida sau pot fi evaluate la valori mai mici decat costul istoric. Niciuna dintre cele doua
reglementari GAAP si non-GAAP nu permite evaluarea la valoarea justa pentru produsele
agricole. Acest lucru este in contrast cu IAS 41 care impune utilizarea raportarii valorii
juste pentru activele achizitionate cat si pentru activele biologice produse.

n conformitate cu IAS 41 active biologice nu sunt recunoscute ca fiind imobilizari
amortizabile si sunt reevaluate la fiecare data bilantului. Active regulate cum ar fi
imobilizarile corporale, au optiunea de a fi raportate la valoarea de piata, dar nu este
obligatoriu, spre deosebire de reglementarile din SUA, care continua sa recunoasca
activele biologice ca active imobilizate amortizabile.

Reglementarile din ramura agriculturii din cele doua sisteme contabile au ca
principale diferente recunoasterea la valoarea justa (IAS 41) si recunoasterea la costul
istoric (ASC 905) si prezentarea informatiilor in situatiile financiare. In SUA, situatiile
financiare prezinta mai putine informatii despre activitatea agricola fata de situatiile
financiare conforme cu IAS.

6. Concluzii

Agricultura, ca si ramura importanta a economiei, trebuie sa prezinte tratamentul
contabil, situatiile financiare si informatiile in mod credibil, fidel in concordanta cu
transformarile biologice care au loc in cadrul desfasurarii activitatii agricole, iar acest mod
de prezentare se realizeaza pe baza evaluarii la valoarea justa.

Ideea centrala a standardului si ideea principala a acestei lucrari este necesitatea
evaluarii la valoarea justa a activelor biologice si de asemenea sa se recunoasca aceste
active biologice care intra sub incidenta standardului IAS 41, si in special sa se realizeze
distinctia intre plantele care sunt active biologice si plantele productive care intra sub
prevederile aplicate in cazul imobilizarilor corporale ( IAS 16). Desi deosebirea dintre
aceste doua categorii de plante este minima, normele precizeaza cele care nu sunt plante
productive si pentru a se face recunoasterea, intreprinderile agricole trebuie sa cunoasca
beneficiile asteptate de la aceste active, care pot fi active corporale sau active biologice.

Abordarea evaluarii la valoare justa minus costurile estimate ale punctului de
vanzare a activelor este utilizata atat in momentul recunoasterii cat si la fiecare data a
bilantului permite realizarea legaturii intre prezentarea datelor din activitatea agricola la
specificul acestei activitatii. Rationamentul care a existat la baza acestei metode de
evaluare o reprezinta transformarea biologica care este naturala si logica in cazul activelor
biologice. Pentru produsele agricole obtinute trebuie sa se cunoasca starea in care se vor
comercializa, si astfel se aplicd normele a doua standarde, in momentul recoltarii
standardul IAS 41, iar daca se vor supune unor prelucrari standardului IAS 2.
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Transferul unei afaceri sub forma vanzarii fondului de comert - combinare de
intreprinderi

Transfer of business in the form of sale leasehold - business combinations

Titor (Georgescu) Silvia-Aurora
Universitatea ,,Dunarea de Jos” din Galati
Facultatea de Economie si Administrarea Afacerilor
Programul de studii de masterat Contabilitate si Audit

Rezumat: Doctrina si jurisprudenta in materie, suplinind lipsa de reglementare
specifica, au definit si au stabilit natura si regimul juridic al fondului de comert.
Delimitandu-l de alte universalitati de bunuri, s-a putut face distinctia intre fondul
comercial si fondul de comert, relatia intre cele doua notiuni fiind de la parte la intreg.
Fondul comercial include acele elemente imateriale ale fondului de comert, care nu
pot fi inregistrate ca imobilizari necorporale, dar care sustin activitatea intreprinderii
si potenteaza dezvoltarea sa viitoare. Valoarea fondului comercial, ca intreg, este mai
mare decat suma valorii elementelor componente. Transferul unei activitati
economice, prin vanzarea fondului de comert, reprezinta unul dintre modurile in care
poate fi structurata o combinare de intreprinderi, in cazul in care partile implicate in
tranzactie nu se afla sub control comun. Contabilizarea unei combinari de intreprinderi,
ce intra in aria de aplicabilitate a IFRS 3, se realizeaza pe baza metodei achizitiei,
utilizdndu-se predominant evaluarea la valoarea justa. Diferenta intre costul de
achizitie si cota parte ce revine cumparatorului in valoarea justa a activelor si
datoriilor identificabile achizitionate reprezinta fondul comercial; acesta se
contabilizeaza integral in activul dobanditorului. Dupa contabilizarea initiala, fondul
comercial nu se amortizeaza, urmand sa faca obiectul unui test de depreciere.

Cuvinte cheie: fond de comert, contabilitatea tranzactiilor, combinare de intreprinderi

Abstract: Doctrine and case law, supplying the lack of specific regulation, defined and
set out the nature and legal regime of goodwill. Detaching it from other body of assets,
was able to distinguish between goodwill and goodwill, the relationship between the
two concepts being from part to whole. Goodwill includes those goodwill intangible
elements that can not be recorded as intangible assets but that support enterprise
activity and potentiates its future development. The value of goodwill as a whole is
greater than the value components. The transfer of a business through the sale of
goodwill, is one of the ways that can be structured in a business combination, if the
parties to the transaction are not under common control. Accounting for a business
combination, which fall within the scope of IFRS 3 is based on the purchase method,
using predominantly fair value measurement. The difference between the acquisition
cost and the share buyer's portion of the fair value of identifiable assets and liabilities
acquired is goodwill; it shall count in full in acquiring the asset. After initial
recognition, goodwill is not amortized and will be subject to an impairment test.

Key words: goodwill, accounting transactions, business combination

1. Introducere

Fondul de comert, chiar daca nu se bucura de o reglementare proprie in sistemul
nostru de drept, iar natura si regimul sau juridic au facut obiectul mai multor teorii si
controverse printre specialistii domeniului, incepe sa suscite tot mai mult interes in mediul
nostru de afaceri.
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Construirea si dezvoltarea unei afaceri, urmata de vanzarea acesteia, a inceput sa
fie un fenomen intalnit si pe piata romaneasca, in special datorita intrarii pe aceasta piata
a unor operatori economici de talie mare si a operatiunilor de concentrare economica [1].
Tot mai frecvent, societati comerciale avand ca obiect principal de activitate comertul cu
amanuntul a produselor farmaceutice, achizitioneaza, prin contract de vanzare-cumparare
fondul de comert apartinand altor societati comerciale cu acelasi obiect de activitate.
Fondul de comert se refera, dar fara a se limita, la vadul comercial, clientela, activele si
stocurile de produse, autorizatiile eliberate de Ministerul Sanatatii si de Oficiul Registrului
Comertului, care acorda farmaciilor dreptul de functionare, inclusiv avizele conforme
emise de Colegiul Farmacistilor, orice alte avize eliberate de autoritatile competente
destinate desfasurarii activitatii de farmacie.

Achizitia fondului de comert poate avea ca obiect intregul fond de comert sau doar
o parte a elementelor sale (firma, clientela si vadul comercial nu pot fi instrainate separat
de fondul de comert). Transferul afacerii sub forma vanzarii fondului de comert poate fi
foarte atractiva pentru dobanditor, el avand posibilitatea sa achizitioneze cele mai
importante active ale vanzatorului si, mai ales, fondul comercial (acea supravaloare care
potenteaza dezvoltarea unei afaceri de succes) creat intern de acesta.

2. Natura si regimul juridic al fondului de comert - delimitarea de alte universalitati de
bunuri

Fondul de comert este privit ca o entitate complexa, datorita pluralitatii de
elemente ce il compun. Specialistii domeniului spun ca ”este mai usor de inteles decat de
definit fondul de comert si ca fondul de comert a rezistat mereu unei definitii precise” [2].
In dreptul intern, s-a impus definitia data de prof. St. D. Carpenaru, conform caruia,
fondul de comert reprezinta “ansamblul bunurilor mobile si imobile, corporale si
incorporale afectate de catre comerciant desfasurarii unei activitati comerciale, cu scopul
atragerii clientelei si obtinerii unui profit din activitatea desfasurata” [3].

In sistemul nostru de drept, fondul de comert nu se bucura de o reglementare
specificd; principala reglementare o constituie art. 1", litera c) din Legea nr. 11/1991. in
schimb, unele dintre elementele sale componente sunt reglementate prin legi speciale
(firma, emblema, marca).

Pentru a explica natura juridica a fondului de comert, in stiinta dreptului
comercial, au existat numeroase controverse si s-au formulat mai multe teorii, fiecare
dintre ele cu limitele sale. Cea mai moderna dintre aceste teorii, acceptata de majoritatea
doctrinei actuale, este teoria proprietatii incorporale. Conform acesteia, fondul de comert
este un bun mobil incorporal, drept de proprietate incorporal. Desi fondul de comert are
natura juridica a unui bun mobil incorporal, in componenta sa sunt incluse bunuri mobile si
imobile, corporale si incorporale, singura conditie fiind aceea ca bunurile respective sa fie
afectate desfasurarii activitatii comerciale de catre comerciant [1].

Printre elementele fondului de comert se numara: firma, emblema, clientela, vadul
comercial, drepturi de proprietate industriala (marci, brevete, know-how), drepturi de
autor, alte bunuri mobile si imobile afectate desfasurarii activitatii comerciale (imobilul in
care comerciantul isi desfasoara activitatea sau expune produsele sale spre vanzare, alte
mijloace fixe necesare desfasurarii activitatii). Creantele si datoriile nu intra in
componenta fondului de comert.

Pentru o mai buna intelegere a fondului de comert, privit ca universalitate de
bunuri, se impune delimitarea acestuia de alte universalitati de bunuri:

- fondul de comert nu se confunda cu patrimoniul comerciantului - cum
patrimoniul cuprinde totalitatea drepturilor si obligatiilor comerciantului cu valoare
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economica, inseamna ca fondul de comert este o componenta a patrimoniului
comerciantului;

- fondul de comert nu se confunda cu intreprinderea - ”intreprinderea nu este
numai o suma de bunuri, creante si datorii, ci, mai degraba, ea trebuie considerata ca un
organism viu care, pe langa bunuri, creante si datorii, dispune de un fond de comert,
elemente intangibile, elemente de piata, care formeaza fondul comercial al intreprinderii,
care, prin perpetuare (capitalizare), poate sa aduca un plus de valoare pentru
intreprindere (goodwill)” [4]; deci, relatia intre fondul de comert si intreprindere este cea
de la parte la intreg;

- fondul de comert nu se confunda cu fondul comercial - fondul comercial este
acea parte a fondului de comert care include elementele intangibile ale acestuia si sinergia
creata intre ele (goodwill).

3. Analiza transferului unei afaceri, prin vanzarea fondului de comert

Exemplul supus analizei se refera la o tranzactie reala, asa cum este prezentata in
Decizia nr. 17/2012, emisa de Consiliul Concurentei [5], privind concentrarea economica
realizata prin dobandirea de catre ”X” SRL a controlului unic asupra fondului de comert
aferent unui numar de 90 farmacii apartinand ”Y” SRL. Fondul de comert achizitionat se
refera la: activitatea, activele si unele pasive ale vanzatorului, aferente farmaciilor,
cuprinzand locatiile farmaciilor, autorizatiile, mijloacele fixe, stocurile, vadul comercial si
clientela, inclusiv baza de date a clientilor posesori de carduri de fidelitate, preluarea
unor datorii ale societatii in limita stocurilor preluate si transferul angajatilor din
farmaciile preluate, know-how-ul si marcile. In urma analizei realizate de Consiliul
Concurentei, a rezultat ca cele doua entitati participante la tranzactie nu sunt controlate,
direct sau indirect, de aceeasi parte.

O combinare de intreprinderi poate fi structurata intr-o varietate de moduri, in
functie de eventualele interese de natura juridica, fiscala, economica ale partilor
participante la tranzactie. Conform IFRS 3 [6], punctul 5, aceasta poate presupune, fara a
se limita la atdt, si cumpararea tuturor activelor nete ale altei entitati, asumarea
datoriilor altei entitati sau cumpararea unei parti din activele nete ale unei alte entitati
care impreuna formeaza una sau mai multe intreprinderi cu scop lucrativ. O combinare de
intreprinderi poate presupune cumpararea activelor nete ale unei alte entitati, inclusiv
orice fond comercial, mai degraba decat cumpararea capitalului propriu al acelei entitati.
O astfel de combinare nu are drept efect o relatie de tipul societate mama - filiala,
conform IFRS 3, punctul 7.

Jurisprudenta interna clarifica notiunea de ”transferul afacerii”: ”chiar daca
legislatia fiscala nu face referire la notiunea de "transferul afacerii”, nefiind consacrata
legislativ o asemenea expresie, totusi aceasta vizeaza instrainarea unei parti a activitatii
prin transferul activelor care au fost folosite in cadrul acelei activitati” [7].

4. Metoda de contabilizare a tranzactiei
IFRS 3 cere ca toate combinarile de intreprinderi din aria sa de aplicabilitate sa fie
contabilizate utilizand metoda achizitiei. Aplicarea metodei de achizitie presupune, pentru
cazul analizat, parcurgerea urmatoarelor etape:
e identificarea dobanditorului;

Metoda achizitiei priveste combinarea de intreprinderi din perspectiva
dobanditorului. Identificarea dobanditorului (cumparatorului) este esentiala, deoarece
evaluarea activelor si datoriilor la valoarea justa se aplica numai in conturile lui si numai la
activele si datoriile intreprinderii achizitionate [8].
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e evaluarea costului combindrii de intreprinderi;

Dobanditorul va evalua costul combinarii de intreprinderi ca suma agregata intre:

- valorile juste de la data schimbului ale activelor date, datoriilor existente sau
asumate si instrumentelor de capitaluri proprii emise de dobanditor in schimbul
obtinerii controlului asupra societatii achizitionate;

- orice costuri atribuite direct combinarii de intreprinderi.

Valoarea justa a activelor dobandite prin plata directa de numerar este data de
suma platita in momentul achizitiei; valoarea justa a datoriilor asumate de catre
cumparator este stabilita in momentul combinarii [9].

In costul de achizitie al fondului de comert vor fi incluse si orice costuri atribuibile
acestei operatiuni - onorarii platite expertilor, consultantilor, evaluatorilor, notarilor, taxe
nerecuperabile achitate pentru realizarea achizitiei fondului de comert.

e la data achizitiei, alocarea costului combindrii de intreprinderi activelor
achizitionate, datoriilor si a datoriilor contingente asumate.

Data achizitiei este data la care dobanditorul obtine efectiv controlul asupra
societatii achizitionate. in cazul considerat, este data prevazuta in contractul de vanzare-
cumparare pentru transferul dreptului de proprietate asupra fondului de comert.

Dodanditorul va recunoaste in mod distinct activele si datoriile identificabile
achizitionate, la valorile juste de la data achizitiei. ”Valoarea justa este o valoare tot mai
des utilizata in limbajul contabil si o speranta, daca nu un panaceu pentru a depasi
limitele celorlalte baze de evaluare in intocmirea situatiilor financiare” [10].

Elementele corporale ale fondului de comert vor fi inregistrate in contabilitatea
dobanditorului in mod individual, clasificate dupa natura lor.

Elementele incorporale ale fondului de comert se impart in doua grupe:

- unele sunt contabilizate si evaluate in mod distinct si figureaza in mod individual
in contabilitatea dobanditorului, fiind clasificate dupa natura lor;

- altele, neindividualizate, sunt reunite intr-un ansamblu numit fond comercial.

Conform IAS 38 [11] si IFRS 3, dobanditorul recunoaste la data achizitiei, separat
de fondul comercial, o imobilizare incorporala achizitionata, daca valoarea justa a
activului poate fi evaluata in mod fiabil, indiferent daca activul a fost sau nu recunoscut
de entitatea cedenta inainte de finstrainarea fondului de comert (combinarea de
intreprinderi). Daca un element necorporal obtinut prin combinarea de intreprinderi nu
indeplineste definitia unei imobilizari necorporale, el reprezinta o parte a fondului
comercial si va fi recunoscut ca atare la data achizitiei.

5. Recunoasterea si evaluarea elementelor corporale si necorporale ale fondului
de comert achizitionat

Pentru cazul analizat, activele corporale ce compun fondul de comert achizitionat
(imobile - locatiile farmaciilor, mijloace fixe necesare desfasurarii activitatii de farmacie,
stocul de produse farmaceutice) pot fi evaluate la valoarea justa intr-un mod fiabil,
existand o piata activa si suficient de transparenta pentru aceste elemente. Nici
determinarea duratei de viata utile a acestor active nu constituie o problema. Imobilizarile
necorporale dobandite prin achizitionarea fondului de comert, care pot fi evaluate fiabil la
valoarea justa, indiferent daca acestea figurau sau nu in contabilitatea vanzatorului
inainte de instrainarea fondului de comert, vor fi recunoscute si evaluate in mod distinct si
vor figura individual in bilantul dobanditorului dupa combinarea de intreprinderi, fiind
clasificate dupa natura lor:

- autorizatiile de functionare vandute odata cu fondul de comert al celor 90
de farmacii constituie o resursa pretioasa, in conditiile in care legea permite ca la
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schimbarea detinatorului farmaciei aceasta sa functioneze pe baza vechii autorizatii pana
cand Agentia Nationala a Medicamentului va elibera o noua autorizatie pe numele noului
detinator; cum astfel de tranzactii sunt tot mai prezente pe piata romaneasca, existand
chiar o jurisprudenta bine structurata in ceea ce priveste conditiile de fond, de forma,
pretul si imprejurarile in care astfel de contracte de vanzare-cumparare pot fi legal si
valabil incheiate, se poate presupune ca exista o piata activa pentru aceste imobilizari
necorporale si ca ele pot fi evaluate in mod fiabil si inregistrate la valoarea justa, separat
de fondul comercial;

- marcile achizitionate, know-how-ul atasat fondului de comert vor fi
recunoscute separat de fondul comercial daca vor putea fi evaluate si stabilita valoarea
justa cu suficienta fiabilitate.

Clientela, personalul calificat preluat, chiar in conditiile clauzelor de neconcurenta
asumate de vanzator prin contract, pot genera beneficii economice viitoare importante,
dar entitatea dobanditoare nu poate avea suficient control asupra acestor beneficii, pentru
ca aceste resurse sa corespunda unei imobilizari necorporale.

6. Recunoasterea si evaluarea fondului comercial

Fondul comercial, masurat ca marime reziduala, se inscrie in activul dobanditorului
la nivelul excedentului dintre costul de achizitie si valoarea justa a activelor si datoriilor
identificate si inregistrate separat.

Ulterior recunoasterii initiale, dobanditorul va evalua fondul comercial achizitionat
intr-o combinare de intreprinderi la cost, mai putin orice pierderi din depreciere cumulate,
conform IFRS 3, punctul 54. Conform IFRS 3, fondul comercial achizitionat intr-o combinare
de intreprinderi nu se amortizeaza.

Conform IAS 36, unei entitati i se impune sa testeze o imobilizare necorporala cu
durata de viata utila nedeterminata pentru depreciere, comparand valoarea sa
recuperabila cu valoarea sa contabila, anual sau ori de cate ori exista indicii ca
imobilizarea necorporala ar putea fi depreciata.

7. Combinari de intreprinderi, tratament contabil aplicabil conform sistemelor de
contabilitate si referentialelor existente la nivel international

La nivel international coexista doua curente sau sisteme contabile dominante:

- sistemul contabil continental,

- sistemul contabil anglo-saxon.

Modelul continental este specific tarilor din Uniunea Europeana aflate sub
influenta dreptului roman - Franta, Italia, Germania, Romania. in acest sistem, informatia
contabila este puternic influentata de forma juridica a evenimentelor si tranzactiilor, de
normele si reglementarile fiscale; aceasta influenta conduce la o diminuare a calitatii
informatiei contabile oferite potentialilor investitori, utilizatorii privilegiati fiind bancile si
autoritatile fiscale. Fiscalitatea nu se subordoneaza principiului ,,imaginii fidele”, pregnant
mam’fe§téndu-se principiul ,,prudentei”.

In prezent, sistemul contabil continental are la baza Directiva a IV-a a Comunitatii
Economice Europene privind structura conturilor anuale si Directiva a Vll-a privind
conturile consolidate. Desi obiectivul Uniunii Europene a fost imbunatatirea comunicarii si
asigurarea transparentei, exista specialisti europeni in domeniul profesiei contabile care
reclama inconsecventa, faptul ca solutiile din conturile consolidate sunt de natura
economica, in timp ce raspunsurile din conturile individuale poarta pecetea juridicului.

Conform directivelor europene, fondul comercial se recunoaste, de regula, la
consolidare si reprezinta diferenta dintre costul de achizitie si valoarea justa la data
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tranzactiei, a partii din activele nete achizitionate de o entitate. Fondul comercial
recunoscut intr-o combinare de intreprinderi este un activ care prezinta beneficiile
economice viitoare, care rezulta din alte active dobandite intr-o combinare de
intreprinderi, care nu sunt identificabile individual si recunoscute separat. Fondul
comercial generat intern nu este recunoscut ca activ.

In conformitate cu Directiva a Vll-a, principala metoda pentru contabilizarea
combinarilor de intreprinderi este metoda achizitiei, cu preluarea activelor si datoriilor
entitatii achizitionate la valoarea justa.

Directiva a IV-a europeana considera ca fondul comercial este atins de o depreciere
ireversibila si stabileste amortizarea acestuia pe o perioada de 5 ani. In anumite cazuri,
aceasta perioada poate fi depasita, dar nu mai mult de durata de utilizare a acestui activ.
Si alte referentiale nationale (cel francez, italian, roman) impun o amortizare rapida, pe o
perioada de maximum 5 ani. Tot mai multi specialisti in domeniu considera ca aplicarea
amortizarii nu conduce la obtinerea unor informatii contabile relevante si fiabile.

La nivel european, pot exista diferente semnificative si in modul in care
jurisprudenta si doctrina de specialitate abordeaza conceptul de fond comercial: privit ca
marime reziduala, ca universalitate de bunuri cu valoare mai mare decat suma valorii
elementelor componente sau reprezentand o calitate a intreprinderii. Astfel, Curtea de
Casatie din Italia a stabilit ca ,,fondul comercial, chiar daca are o valoare comerciala si
aceasta valoare este inscrisa in bilant, nu este un bun si nici un drept, ci, mai degraba, o
calitate a intreprinderii, mai precis capacitatea acesteia de a produce profit”. Prin
urmare, fondul comercial nu reprezinta doar o pozitie in situatiile financiare ale
intreprinderii, ci acesta descrie insasi ratiunea de a fi a companiei.

Sistemul contabil anglo-saxon este cel mai putin influentat de fiscalitate si, in
consecinta, calitatea informatiei contabile este mai ridicata; utilizatorii privilegiati sunt
investitorii, acestia fiind principalii finantatori ai companiilor. Principiul imaginii fidele se
manifesta pregnant, iar transparenta situatiilor financiare este esentiala pentru piata de
capital pe care activeaza companiile. Contabilitatea anglo-saxona permite entitatilor sa-si
aleaga momentul de inchidere a anului fiscal, atat timp cat perioada raportata si situatiile
financiare reprezinta un an calendaristic. Obligatia situatiilor financiare de a respecta
»true and fair view” (TFV) prevaleaza asupra respectarii oricarei alte reglementari.
Trecerea la IAS/IFRS va inlocui TFV - ,,0 imagine adevarata si onesta” cu cerinta ,,imaginii
fidele”. Ambele formulari permit indepartarea de la cerintele standardelor doar in cazuri
justificate si impun prezentarea abaterilor si a influentei acestora asupra situatiilor
financiare.

In situatiile financiare ale intreprinderilor britanice se acumuleazi valori
importante ale imobilizarilor necorporale care se regasesc sub forma goodwill-ului, a
cheltuielilor de cercetare-dezvoltare, a brevetelor, marcilor, a drepturilor de difuzare si
comercializare. Se remarca tendinta marilor grupuri britanice de a achizitiona alte afaceri
sau ramuri de afaceri din domeniul lor de activitate si de activa marcile achizitionate prin
combinarea de intreprinderi.

Standardul britanic SSAP 22 - Accounting for Goodwill prevedea doua metode pentru
contabilizarea combinarii de intreprinderi:

- imputarea imediata a diferentei din consolidare asupra rezervelor;

- inregistrarea diferentei din consolidare la imobilizari necorporale si amortizarea

pe durata de viata economica, care nu putea fi mai mare de 20 de ani.

Societatile britanice au preferat prima metoda, care avea mai putine influente
asupra rezultatului:
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- daca intreprinderile imobilizau goodwill-ul, cheltuielile cu amortizarea acestuia
diminuau rezultatul prezent si pe cel al exercitiilor financiare viitoare;

- daca imputau diferenta din consolidare asupra rezervelor, capitalurile proprii se
diminuau si crestea simtitor rata de indatorare.

Pentru a nu diminua goodwill-ul, intreprinderile britanice care achizitionasera marci
importante ca urmare a unei combinari de intreprinderi, au procedat la recunoasterea
marcilor la active fara a le mai amortiza. Drept justificare, au argumentat ca valoarea
marcilor este perena datorita semnificativelor cheltuieli de marketing angajate pentru
sustinerea acestor marci si, deci, amortizarea nu se mai justifica.Aceste marci erau testate
anual pe baza unei prognoze pe 5-10 ani a fluxurilor de numerar.

O alta practica era inregistrarea goodwill-ului la rezerve, dar intr-un post contabil
separat, rezerve negative. Se incerca evitarea diminuarii rezervelor existente si se putea
agrea cu bancile calculul ratei indatorarii fara a lua in calcul rezervele negative.

Aderarea Marii Britanii la Uniunea Europeana a avut importante consecinte asupra
sistemului contabil prin implementarea Directivei a Vll-a. Conform acestei directive,
metoda de contabilizare a combinarilor de intreprinderi este metoda achizitiei, iar
preluarea activelor si datoriilor afacerii achizitionate se face la valoarea justa. Diferenta
dintre costul investitiei financiare si valoarea justa a activului net reevaluat constituie
diferenta din consolidare - goodwill.

Globalizarea tot mai accentuata a pietelor de capital, cotarea intreprinderilor
europene pe pietele financiare americane au impus necesitatea unui limbaj de raportare
financiara trecut prin filtrul convergentei, astfel incat utilizatorii sa poata beneficia de
informatii contabile credibile si transparente. Circulatia rapida a capitalurilor, expansiunea
corporatiilor multinationale cu filiale in diferite tari au impus, de asemenea, nevoia
uniformizarii informatiilor contabile, contabilitatea devenind astfel un mecanism de
monitorizare a activitatii corporatiilor si un suport al circulatiei capitalurilor.

Gruparile de intreprinderi au reprezentat un exemplu in ceea ce priveste eforturile
depuse pentru realizarea convergentei celor doua referentiale existente la nivel mondial,
Principiile Contabile General Acceptate din SUA (US GAAP) si referentialul international
(IAS-IFRS).

Odata cu elaborarea, de catre FASB (Financial Accounting Standards Board) a
standardelor FAS 141 ,,Grupuri de intreprinderi” si FAS 142 ,,Fondul comercial si alte active
necorporale”, la 29 iunie 2001, se produc modificari importante in ceea ce priveste
reglementarea gruparilor de intreprinderi:

- se accepta ca unica metoda de grupare metoda achizitiei;

- se schimba regimul de depreciere a fondului comercial prin trecerea de la
amortizarea sistematica pe o perioada de 40 ani, la aplicarea unui test de
depreciere cel putin anual.

in consecinta, organismul international de normalizare (IASB) a fost obligat sa
regandeasca practicile referitoare la combinarile de intreprinderi. Avand in vedere
conditiile aparitiei si revizuirii acestui standard, influenta americana notabila, putem
considera IFRS 3 ,,Combinari de intreprinderi” ca fiind un standard deja trecut prin filtrul
convergentei [8]. Din noiembrie 2007, SEC (Comisia Valorilor Mobiliare) a permis
companiilor straine cotate pe pietele americane sa utilizeze IFRS pentru intocmirea
situatiilor financiare, fara sa mai impuna reconcilierea cu US GAAP-urile.

Metoda de contabilizare si modul de depreciere a fondului comercial, reglementate
de IFRS 3, sunt cele deja implementate prin aplicarea FAS 141 si FAS 142. Referentialul
international si cel american stabilesc acelasi mod de recunoastere si evaluare a fondului
comercial in cadrul situatiilor financiare.
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Norma conceptuala americana FASB 6 defineste activul ca fiind un element care
incorporeaza beneficii economice viitoare si are capacitatea de a servi entitatii, fiind
schimbat pentru altceva de valoare de catre entitate, utilizat pentru a produce ceva de
valoare pentru entitate sau la decontarea datoriilor acesteia. in cadrul normelor americane
se precizeaza si ca ,orice este cumparat si vandut in mod obisnuit are beneficiu economic
viitor, inclusiv elementele individuale pe care le obtine un cumparator si pe care doreste
sa le plateasca in cadrul unei combinari de intreprinderi”. Astfel, chiar daca fondul
comercial nu poate fi schimbat cu altceva de valoare pentru entitate si nu poate fi utilizat
pentru decontarea datoriilor entitatii, el incorporeaza un beneficiu economic viitor. IASB si
FASB considera ca dobanditorul trebuie sa controleze aceste beneficii (sa aiba capacitatea
de a dirija politicile si conducerea entitatii dobandite).

Potrivit evolutiei in timp a tratamentului contabil aplicabil combinarilor de
intreprinderi, putem concluziona ca:

- toate cele trei referentiale (european, american si international) au abordari
asemanatoare privind metoda de contabilizare a combinarilor de intreprinderi, evaluarea
la valoarea justa si recunoasterea ca activ a fondului comercial dobandit printr-o
combinare de intreprinderi;

- singura diferenta notabila se refera regimul de depreciere aplicabil acestui activ
imaterial.

Renuntarea la amortizarea sistematica (impusa de Directiva a IV-a) in favoarea
testarii la depreciere (cel putin anual), inlatura subiectivismul indus de estimarea unei
durate de viata utile a fondului comercial. Companiile nu mai sunt obligate sa afecteze
rezultatul curent si pe cel al exercitiilor viitoare cu cheltuielile aferente amortizarii
fondului comercial, in conditiile in care acesta nu ar fi suportat nicio depreciere si, mai
mult, sa suporte concomitent si eventuale cheltuieli generate de sustinerea si consolidarea
acestui activ.

Trecerea de la amortizarea sistematica la aplicarea unui test de depreciere
deschide, insa, alte posibilitati de manifestare a contabilitatii creative. Referentialul
international si cel american permit managerilor sa estimeze fluxurile de numerar viitoare,
generate de fondul comercial dobandit in urma combinarii, in functie de strategia
economica a acestora si de modul de implementare in viitor a acestei strategii. Astfel,
cuantificarea importantei fondului comercial in termeni de valoare economica si posibile
beneficii viitoare pentru companie poate deveni foarte dificila pentru orice auditor [12].
Valoarea de piata a companiilor este din ce in ce mai influentata de activele incorporale
pe care aceasta le detine, investitorii recunoscand ca acestea incorporeaza beneficii
viitoare. Din acest motiv, managerii manifesta reticenta fata de orice pierderi datorate
deprecierii acestor active.

in perioada de crestere economica, la nivel european si international, s-a produs o
progresiva si semnificativa acumulare a fondului comercial, pe care nici inceputul crizei
pietelor financiare si nici criza economica reala nu au intrerupt-o [13]. Prin interpretari
optimiste a bugetelor, managerii au incercat rostogolirea deprecierii fondului comercial.

Recesiunea economica globala si intensificarea controlului actionarilor si al partilor
interesate au facut ca astfel de deprecieri sa fie, pana la urma, inregistrate.
Particularitatea testului de depreciere conform IFRS, care impune deprecierea fondului
comercial inaintea alocarii pierderilor din depreciere a altor active, a impulsionat, de
asemenea, inregistrarea deprecierilor. Conform studiilor efectuate de numerosi cercetatori
in domeniu, valoarea deprecierilor inregistrate a fost cu mult mai mica decat daca s-ar fi
practicat o amortizare sistematica.

33



UNIVERSITAS
A a . [[ONIVERSITAS)|
v Centrul de Cercetare ,Strategii de Dezvoltare a 1m
W Sistemelor Economice Competitive” 9 &
/ I _J3 D) &4
20 et
GALATIENSIS GALATIENSIS
Universitatea ,Dundrea de S 1(: Facultatea de Economie si
Jos” din Galati Administrarea Afacerilor

8. Concluzii

Desi controversat, ca natura si regim juridic, fondul de comert prezinta un interes
deosebit pentru mediul de afaceri prin prisma operatiunilor avand ca obiect aceasta
universalitate de bunuri. Transferul afacerii sub forma vanzarii fondului de comert poate fi
foarte atractiva pentru dobanditor (acesta cumpara o afacere si nu un magazin sau o
intreprindere) si reprezinta unul dintre modurile in care poate fi structurata o combinare
de intreprinderi.

Chiar daca evaluarea la valoarea justa, impusa de cele trei referentiale contabile,
furnizeaza informatii mai relevante pentru utilizatori decat celelalte baze de evaluare,
inmasura in care evaluarea poate fi influentata de o doza de subiectivism, combinarea de
intreprinderi poate crea o posibilitate de influentare a rezultatelor de catre dobanditor.
Aceasta posibila influenta poate fi limitata de auditarea situatiilor financiare, dar nu
exclusa. Pentru ca valorile juste sa fie nu numai relevante, dar si obiective si credibile, ele
trebuie calculate pe o piata functionald, in care sunt disponibile preturi pentru active si
datorii identice (mark to market).
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Clusterele - un model de crestere a competitivitatii
activitatii turistice

Clusters - a model to increase the competitiveness of tourism

Achim Daniela-Claudia
Universitatea ,,Dunarea de Jos” din Galati
Facultatea de Economie si Administrarea Afacerilor
Programul de studii de licenta Economia Comertului, Turismului si Serviciilor

Rezumat. La nivel mondial, turismul reprezinta una dintre ramurile economice cu un
grad ridicat de dezvoltare. Pentru un numar ridicat de tari, turismul reprezinta sursa
principala de atragere a veniturilor. Turismul are efecte pozitive nu numai din punct de
vedere economic prin atragerea industriei si comertului in desfasurarea acestuia, cat si
socio-cultural datorita numeroaselor relatii stabilite intre turisti si populatia rezidenta,
precum si prin numeroasele programe de educatie turistica sau protectie a mediului.
Abordarea notiunii de ,.cluster” are ca premisa faptul ca economia functioneaza pe
baza retelelor de tip intra si interindustrial, ceea ce faciliteaza expansiunea acesteia
avand numeroase avantaje competitive fata de entitatile de sine statatoare. Aceasta
lucrare scoate in evidenta rolul turismului in economia nationald, dar si mondiala,
importanta clusterelor in dezvoltarea regionala, structura si caracteristicile acestora,
recomandari sau efecte ale clusterelor asupra dezvoltarii economice, precum si
strategiile pe care trebuie sa le adopte statul pentru garantarea efectelor dorite, adica
cele ce duc la expansiunea economica a statului.

Cuvinte cheie: turism, dezvoltare regionala, globalizare, cluster, strategie.

Abstract. Globally, the tourism is one of those economic sectors wich has a big
expansion potential. For many countries, tourism is principal source for income. The
tourism has not positive effects only economical by including industry or trade in his
activity, but also socially and culturally through the many connections between
residents and tourists and various touristic education programs or environment
protection. The concept of ,,cluster” has like premise the fact that economy is working
based on relations intra or inter-industry, who helps the expansion of economy to have
more competitive advantages than the freestanding enterprises.This study relieves the
role of tourism in national and global economy, the significance of clusters in regional
development, the structure and caracteristics of clusters, recomandations and effects
of clusters on economic development, inclusive the political strategy that the state
need to embrace for getting the wanted effects.

Key words: tourism, regional development, globalization, cluster, strategy.

1. Turismul-factor de dezvoltare regionala

Turismul este unul din sectoarele economice cu cel mai mare potential de
expansiune la nivel global. Strategia dezvoltarii turismului in ideea maximizarii efectelor
pozitive ale ei asupra cresterii economice regionale, implicit asupra dezvoltarii nationale,
pleaca de la ipoteza ca valoarea in economia globala este realizata la nivelul regiunilor, iar
cresterea economica este cumulata la nivel central si pusa in valoare in conformitate cu
politica economica si sistemul juridic national.

Turismul este sectorul economic ce se dezvolta cel mai rapid la nivel mondial,
reprezentand in acelasi timp principala sursa de venituri pentru un numar mare de tari, in
special cele aflate in curs de dezvoltare. Acesta actioneaza ca un factor stimulator al
procesului de dezvoltare si prin apreciabilul potential uman, material, dar si natural pe
care il antreneaza in desfasurarea lui.
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Timp de multi ani, importanta turismului la nivel economic si social a fost ignorata
de multe state, insa, treptat, aceasta recunoastere a valentei turismul s-a intensificat.
Astazi, turismul a devenit o sursa de o deosebita importanta in crearea de valoare, dar mai
ales in ocuparea fortei de munca. in acest sens, efectele turismului ar trebui analizate
plecand de la legatura lor cu obiectivele fundamentale ale intregului sistem economic.
Astfel, se poate determina contributia turismului la crearea si utilizarea venitului national,
dar si efectele sale asupra inflatiei, investitiilor, diversificarii structurilor economice sau
rolul acestuia in cresterea calitatii vietii.

Turismul este o activitate menita sa stimuleze imbunatatiri ale echipamentului
turistic, incluzandu-se aici cazare, transport, hrana, comunicatii etc., sa influenteze
activitatea de servicii comerciale, de sanatate, de agrement, dar si sa contribuie la
cresterea dimensiunii sectoarelor economice destinate sa satisfaca cererea turistica. Prin
turism se valorifica elemente precum peisajul, clima, obiectivele culturale, elemente ce
nu pot fi valorificate intr-un alt domeniu de activitate.

Prin amenajarea statiunilor, turismul isi aduce contributia la expansiunea
economica si culturala a zonelor respective si, implicit, la crearea unor conditii mai bune
de viata pentru locuitorii zonei respective. Astfel, se incurajeaza crearea productiei
alimentare cu produse locale, utilizarea unor mijloace de productie specifice zonei
respective, conservarea unor obiceiuri si mestesuguri traditionale. Pentru zonele turistice,
turismul reprezinta un mijloc de ridicare a nivelului de trai tocmai prin prisma acestor
lucruri.

Turismul nu influenteaza doar in mod direct nivelul calitatii vietii, ci si indirect,
prin imbinarea sa cu unele ramuri, precum agricultura, industria sau comertul. Astfel, prin
intermediul turismului, se acopera o importanta parte din forta de munca a zonei, se
valorifica produse locale, se exploateaza impreuna cu alte ramuri forme de energie cu rol
major in asigurarea calitatii vietii. De asemenea, turismul contribuie la dezvoltarea
concurentei, fapt ce conduce la imbunatatirea standardelor calitative de catre unele
ramuri economice.

Prin forta de convingere pe care o exercita contactele cu populatia din locurile
alese drept destinatie a calatoriilor asupra turismului, acesta detine un rol important in
sensibilizarea turistilor fata de realitatile din locurile vizitate, la cultivarea unui climat de
intelegere intre oameni, constituind astfel o forma de legatura directa intre oameni atat
pe plan intern, cat mai ales pe plan international.

2. Efectele globalizarii asupra turismului

In momentul de fata, turismul se afla intr-o situatie pe care specialistii in turism ar
asocia-o cu o ,,schimbare de paradigma”, situatie asemanata cu procesul de globalizare a
economiei, dar si a societatii in general. Astfel, resursele turistice traditionale, avantajele
legate de clima, peisaj, cultura isi pierd din importanta in comparatie cu alti factori legati
de competitivitatea turistica. Informatia, dar mai ales modul in care este condusa aceasta,
inteligenta, capacitatea de inovatie a echipelor intr-o intreprindere sau cunoasterea
constituie acum noi resurse si factori cheie ai succesului in competitivitatea activitatilor
turistice.

De altfel, exista previziuni conform carora cele mai vizitate destinatii din lume nu
vor mai fi plajele faimoase sau centrele culturale traditionale, ci mai degraba produse
create de oameni. Competitia in activitatea turistica nu va consta strict in aparitia unor
noi resorturi exotice, ci mai exact in utilizarea cu precadere a tehnologiilor informatiei si
comunicarii.
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Globalizarea, dar si competitivitatea crescuta pe pietele turistice dupa anii 1980,
au avut drept urmare o continua imbunatatire a proportiei caracteristicilor pret/produs.
De asemenea, tendinta constanta catre calitate si eficienta a condus la aparitia si
dezvoltarea unor noi modalitati de organizare a activitatii agentilor economici pe piata
turistica. In acest mod, clusterul a devenit unul dintre cele mai populare concepte de
dezvoltare locala si regionala, atat pentru cercetare, dar mai ales pentru practica.

3. Clusterul- modalitate de organizare competitiva

Clusterele reprezinta aglomerari economice competitive formate, in mod spontan,
intr-un spatiu geografic bine determinat. Procesul de concentrare a agentilor economici
duce la obtinerea unor avantaje competitive importante, cum ar fi logistica sau
promovarea de marci la nivel international. Guvernele pot veni in ajutorul dezvoltarii
clusterelor prin sustinerea eforturilor pe care grupul de firme il poate face pentru
extragerea la maximum a potentialului clusterului. De altfel, acestea sunt nevoite sa
urmareasca intarirea retelelor de tip interfirme, in special intre investitii straine directe,
cum ar fi companiile multinationale si IMM-urile autohtone in vederea colaborarii in
crearea lantului de firme cu valoare adaugata ridicata la nivelul economiei.

Michael Porter, cel care este considerat parintele politicii economice bazate pe
dezvoltarea clusterelor, a definit notiunea de cluster ca fiind o ,,concentrare geografica de
institutii si companii interconectate, dintr-un anumit domeniu.” Acestea cuprind un
ansamblu de industrii asemanatoare si alte entitati importante din punct de vedere
concurential. De exemplu, unele clustere includ furnizori de materii specializate, cum ar
fi: elemente componete, masini si servicii. Nu de putine ori, clusterele se extind catre
diverse canale de distributie si clienti, dar si catre producatori de produse complementare
si catre industrii cu domenii de activitate asemanatoare sau care folosesc tehnologii si
input-uri comune. Unele din clustere includ, de asemenea, institutii guvernamentale, dar
si de alte tipuri, precum universitati, agentii de standardizare, think tank-urile, furnizori
de instruire profesionala si patronate ce au rolul de a asigura instruire specializata,
educatie, informatie, cercetare sau suport tehnic.

Practica economica a validat modelul cunoscut in literatura de specialitate drept
»triple helix” ce reuneste in cadrul unui cluster reprezentanti ai:

. intreprinderilor - acestea reprezinta latura economica a clusterului;

. universitatilor si institutelor de cercetare - acestea reprezentand furnizorii de
solutii inovative aplicabile nevoilor reale ale intreprinderilor din cluster;

. autoritatilor publice locale, regionale etc.

in Romania, experienta a aratat ca cei trei reprezentanti ai modelului ,,Triple helix”
nu coopereaza. Mai mult decat atat, acestia nu se cunosc si nu ajung sa discute unul cu
celalalt. Se simtea nevoia adaptarii modelului si transformarea acestuia intr-un model
,Four clover”, in traducere libera ,Trifoi cu patru foi”, cel de al patrulea reprezentant
fiind organizatii de tip catalizator. Acestea sunt firme de consultanta specializate in
domeniul transferului tehnologic si al inovarii, centre de transfer tehnologic.
Aceste clustere prezinta o serie de avantaje, printre care faptul ca:
reduc costurile individuale ale fiecarei societati din cadrul clusterului;
realizeaza economii externe;
membrii companiilor pot creste cifra de afaceri prin oferirea de produse in comun;
pot apara mai bine interesele reciproce bazate pe principii durabile si competitive;
determina colectarea unor sume mai mari de bani la nivel local sau de la bugetul
central, generand astfel o evolutie pozitiva si competitiva a economiilor nationale,
regionale si locale;

37



UNIVERSITAS
A A Jonivessivg |

v Centrul de Cercetare ,Strategii de Dezvoltare a 1"“‘1
W Sistemelor Economice Competitive” & &
Ja I - | <) (4
2NR et
GALATIENSIS GALATIENSIS
Universitatea ,Dundrea de S 1C Facultatea de Economie si
Jos” din Galati Administrarea Afacerilor

joaca un rol decisiv in cresterea standardelor de viata atat in randul locuitorilor,
cat si al organismelor de administrare.
In vederea implementarii clusterelor este necesar sa se tina cont de cateva

recomandari:

definirea notiunilor de baza, principiilor politicilor de cluster si mecanismelor de
realizare a lor;

promovarea ideii de cluster, formarea unei viziuni corecte privind conceptia si
instrumentele de dezvoltare a clusterului;

elaborarea unui sistem unificat de indicatori, privind crearea si functionarea
clusterelor;

utilizarea eficienta a finantatorilor, in calitate de potentiali parteneri.

Clusterele servesc drep fundament, conform experientei statelor dezvoltate, pentru

dialogarea constructiva dintre reprezentantii sectorului antreprenorial si stat, medii
educationale, ONG-uri etc.

Clustere prezinta atat o serie de caracteristici generale, cat si caracteristici

specifice.
Din randul caracteristicilor generale ale clusterelor identificam faptul ca:

sunt o forma de activitate economica regionala, limitata, din interiorul sectoarelor,
de obicei legate de institutii stiintifice precum universitati sau centre de cercetare
si inovatie;

reprezinta verigi verticale de producere, in care sunt cuprinse sectoarele specifice
inguste, dar si firmele principale sau dominante;

sunt ramuri ale industriei constituite la un Jnalt grad de agregare sau
compatibilitate.

Drept caracteristici specifice ale clusterelor amintim ca:

firmele din cluster au domenii de activitate identice sau interconectate;

elementul comun este faptul ca o anumita activitate devine dominanta si inalt
performanta;

desi intre firmele din cluster exista relatii de concurentd, intre ele se produce in
paralel un fenomen de cooperare, de asociere, astfel creandu-se un optim al
raportului concurenta-cooperare;

intre firme apar nu numai fenomene de mimetism sau de copiere rapida a inovatiei,
dar si infrastructura comuna de inovatie, aici universitatile si centrele tehnologice
avand un rol esential;

exista o capacitate de asociere si relatii de incredere intretinute de un mediu
cultural prielnic de portare, care reduc costurile tranzactiilor si maresc avantajele
competitive pentru fiecare forma de aglomerare.

Poate exista, de asemenea si o serie de impedimente in dezvoltarea clusterelor,
cum ar fi:

frica de a investi, din cauza unor relatii neformale complicate, generate de dorinta
elitei locale de a tine totul sub control,;

influenta nefasta a infrastructurii generale, transporturilor, telecomunicatiilor s.a.;

nu toti operatorii turistici sunt pregatiti pentru implementarea proiectelor
inovationale;

buget auster;

migratia populatiei active peste hotarele tarii.
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4. Datele de identificare a clusterelor in turism

Clusterul turistic reprezinta o concentrare geografica de companii si institutii
interconectate prin activitati de turism. Acesta poate include furnizori, servicii, guverne,
institutii, universitati si concurenti.

Clusterul turistic poate fi definit si ca set de atractii turistice, diferentiate intr-o
mica sau mare masura, concentrate intr-un spatiu geografic ce ofera facilitati si servicii de
calitate, coeziune politica si sociala.

Obiectivul unui cluster turistic este reprezentat de mobilizarea companiilor care in
mod normal lucreaza independent, in crearea, valorificarea si promovarea cu succes a
produsului turistic intr-o regiune.

Elementele definitorii ale clusterului in turism sunt:

e existenta intreprinderilor competitive;

e amplasarea geografica favorabila, potential natural, traditii culturale,
gastronomice, sincera ospitalitate;

e partenerii cheie concentrati in preajma;

e diversitatea mare a partenerilor;

e existenta legaturilor formale si neformale intre partenerii clusterului. .
Clusterele in turism sunt asociate cu un produs si o destinatie turistica. In acest

sens, clusterele din domeniul turismului ar trebui sa contina drept componente elemente
statice, reprezentate de serviciile de cazare si restaurant, elemente mobile, date de
serviciile de transport, cele ale agentiilor si operatorilor de turisti, servicii rent-a-car, dar
mai ales elemente dinamice, in aceasta categorie intrand serviciile de agrement, servicii
cultural-sportive.

Clusterul in turism include, in plus fata de activitatile specifice sectorului turistic,
cum ar fi: cazare, catering, transport, divertisment si atractii diverse, operatori si agentii
de turism, ghizi, mestesuguri, inchirieri de masini, si activitati de sprijin, cum ar fi servicii
organizationale de sprijin, infrastructura de transport, educatie si formare profesionala,
consultanta si alte servicii de afaceri. Mai mult decat atat, guvernul ar trebui sa incurajeze
programe de atragere a investitiilor private, sa finanteze investitiile in infrastructura si sa
promoveze turismul in regiune pentru a putea astfel sa asigure competitivitatea unei zone
cu potential turistic.

Clusterele in turism pot functiona sub mai multe forme, printre care forma:

e Geografica: initierea spatiala a activitatilor economice clusterizate, incepand de la
nivel local, ca de exemplu, clusterele din turismul balnear, montan sau de coasta si
sfarsind in plan global, exemplu, clusterul turismului cosmic;

e Orizontala: cateva ramuri sau sectoare pot sa intre in cadrul unor clustere mai largi,
cum ar fi sistemul touroperatorilor sau al hotelierilor;

e Verticala: in clustere pot sa existe etape ale procesului de producere comune sau
interconectate. E important, in acest caz, care din participantii retelei reprezinta
initiatorul si executorul final al inovatiilor din cluster;

e Laterala: in cadrul clusterului se unesc diferite sectoare, care pot sa asigure
economiei impactul global, ducand la noi combinatii interioare, spre exemplu,
clusterul tip conglomerat;

e Tehnologica: compatibilitatea ramurilor care utilizeaza aceeasi tehnologie,
exemplu putand fi reprezentat de clusterul sistemelor de rezervare turistica;

e Focus: firme concentrate in jurul unui centru-intreprindere, centru tehnologic sau
institutie de invatamant;

e Calitativa: esential aici e nu atat realitatea cooperarii dintre firme, ci modul in care
coopereaza. Reteaua nu stimuleaza mereu dezvoltarea inovatiilor.
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Metodologia de identificare folosita pentru a selecta o zona turistica relevanta
pentru crearea unui cluster se bazeaza pe trei mari componente:
e proximitatea fizica, se refera la concentrarea geografica;
e dominanta IMM-urilor - nivel ridicat de concentrare a companiilor mici, adica
numarul de IMM-uri mai mare decat numarul companiilor mari;
e retele interfirme in cateva dintre industriile interconectate.

Fenomenul de cluster poate fi intalnita atat in tarile dezvoltate precum Statele
Unite ale Americii, Germania, Franta, Italia, dar si in tarile aflate in curs de dezvoltare sau
tari care detin un potential turistic regional dezvoltat, axat pe una sau mai multe resurse
turistice, aparand astfel clustere balneare, culturale, agroturistice etc.

Important de accentuat este faptul ca fenomenul clusterului nu poate aparea la
comanda autoritatilor, ci este un raspuns la politica pe care o promoveaza guvernul
statului respectiv.

Clusterele in turism presupun existenta unor agentii de turism si operatori turistici
ce pun la dispozitie cazare, masa, transport si servicii de agrement, fiecare element din
pachetul oferit de acestia avand la baza alte elemente definitorii ce au drept scop
obtinerea unei imagini favorabile pe piatd, avand o puternici forta competitiva. in schema
de mai jos sunt exemplificate in detaliu aceste relatii.

Agentii de turism | | Operatori turistici
Servicii de relatii cu Servicii locale de
publicul $i cercetare|— I % ——  vanzéri de
a pletel . asigurare
Furnizori de Servicii de - Transportarea
productie — Restaurante agrement % locala
alimentara
Suvenire,
Servicii pe piafa | | | Duty Free
imobiliara Transportatori
— Hoteluri aerieni i maritimi |4—| Bénci, schimburi
Servicii de B valutare
servire — T T
[ [ I
Agentii Institutii de Grupuri
guvernamentale invatamant industriale

Swrsa: Raportul Global asupra Competitivitatii 2006-2007, Forumul Economic
Mondial. Editura Palgrave Macmillan, 2006.

Fig. 1. Modelul clusterului in turism
Sursa: Raportul Global asupra Competitivitdtii 2006-2007, Forumul Economic Mondial, Editura
Palgrave Macmillan, 2006

Strategia dezvoltarii turismului aplicata asupra intregului sistem de tip cluster din
interiorul unei regiuni are ca obiective:

e reducerea scurgerilor de venit pe fiecare veriga a retelei.

Clusterele turistice includ, pe langa subramurile industriei turistice, si alte ramuri
din afara sectorului, dar care au legaturi cu acesta datorita faptului ca participa in mod
inevitabil la cresterea valorii economice a resurselor turistice.

e maximizarea valorii nou create la nivelul fiecarei verigi incluse in cluster.

40



UNIVERSITAS
A A Jonivessivg |

v Centrul de Cercetare ,Strategii de Dezvoltare a 1"“‘1
W Sistemelor Economice Competitive” & &
Ja I - | <) (4
2NR et
GALATIENSIS GALATIENSIS
Universitatea ,Dundrea de S 1C Facultatea de Economie si
Jos” din Galati Administrarea Afacerilor

Strategia de dezvoltare turistica regionala de tip cluster presupune concentrarea
atentiei spre activitatile componente care genereaza cele mai mari pierderi de venit:
distributia, publicitatea si marketingul produselor turistice, serviciile informationale,
serviciile de transport extern, finantarea constructiilor hoteliere si a constructiilor de
agrement, serviciile media, serviciile profesionale s.a. Aceste activitati pot fi reduse, pot
fi inlocuite sau fructificate in interiorul clusterului.

5. Concluzii

Aceasta lucrare are drept scop identificarea, dar mai ales evidentierea rolului
turismului ca factor de dezvoltare regionala, importanta existentei clusterelor la nivel
regional pentru obtinerea unor avantaje competitive importante, premisele dezvoltarii in
turism, dar mai ales metodologia identificarii zonelor turistice relevante pentru infiintarea
unui cluster.

Abordarea acestui concept de ,,cluster” are drept fundament faptul ca activitatile
economice isi desfasoara activitatea pe baza unei retele inter si intraindustriale grupate de
tip cluster, in cadrul carora se creeaza valoare care se amplifica pe masura ce rezultatele
activitatii se apropie de consumatorii finali.

Majoritatea statelor adopta strategii de sustinere a dezvoltarii economice locale
prin includerea clusterelor in aceasta viziune. Aceste strategii de sustinere se pot referi la:

e programe de identificare cu potential de aglomerare de firme in viitor si sustinerea
accelerarii procesului spre tehnologii avansate;

e programe ce sustin cooperarea dintre mediile universitare si de cercetare si firmele
din zonele respective;

e programe de sustinere a IMM-urilor;

e programe de marketing regional;

e studiul factorilor ce pot asigura avantaje competitive, purtand denumirea de
benchmarking.

Prin coordonarea eficienta a entitatilor cuprinse in clustere si adoptarea unui
management excelent al retelei de companii care genereaza avantaje comparative si
competitive putem vorbi de eficienta clusterelor la nivel economic.
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Aspecte privind operatiuni specifice activitatilor de acvacultura organica

Activities on specific aspects of organic aquaculture operations

Burlac Cristina
Universitatea ,,Dunarea de Jos” din Galati
Facultatea de Economie si Administrarea Afacerilor
Programul de studii de licenta Contabilitate si Informatica de Gestiune

Rezumat. Acvacultura este una dintre cele mai importante si mai dezvoltate sectoare
din industria pescuitului si care are ca scop cresterea de flora si fauna marina in
vederea comercializarii. Aceasta este un domeniu relativ nou pe piata productiei
ecologice si cu toate acestea tinde spre realizarea produselor organice calitative, in
realizarea carora nu se utilizeaza substante chimice, pesticide si alte produse care ar
putea dauna pestilor. Pentru a putea folosi certificatul de producator ecologic si a
putea eticheta produsele cu mentiunea ,,ecologic” si cu marca nationala a agriculturii
ecologice, fermierii din Romania trebuie sa indeplineasca niste reguli privind procedura
de certificare. Certificarea ecologica implica niste cheltuieli cu procesul de trecere de
la un sistem conventional la un sistem de productie ecologica certificata, care in
contabilitate sunt recunoscute ca imobilizari necorporale, deoarece acestea indeplinesc
conditiile unei imobilzari necorporale conform OMFP 1802/2014, iar din punct de
vedere fiscal vor fi amortizate pe perioada de detinere a certificarii. Produsele
organice sunt recunoscute conform OMFP 1802/2014, precum si IAS 41 , Agricultura” ca
active biologice de natura stocurilor, care indeplinesc conditiile de recunoastere a
stocurilor conform IAS 2 ,Stocuri. ”Cu toate acestea prezentarea contabilitatii in
acvacultura este o cale de extindere a tot ceea ce inseamna contabilitate in mai multe
domenii.

Cuvinte cheie: acvacultura, active biologice, certificare, valoare justa, produse
organice

Abstract. Aquaculture is one of the most important and most developed sectors of the
fishing industry and aims to increase the marine flora and fauna for marketing. This is a
relatively new field of organic production and market however tends towards the
qualitative organic products, the realization of which does not use chemicals,
pesticides and other products that could harm fish. To use environmentally friendly
manufacturer certificate and to label products with the word 'organic’ and national
brand of organic farming, farmers in Romania must meet some rules on the
certification. Environmental certification process involves some costs of transition from
a conventional to certified organic production system, which in accounting are
recognized as intangible assets because they meet the conditions of intangible
imobilzari according to OMPF 1802/2014 and in terms of tax will be amortized over the
period of holding the organic certificarii.Produsele recognized under OMPF 1802/2014
and IAS 41 "Agriculture” as biological assets such as stocks, which stocks qualify for
recognition under IAS 2 “inventories.” Although this accounting presentation in
aquaculture is a way of expanding everything that accounting in several areas.

Key words: aquaculture, biological assets, certification, fair value organic products

1. Introducere
Acvacultura este agricultura organismelor acvatice, ea implica arta, stiinta si
activitatea de reproductie a animalelor si plantelor acvatice in apele dulci sau marine
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pentru uz uman. in ultima perioada acvacultura joacad un rol major in aprovizionarea cu
peste pe plan mondial, fapt ce se datoreaza evolutiei tehnologiilor de crestere si
procesare. Europa are mai multe puncte forte in sectorul acvaculturii. Ei sunt liderii in
domeniul tehnologiilor si al cercetarii, dispun de o baza antreprenoriala puternica si foarte
bine instruita, iar climatul este adecvat pentru multe specii care sunt acum cele mai
cautate de consumatori. Produsele ecologice pot reprezenta si o alternativa viabila pentru
sectorul pescaresc romanesc. Cererea de produse organice, care este in crestere atat pe
plan national cat si pe plan mondial, poate constitui o oportunitate pentru fermierii
autohtoni, in conditiile in care o dezvoltare redusa a productiei agricole intensive in
Romania reprezinta un avantaj strategic in dezvoltarea unui sector ecologic. In aceasta
lucrare am incercat sa imbin ingineria cu contabilitatea, redand cat mai clar posibil
metodele de recunoastere a activelor biologice in contabilitate, cheltuielile care le implica
cresterea si intretinerea pestilor dintr-o ferma piscicola si care este evolutia activitatii
acvicole atat in Romania cat si in Uniunea Europeana.

2. Acvacultura ecologica

De-a lungul ultimelor decenii, acvacultura a aratat schimbari calitative in productia
si utilizarea produselor acvatice. S-au dezvoltat modele noi de peste, atat in rauri cat si in
lacuri, fie pentru pescuitul comercial sau de agrement, fie pentru ornament. Aceasta
contribuie din ce in ce mai mult la productia mondiala de alimente de origine acvatica,
avand in vedere cd, in cazul majoritatii stocurilor de peste din mediul salbatic, limitele
exploatarii sustenabile sunt in prezent aproape atinse sau chiar depasite. in UE,
acvacultura este o activitate economica importanta in multe regiuni cosieri si
continentale.

In prezent, acvacultura joacd un rol important in aprovizionarea cu peste pe plan
mondial, datorita evolutiei tehnologiilor de crestere si procesare.

Acvacultura poate fi definita ca ,,0 ramura a agriculturii, a carui scop consta in
cresterea de flora si fauna marina in vederea comercializarii,” aceasta se poate practica
atat in ape dulci, cat si in ape salmastre sau marine (maricultura).

Fiind un domeniu relativ nou pe piata productiei ecologice, acvacultura ecologica sau
organica este o noua abordare a sistemului de productie in domeniul acvicol, care pune
accent pe calitatea produselor si pe valoarea lor nutritiva, fara ca procesul de productie sa
afecteze mediul inconjurator. In acvacultura ecologica cresterea pestilor si producerea de
alimente se realizeaza prin utilizarea de tehnologii care respecta mediul inconjurator si
ciclul natural de viata al ecosistemelor.

Conform 0.U.G. 34/20007%, prin productie ecologica se intelege “obtinerea de produse
agroalimentare fara utilizarea produselor de sinteza - ingrasaminte chimice, pesticide
pentru combaterea daunatorilor, aditivi si biostimulatori alimentari pentru animale,
madicamente, organisme derivate genetic si derivatele lor”, in conformitate cu regulile de
productie ecologica si respectand standardele, ghidurile si caietele de sarcini nationale si
internationale.

Astfel ca principalul obiectiv al unei productii organice il constituie grija fata de
mediu si fata de starea de sanatate a orgnanismelor acvatice carora trebuie sa li se asigure
un habitat pe cat posibil apropiat de cel natural. Integritatea mediului inconjurator se
realizeaza prin interventii minime asupra proceselor biologice locale, prevenirea evadarilor
si minimizarea riscului de raspandire a unor organisme infectioase sau paraziti in

2 Ordonanta 34/2000 privind produsele agroalimentare ecologice publicata in Monitorul Oficial
Nr.16/10.01.2007, cu modificarile ulterioare
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ecosistemele 1invecinate, prin aplicarea unor strategii de productie integrata sau
policultura.

Cu toate ca multe tari europene au fost afectate de criza economica, piata
productiei organice a cunoscut totusi o crestere semnificativa. Conform Eurostat (2016),
acvacultura acopera peste 20% din productia totala de peste a UE, si produce in jur de 1,2
milioane de tone cu o valoare de 4 miliarde de euro. Din totalul acvaculturii mondiale,
productia organica a Uniunii Europene ocupa o cota de 1,25% in ceea ce priveste volumul si
3,4% in termeni de valoare. Conform Eurostat (2015), Comunitatea EU-27 dispunea in anul
2011 de o suprafata totala de 9,7 milioane hectare cultivate organic, aproape dubla fata
de cele 5,7 milioane hectare in anul 2002, sistemul certificat fiind practicat de peste
186.000 ferme agricole. in anul 2013 numarul de ferme organice certificate a crescut la
330.000 unitati, cu o suprafata de 340.000 ha, reprezentand aproape 2,4% din totalul
suprafetelor aricole europene.

In ultimele decenii, majoritatea Statelor Membre ale UE s-au dezvoltat semnificativ
in sectorul productiei organice. In figura 2.1 sunt prezentati principalii producatori de
acvacultura din UE. Conform figurii putem observa ca pe primul loc se afla Spania cu o
valoare de 13% si un volum al productiei de 22% din totalul produselor, iar pe ultimul loc se
afla Croatia cu o valoare egala cu 3% si un volum de 2% din productia totala.

Principalele tari producdtoare de acvacultura din UE

(procentaj din volurmnul total, valearea produselor, UE-28)
25

: e

Spania Franta Regatul Unit Italia Grecia Irlanda Danemarca Croatia celelalte 20
de state membre

% valoare [l

% volum

wn

Sursa: Eurestat §i Eumofa

Figura 2.1. Principalele tari producatoare de acvacultura din UE
Sursa: Eurostat®

La nivelul Uniunii Europene, productia organica este in continua crestere, totusi
urmarind evolutia volumului de productie organica din anul 1994 pana in 2011 putem sa
concluzionam ca aceasta nu a cunoscut cresteri sau descresteri semnificative. In perioada
anilor 1999-2000 volumul productiei atinge cota maxima de 1,43 milioane tone, ca mai
apoi sa se simta o usoara descrestere.

3 http://ec.europa.eu/fisheries/cfp/aquaculture/facts/index_ro.htm / acces 12.40/ 22.04.2016
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Evolutia volumului productiei de acvacultura in UE (1994 - 2011)
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Figura 2.2 Evolutia volumului productiei de acvacultura in UE (1994-2011)
Sursa: Eurostat

n anul 2008 numarul fermelor de acvaculturd ecologice certificate in Europa a fost
de 123 unitati, reprezentand peste 50% din totalul celor 225 unitati inregistrate la nivel
mondial. Productia fermelor a reprezentat aproape jumatate din cele 50.000 de tone
produse acvatice ecologice produse in 2008. Evolutia interesului consumatorilor din piata
pentru produsele obtinute in conditii ecologice se manifesta intr-o conversie tot mai
ridicata a unitatilor de acvacultura conventionala catre sistemele organice. Productia
europeana est axata in principal pe crap, si ciprinide, biban de mare sau midii, cele mai
importante specii acvatice crescute in sistem organic sunt prezentate in figura 2.3.

m Pesti de apa dulce
(inclusiv pastravisi
anghile crescutiin
apa culce)

Pesti de mare(
inclusivsomonisi
pastravicrescutiin
apa de mare)

M Moluste si crustacee

Figura 2.3 Productia de acvacultura in UE in functie de tipul de produs (2013)
(procentaj din volumul total, UE-28)
Sursa: autor, pe baza datelor din Eurostat

3. Certificarea productiei in acvacultura ecologica

Conform Hotararii de Guvern (HG) Nr. 917/2001, termenele de ecologic sau
»denumirile echivalente de organic, biologic, organo - biologic sau bio - organic
desemneaza produsele agroalimentare obtinute in conformitate cu principiile unei
productii agroalimentare ecologice, ce respecta strict reguli specifice de productie si

45



UNIVERSITAS
A A Jonivessivg |

v Centrul de Cercetare ,Strategii de Dezvoltare a 1@1
m Sistemelor Economice Competitive” & &

7 = SR
GALATIENSIS GALATIENSIS
Universitatea ,Dundrea de S 1(: Facultatea de Economie si

Jos” din Galati Administrarea Afacerilor

comercializare.” In conformitate cu standardele agriculturii ecologice, inclusiv protectia
consumatorului impotriva practicilor frauduloase, produsele ecologice sunt asigurate prin
inspectie si certificare.

Din perspectiva legala, certificarea organica este procesul de certificare a produselor
agricole sau a altor tipuri de produse care au legatura cu domeniul agricol. Astfel
“certificarea productiei ecologice respecta cerintele generale privind procesul de
certificare, fiind o procedura prin care o terta parte elibereaza o asigurare scrisa prin care
atesta ca un produs, proces sau serviciu, identificat corespunzator, este in conformitate cu
cerintele specificate de un anumit document normativ.””

In Romania, controlul si certificarea produselor ecologice sunt asigurate de organisme
de inspectie si certificare private, aprobate de MADR, pe baza criteriilor de independenta,
impartialitate si competenta stabilite in Ordinul nr. 65/2010. Legislatia nationala,
armonizata cu legislatia comunitara prevede reguli stricte privind inregistrarea si
activitatea operatorilor in domeniul acvaculturii ecologice. Astfel ca trebuie respectate
normele comunitare si nationale privind productia ecologica si conversia de la sistemul de
productie conventional la cel organic, fapt ce se mentioneaza in Ghidul anexat Programului
operational pentru Pescuit (2007-2013).

Pentru a face cunostinta cu principalele etape de trecere de la un sistem
conventional la un sistem de productie ecologica certificata, putem urmari figura 3.1:

CERERE . MAPA
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AGENT ]
I ECONOMIC \
Alcituirea . COMISIA DE
documentatiei EVALUARE A

CERERLOR
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Pedologie;
Proteclia plantelor;
I ¢ ||N5PECTOR1 |—[ INSPECTIE }" NECONFORMTATI r~ ACTIOND
CORECTIVE

Inspectiefcertf agentului economic

cate

AUTRORIZATIE ™\

CERERE CERTIFICAT DE CONFORMITATE SI
TIPARRE ETICHETE

|

{ Supravegherea ]

= ACTINI
I INSPECTOR INSPECTIE l-"‘lﬂmcmrr_m I ----- e
CERTIFICATDE ™ CEREEE UTILIZARE
Inspecticertific CONFORMITATE SIGL ANATIONALA

Figura 3.1 Procedura de certificare ecologica in Roménia
Sursd: MADR,2015

Procedura de certificare ecologica implica si niste costuri, iar acestea la randul lor
pot fi recunoscute in contabilitate ca cheltuieli ale perioadei sau ca imobilizari

4 Conform art.1 alin.(2),(3) din Hotararea Nr.917 din 13 septembrie 2001 pentru aprobarea normelor
metodologice de aplicare a prevederilor Ordonantei de urgenta a Guvernului nr. 34/2000.

> Silvius Stanciu, Florina Oana Virlanuta, Oportunitdti de dezvoltare a acvaculturii organice in zona pescdreascd
a Dundrii si a Prutului Inferior, Editura Europlus, Galati, 2015, p.73
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necorporale si amortizate. Analizand HG 105/2007, putem observa ca valoarea unui mijloc
fix este stabilita la suma de 1800 lei, valoare ce nu dispune si pentru activele necorporale,
astfel ca cel care suporta aceste cheltuieli nu stabileste o valoare de la care aceste active
necorporale sunt considerate imobilizari sau pana la care vor fi considerate cheltuieli ale
perioadei.

Astfel ca pentru a aplica un regim contabil, sunt precizarile de la art. 153 din OMFP
1802/2014 privind contabilitatea, ce enumera conditiile prin care poate fi recunoscuta o
imobilizare necorporala sau de la paragraful 12 din IAS 38 ,, Imobilizari necorporale”.

Vom tine cont de faptul ca o imobilizare necorporala este un activ nemonetar, fara
suport material, ce este detinut in scopuri administrative, pentru productia de bunuri sau
prestarea de servici sau pentru a fi inchiriata la terti. In cazul in care certificatul confera o
recunoastere pentru o perioada determinata de timp, acesta se va identifica ca o
imobilizare necorporala de natura brevetelor, licentelor, concesiunilor si altor drepturi
similare, inregistrata in contul 205 ,concesiuni, brevete, licente, marci comerciale,
dreptuiri si active similare”.

Din punct de vedere fiscal, amortizarea se poate efectua in perioada de detinere a
certificarii, conform art.28 alin.(10) din Codul fiscal.

Odata cu efectuarea tuturor controalelor de catre organismele de inspectie si
certificare, operatorul care a indeplinit toate regulile de productie ecologica va obtine
certificatul de producator ecologic si va putea eticheta produsele cu mentiunea ,,ecologic”
si cu marca nationala a agriculturii ecologice.

4. Productia ecologica in romania

Ca si celelate tari europene, Romania s-a aliniat reglementarilor legislative cu privire
la productia organica. Legislatia nationala, corelata cu cea comunitara, defineste clar
obiectivele, principiile si regulile aplicabile productiei ecologice, facand trimiteri la
conditiile impuse agriculturii ecologice referitoare la conversia terenurilor, cultivarea
plantelor si cresterea animalelor, la procesare sau etichetare-marcare, comercializare,
inspectie si certificare.

in prezent, cererea produselor certificate ecologic este in cresterea pe piata interna.
Produsele ecologice sunt comercializate direct de la poarta fermei, prin magazine
specializate sau reteaua de supermarketuri.

In Romania exista peste 500 de ferme de peste care acopereau in 2010 o suprafata
de peste 180.000 hectare, treptat suprafetele cultivate in conditii ecologice au crescut,
atingand in 2014 290.000 ha. Concomitent cu cresterea suprafetelor agricole destinate
sectorului ecologic a avut loc si o crestere a numarului de agenti economici pe profil. Cu
toate acestea volumul productiei nu a fost in crestere, dimpotriva. In figura nr. 4.1 putem
observa in ce masura a evoluat productia ecologica in Romania in perioada 1995-2012.
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Figura 4.1 Productia de acvacultura ecologica in Romania (1995-2012)
Sursd: autor, pe baza datelor din Eurostat, 2014

Conform figurii putem concluziona, ca cota maxima de 20.000 tone de productie
ecologica a afost atinsa in anul 1995, urmand mai apoi o descrestere semnificativa. in
2012, volumul productiei a ajuns la jumatate fata de 1995. Acest lucru se poate datora
proastei gestionari a fondurilor europene si slaba organizare la nivelul institutiilor
respondente de aceste fonduri.

Pescuitul si acvacultura au ocupat si ocupa un loc important intre domeniile de
interes national. Cu toate ca sectorul piscicol a avut o contributie mica la economia
nationala, importanta acestui sector este data mai ales de rolul social pe care il are pentru
populatiile din zonele costiere, prin potentialul de resurse alimentare si de asemenea
contribuie la protejarea zonelor umede si biodiversitatea speciilor din apele tarii.

in judetul Galati in zona Prutului Inferior sunt inregistrate aproximativ 17 societati
comerciale ce au ca obiect de activitate acvacultura. in 2014 doar 4 dintre ele se
distingeau prin valoarea adaugata obtinuta si numarul de salariati, acestea fiind: Eldorado
SRL, Aqua Pest SRL, SingamaSRL si Rompesgal SRL. In figura nr. 4.2 putem observa cum a
evoluat cifra de afacerisi profitul net, al celor 17 firme in ultimii 10 ani.

Pe fondul crizei economice, firmele din domeniul acvaculturii s-au confruntat cu
dificultati financiare. Consumul redus de peste, presiunea costurilor, regimul fiscal haotic
sunt doar cativa factori care explica rentabilitatea redusa a acestui sector.

Evolutia cifrei de afaceri si a profitului net
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Figura 4.2 Evolutia cifrei de afaceri si a profitului net pentru firmele din acvacultura
Sursa: autor, baza de date AMADEUS

48



UNIVERSITAS
2 = [onvessing

v Centrul de Cercetare ,Strategii de Dezvoltare a 1@1
W Sistemelor Economice Competitive” & &
Ja ) B | <) (4
2NR et
GALATIENSIS GALATIENSIS
Universitatea ,Dundrea de S 1(: Facultatea de Economie si
Jos” din Galati Administrarea Afacerilor

Termenul ,,organic” se refera la metoda prin care producatorii cresc si obtin produse
agricole ca fructe, legume, grane, peste, lactate si carne. Productia ecologica de animale
de acvacultura trebuie sa garanteze ca sunt satisfacute nevoile animalelor, in functie de
specie. in acest sens, practicile de crestere, sistemele de gestionare si sistemele de bazine
au la baza satisfacerea, reglementarile privind calitatea vietii animalelor.

Nutrientii, apa, locul ales pentru ferma sunt cele mai importante aspecte legate de
sustenabilitatea ecologica a fermelor de acvacultura.

Apa este un mediu specific, de aceea este obligatoriu ca sa fie separate unitatile de
productie ecologica de unitatile acvicole neecologica. Astfel ca pestii din crescatorii au
nevoie de apa curata.

Locul ales este la fel de important ca si ceilalti factori care participa la realizarea de
productie organica. Crearea unui spatiu special necesita o multime de investitii cu
instalatiile de purificare si mentinere a conditiilor necesare cresterii pestilor, care in
contabilitate sunt recunoscute ca cheltuieli ulterioare. Conform pct. 227 din
Reglementarile contabile privind situatiile financiare anuale individuale si situatiile
financiare consolidate, aprobate prin OMFP 1802/2014, cheltuielile ulterioare efectuate in
legatura cu o imobilizare corporala sunt cheltuieli ale perioadei in care sunt efectuate sau
majoreaza valoarea imobilizarii respective, in functie de beneficiile economice aferente
acestor cheltuieli, potrivit criteriilor generale de recunoastere. Criteriile in functie de care
cheltuielile ulterioare efectuate in legatura cu imobilizarile corporale majoreaza valoarea
acestora sau se evidentiaza in contul de profit si pierdere se stabilesc prin politicile
contabile ale societatii.

Din punct de vedere fiscal, conform art. 24 alin. (3) lit. d) din Codul fiscal investitiile
efectuate la mijloacele fixe existente, sub forma cheltuielilor ulterioare realizate in scopul
imbunatatirii parametrilor tehnici initiali si care conduc la obtinerea de beneficii
economice viitoare, prin majorarea valorii mijlocului fix sunt considerate mijloace fixe
amortizabile.

Fermele bazate pe culturi organice incurajeaza biodiversitatea, din moment ce lipsa
substantelor chimice incurajeaza viata.

5. Productia de crap si recunoasterea activelor biologice

Din punct de vedere geografic, Romania se afla intr-o zona favorabila privind
productia de peste si practicarea acvaculturii. Desi cota sectorului pescuitului la Produsul
Intren Brut (PIB) este redusa, totusi acesta este important pentru economia nationala in
mare parte, datorita rolului sau social, potentialului sau ca aliment-sursa, pentru zonele
umede precum si biodiversitatea apelor din Romania.

Crapul (Cyprinus carpio carpio) este una din principalele specii de acvacultura.
Crapul face parte din categoria pestilor de apa calda, deoarece pentru dezvoltarea optima
are nevoie de temperaturi de 22-28 grade C, aceasta este o specie omnivora si consuma
hrand de naturd vegetald si animald. In Romania crapul comun este unul dintre cele mai
cultivate specii si in ultima perioada se bucura de o piata foarte buna si se bucura de
sustinere si incurajare. Conform prevederilor legale si normelor in vigoare, crapul este
recunoscut in contabilitate ca activ biologic de natura stocurilor.

Odata cu intrarea in vigoare la 1 ianuarie 2015, a OMFP 1802/2014° a fost introdusa
si notiunea de active biologice. Aceste notiuni si modalitatile de contabilizare a activelor
biologice prezentate in OMFP 1802/2014 au fost preluate din IAS 41 “Agricultura”.

® Ordinul nr.1802/2014 privind aprobarea Reglementarilor contabile privind situatiile financiare anuale
individuale si situatiile financiare consolidate
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IAS 41 ,Agricultura” prescrie tratamentul contabil, prezentarea situatiilor financiare
si prezentarile de informatii referitoare la activitatile agricole. Activitatea agricola
reprezinta administrarea de catre o intreprindere a transformarilor biologice a animalelor
sau plantelor vii (active biologice) pentru vanzare, in produse agricole sau in active
biologice aditionale.

Conform articolelor de lege, activele biologice se refera la cultivarea plantelor si la
cresterea animalelor vii. Fiecare activ biologic trece printr-un proces de transformare,
care 1i produc modificari calitative sau cantitative. Acestea trebuie sa indeplineasca
anumite conditii pentru a fi recunoscute in situatiile financiare ale intreprinderii. Astfel,
potrivit OMFP 1802/2014 “ un activ biologic este recunoscut de catre intreprindere daca
entitatea controleaza activul ca rezultat al evenimentelor trecute, daca beneficiile
economice viitoare asociate activului o sa revina entitatii si daca valoarea justa si costul
activului poate fi evaluat in mod credibil” (Art. 209), acest lucru se mentioneaza si in
paragraful 89 al Cadrului general.

Conform Ordinului 1802/2014 activele biologice se impart in active biologice
productive (art.207) care folosesc contul 217 si active biologice de natura stocurilor (art.
278) cu contul 361 si 347 produse agricole.

Activele biologice de natura stocurilor se refera la recolta produsa de activele
biologice productive, destinate comercializarii sau inglobarii in produsul finit. Un exemplu
de astfel de active sunt si pestii din fermele piscicole. Acestea sunt recunoscute ca stocuri
si sunt evaluate conform legilor in vigoare.

Un activ biologic trebuie evaluat la recunoasterea initiala si la fiecare data a
bilantului la valoarea justa minus costurile estimate de la punctul de vanzare. O astfel de
evaluare este costul la acea data, cand se aplica IAS 2 ,,Stocuri”.

IAS 2 ,,Stocuri” descrie tratamentul contabil al stocurilor in sistemul costului istoric.
Standardul ofera indicatii referitoare la recunoasterea valorii stocurilor la data bilantului,
determinarea costului stocurilor si recunoasterea cheltuielilor cu stocuri, considerand orice
inregistrare la valoarea realizabila neta.

Conform 1AS 2, stocurile trebuie sa fie evaluate la valoarea cea mai mica dintre
costul acestora si valoarea realizabila neta, iar costul acestora trebuie sa cuprinda
costurile legate de achizitia si prelucrarea lor, precum si costurile ocazionate de aducerea
stocurilor in forma si in locatia din momentul evaluarii.

Ca un studiu de caz privind activele biologice am ales cresterea si productia crapului.

In tara noastrd crapul este cerut intens de consumatori si considerat un peste de
carne superioara datorita nutrientilor pe care ii contine. Un crap de trei ani poate sa
contina:

— 17,62% proteine usor degresabile;

— 2,33% grasimi;

— valoarea energitica este de 940 kcal/kg.

Acestia sunt crescuti in helestee care trebuie sa asigure hrana naturala de cel putin
10%
din necesar. Cerintele de mediu ale crapului nu sunt mari astfel ca continutul de oxigen
solvit al apei trebuie sa fie de 3-4,5 mg/l, PH bazic poate sa varieze intre 7,5 si 8,
transparenta apei poate fi de 30-35 cm.

Conform prevederilor legale si a normelor in vigoare cresterea si productia crapului
precum si intretinerea helesteelor sunt conditionate de diferite tipuri de cheltuieli. Astfel
de cheltuieli sunt:

a. cheltuieli cu amenajarea si intretinerea spatiului;
b. cheltuieli cu hrana granulata;
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c. cheltuieli cu salariile personalului angajat;
d. cheltuieli cu energia si apa;
e. cheltuieli cu amortizarea.

Crapul in helestee are un rol important din punct de vedere al productiei de carne
de peste dar si de formare a mediului. Acestia se pot hrani cu viermi, melci si larvele
insectelor de namol, precum si cu seminte, vlastarul plantelor acvatice, fructul partile
uscate ale plantelor din namol care cad in apa.” Tn helesteiele artificiale sunt utilizate
aceste proprietati, astfel ca pestii sunt hraniti cu diferite tipuri de cereale, produse
auxiliare agricole ca furaje suplimentare.,,

Productia de crap a crescut semnificativ in ultima perioada. Conform Eurostat
aceasta a atins in 2014 o cantitate de aproximativ 2 900 de tone.

In figura 5.1 putem urmari evolutia globala productiei de crap din ultimele 6
decenii.

Productia globala de acvacultura pe specii
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Figura 5.1 Productia globala de crap
Sursd: autor, FAO FishStat

Conform acestui grafic putem observa ca si productia globala de crap a cunoscut o
crestere impresionanta in ultimii cinci ani, atingand o cantitate maxima in 2013 de 3 969
806 tone.

Analizand toate datele si urmarind etapele de cresterea a crapului, putem
concluziona ca este nevoie de o munca colosala pentru a obtinee ceea ce numim produs
ecologic.

6. Concluzii si propuneri

1) Cresterea cererii de produse ecologice pe pietele externe, competitivitatea produselor
ecologice autohtone si potentialul agricol natural ofera oportunitatea unei dezvoltari
sanatoase a productiei ecologice in Romania. Sustinerea sectorului agricol indigen prin
acordarea unui sprijin financiar, necesar pentru demararea productiei ecologice si
protejarea sectorului pescaresc de procesare pot asigura continuitatea afacerilor cu
produse ecologice pe termen mediu si lung.

7 http: //www.novarainvest.ro/cresterea-crapului-in-helestee accesat 21.45/06.05.2016
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2) Pentru Romania productia ecologica reprezinta o nisa a sectorului agricol, ce poate
crea conditii necesare pentru o dezvoltare economica durabila, cresterea bunastarii
comunitatilor rurale si conservarea ecosistemelor naturale.

3) Aplicarea Standardelor Internationale de Contabilitate precum si a normelor nationale,
ofera o posibilitate mare de identificare si recunoastere a tuturor elementelor
patrimoniale. Acestea ne ajuta sa identificam realitatea economica si financiara a
firmelor din domeniul studiat, precum si consecintele acestora asupra vietii sociale,
umane si institutionale. Astfel, activele biologice pot fi recunoscute pe baza IAS 41
“Agricultura”, care are ca scop de a prescrie, legat de activitatea agricola, tratamentul
contabil, prezentarea situatiilor financiare si prezentarile de informatii. Ideea centrala
a Standardului o constituie evaluarea activelor biologice si a produselor agricole pe
baza valorii juste, astfel activele biologice vor fi evaluate in momentul recunoasterii
initiale si la fiecare data a bilantului.
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Creditarea bancara - principala operatiune activa a bancilor comerciale

Bank lending - the main active operations of commercial banks

Bira loana Manuela
Universitatea ,,Dunarea de Jos” din Galati
Facultatea de Economie si Administrarea Afacerilor
Programul de studii de licenta Finante si Banci

Rezumat: in economia oricarei tari, sistemul bancar are un rol foarte important, prin
intermediul bancilor derulandu-se cea mai mare a operatiunilor de pe pietele valutare.
Cresterea portofoliilor de credite a fost caracteristica activitatii desfasurate pe toate
segmentele de clienteld, atat in cazul creditelor acordate persoanelor fizice, cat si in
cazul celor acordate agentilor economici. Aceasta evolutie a fost determinata de
actiuni mentinute de vanzarea si promovarea noilor produse de creditare.In ultimii ani
datorita inregistrarii unei cereri importante pentru creditele de nevoi personale, mai
multe institutii financiare si-au diversificat gama produselor de creditare oferite
clientilor. In ceea ce priveste creditele acordate persoanelor fizice, pe langa creditele
de nevoi personale, au fost lansate credite pentru studenti, pensionari, de refinantare.
Cuvinte cheie: credit, managementul riscului, creditarea in Romania

Abstract: In any country's economy, the banking system has an important role through
the banks taking their largest markets operations valutare.Cresterea loan portfolios
was characteristic activity on all customer segments, both for loans to physical and
awarded for those businesses. This development was driven by the sale of shares held
and promoting new products creditare.In recent years due to filing a request for
important personal loans, many financial institutions have diversified range of credit
products offered to customers. As regards loans to individuals, besides personal loans,
student loans were launched, retirees refinancing.

Key words: credit, risk management, lending in Romania

1. Activitatea de creditare

Creditul - continut

Creditul reprezinta o valoare actuala ce se transmite de la un creditor (investitor
sau Imprumutator) unui debitor (imprumutat), care se angajeaza sa-l ramburseze, dupa un
timp, in conditiile specificate in contractul de credit, in cadrul caruia debitorul promite
plata dobanzii, pentru a remunera pe debitor®.

Desi relatiile de credit au existat si in economiile premonetare (schimburi de
bunuri actuale contra unor bunuri viitoare, cu scopul de a sustine o afacere prezenta, de a
asigura consumul actual), in economia actuala creditul ia forma unei relatii banesti intre
creditor si debitor.

Creditul este un mijloc de corelare a posibilitatilor de finantare existente in
societate cu nevoile productiei si ale consumului. Aparitia relatiei dintre creditor si
debitor este legata de existenta concomitenta a unor agenti economici care dispun de
resurse banesti temporar disponibile si a altora care au nevoi suplimentare de astfel de
resurse. Astfel apare o piata a creditului, in cadrul careia se confrunta oferta si cererea de
credit.

8 Alin, Nitu, lon, Nitu, Creditul bancar, Ed. Expert, Bucuresti, 2006, pp. 21-23
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Elementele creditului

n amplitudinea sa, esenta raportului de credit se dezvaluie prin analiza trasaturilor

caracteristice’:

Subiectele raportului de credit, creditorul si debitorul prezinta o mare diversitate in ce
priveste apartenenta la structurile social-economice, motivele angajarii in raport de
credit, si durata angajarii sale. O apreciere generala asupra naturii participantilor la
procesul de creditare, contureaza trei categorii principale si de ampla cuprindere:
intreprinderile, statul si populatia.

Promisiunea de rambursare, element esential al raportului de credit, presupune
riscuri, si necesita angajarea unor garantii. In raportul de credit riscurile probabile sunt:
riscul de nerambursare si riscul de imobilizare.

Riscul de nerambursare consta in probabilitatea intarzierii platii sau a incapacitatii
de plata datorita conjuncturii sau a deficientelor imprumutatului. Pentru prevenirea
riscului trebuie sa se analizeze temeinic imprumutatul sub toate aspectele: moralitate,
cadrul profesional, situatia financiara, indatorarea existenta, capacitatea de rambursare,
forma juridica.

Riscul de imobilizare survine la banca, sau la detinatorul de depozite, care nu este
in masura sa satisfaca cererile titularilor de depozite, din cauza unei gestiuni nereusite a
creditelor acordate.

Termenul de rambursare ca trasatura specifica are o mare varietate. De la termene
foarte scurte (24 de ore, termen practicat intre banci pe piata monetara) la termene
foarte lungi de la 30 de ani la 50 de ani.

Pentru creditele pe termen scurt, credite acordate intreprinderilor sau credite de
consum, este caracteristica rambursarea integrala la scadenta.

Creditele pe termen mijlociu si lung implica adesea rambursarea esalonata, fapt ce
inseamna ca, pe parcurs, la termene stabilite, lunare sau trimestriale, odata cu platile
cuvenite pentru dobanzi se ramburseaza o parte din imprumut.

Dobanda este o caracteristica esentialda a creditului. Aceasta poate fi fixa sau
variabila. Dobanda fixa ramane aceeasi pe toata durata imprumutului pentru suma
convenita. Dobanda variabila se modifica periodic, de regula semestrial, in functie de
nivelul dobanzii pe piata (nationala sau internationala).

Tranzactia. Acordarea creditului - Creditul poate fi consimtit in cadrul unei
tranzactii unice: acordarea unui imprumut, vanzarea unei obligatiuni, angajarea unui
depozit. Consimtirea tranzactiei, respectiv acordarea creditului, este un act de mare
importanta, in vederea caruia creditorul trebuie sa-si asigure o buna informare si
documentare pentru evitarea riscului. In acest sens bancile isi creeaza un cadru propriu de
informare si documentare, sau apeleaza la agentii specializati care studiaza capacitatea
de plata, si respectiv potentialul economic al firmelor'.

Etapele creditarii

Activitatea de creditare se desfasoara astfel incat sa raspunda principiului
prudentei in procesul de aprobare a solicitarilor de credite si sa asigure controlul si
asumarea constienta a tuturor riscurilor care decurg din relatia bancii cu clientii sai.

% Basno Cezar, Dardac Nicolae, Floricel Constantin, Monedd, Credit, Bdnci, Ed. Didactica si Pedagogica,
Bucuresti, 1999, pp. 150-153

' pardac Nicolae, Barbu Teodora, Monedd, bdnci si politici monetare, Ed. Didactica si Pedagogica, Bucuresti,
2005, p. 160
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In conformitate cu prevederile Ordonantei de Urgenta nr. 99 / 22.12.2006 privind
institutiile de credit si adecvarea capitalului, si cu propriul statut de organizare si
functionare, banca acorda clientilor sai credite in lei sau in valuta, pe termen scurt,
mediu sau lung, in concordanta cu nivelul existent al surselor atrase.

Operatiunea de creditare reprezinta actul prin care banca pune sau se obliga sa puna la
dispozitia clientilor fondurile solicitate, sau isi ia un angajament prin semnatura, de
natura avalului, cautiunii sau garantiei, in favoarea acestora.

Creditul reprezinta orice angajament de punere la dispozitie sau acordare a unei sume de
bani, ori prelungirea scadentei unei datorii, in schimbul obligatiei debitorului la
rambursarea sumei respective, precum si la plata unei dobanzi sau a altor cheltuieli legate
de aceasta suma, sau orice angajament de achizitionare a unui titlu care incorporeaza o
creanta, ori a altui drept, la incasarea unei sume de bani.

Se disting doud forme de creditare bancara"":

- Punerea la dispozitie a fondurilor, operatiuni care se inregistreaza in conturile
bilantiere;

- Angajamentul bancii de a pune la dispozitie fonduri si angajamente, operatiuni care se
inregistreaza in conturi in afara bilantului, numai in momentul in care sunt indeplinite de
catre imprumutat toate conditiile prevazute de contractele incheiate (de imprumut, de
garantii).

Procesul de obtinere a unui credit presupune parcurgerea mai multor etape:
Evaluarea cererii de credit si interviul cu solicitantul;

Evaluarea conditiilor de eligibilitate a clientilor;

Evaluarea continutului documentatiei de credit;

Analiza posibilitatii de rambursare a creditului si a solvabilitatii solicitantului;
Analiza financiara si nefinanciara a clientilor;

Determinarea capacitatii de rambursare;

Determinarea expunerii maxime;

Evaluarea garantiilor creditului;

Aprobarea creditului;

Propunerea de credit;

Competente de aprobare;

Semnarea documentelor ce reglementeaza relatia dintre banca si debitor;
Contractul de credit;

Contractul de garantie;

Acordarea creditului.

Managementul riscului in activitatea de creditare

Riscul de creditare se considera risc de baza sau riscul calitatii activelor, care
cuantifica probabilitatea nerambursarii la scadenta a creditelor acordate si a creantelor
aferente'.

Obiectivul principal al activitatii de creditare, in cazul oricarei banci, il reprezinta
acordarea de credite in conditiile de reducere la maxim a expunerii la riscuri si de
asigurare a unei profitabilitati adecvate. Banca trebuie sa analizeze critic solicitarile de
credit si expunerea respectiva la risc, pentru a cuantifica corect nivelul de risc asumat.

" Alin, Nitu, lon, Nitu, Creditul bancar, Ed. Expert, Bucuresti, 2006, p. 143
12 Alin, Nitu, lon, Nitu, Creditul bancar, Ed. Expert, Bucuresti, 2006, p. 74
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Riscul de credit se defineste prin pierderile suferite de un agent economic din

cauza neincasarii la scadenta a fluxului de venituri anticipat, ca urmare a deteriorarii
calitatii de creditare a debitorului. Din aceasta perspectiva, riscul de credit are doua
coordonate: dimensiunea riscului si calitatea acestuia.
Dimensiunea riscului denota marimea pierderii suferite de creditor ca urmare a
imposibilitatii debitorului de a rambursa creditul, iar calitatea riscului rezulta atat din
posibilitatea ca neplata sa aiba loc, cat si din garantiile care pot reduce pierderea, in
cazul neplatii.

Riscul de credit poate fi divizat in trei categorii:

a. Riscul de neplata consta in probabilitatea neachitarii unei datorii la scadenta.
Neplata poate fi reprezentata de neefectuarea unei obligatii de plata, incalcarea unei
conventii sau neplata economica. Neachitarea platii este declarata atunci cand plata
programata nu a fost efectuata intr-o perioada minima de timp de la data scadenta.

b. Riscul de expunere cuantificA nesiguranta privind incasarea sumelor
imprumutate. Daca creditul este rambursat conform unui program contractual ferm, riscul
de expunere poate fi considerat redus sau neglijabil. Daca liniile de credit angajate permit
debitorului sa acceseze aceste linii ori de cate ori doreste, in functie de nevoile sale si de
o limita maxima fixata de catre banca, riscul de expunere al bancii in aceasta situatie este
considerabil.

c. Riscul de recuperare. in cazul neplatii, recuperarile nu sunt previzibile. Ele
depind de tipul de neplata si de alti factori, cum ar fi: garantiile debitorului, tipul acestor
garantii care pot fi colaterale sau ale unei terte parti. O neachitare a platii nu inseamna
ca debitorul nu va plati niciodata, dar atrage initierea unor anumite actiuni, cum ar fi
renegocierea sau obligativitatea rambursarii sumelor restante. Daca nicio actiune
corectiva nu poate fi luata in considerare, atunci intervin procedurile legale:
instrumentarea juridica a garantiilor, executarea garantiilor.

Riscul de creditare trebuie gestionat cu maxima atentie de catre institutia bancara

prin:
o Decizii echilibrate de creditare, prin care riscul creditului este corect
evaluat;
e Asigurarea unor debitori diversi, astfel incat pierderile sa nu fie concentrate
in timp;

e Preluarea de garantii de la terte parti (asigurarea creditelor), astfel ca
riscul de faliment este total sau partial transferat de la creditori.

2. Creditarea persoanelor fizice

Credite acordate persoanelor fizice din Romania

in acest subcapitol am analizat creditele acordate de bancile Alpha Bank, BCR,
BRD, Banca Transilvania si Raiffeisen Bank, clientilor persoane fizice, precum si evolutia
acestora in ultimii ani.

Astfel in privinta creditelor de nevoi personale cele mai ieftine credite au dobanzi
anuale efective (DAE) mai mici de 10%, dar obtinerea lor depinde de indeplinirea unor
conditii. Cea mai frecventa conditie este aceea in care clientul trebuie sa-si incaseze
salariul sau veniturile prin banca.

Pentru un credit de nevoi personale de 10.000 de lei, pe 5 ani, dobanda anuala
efectiva (DAE) poate varia intre 8% si 17%, potrivit ofertelor bancilor analizate.
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Tabelul nr. 2.1. Credite de nevoi personale

Banca Denumire credit DAE (%) Rata lunara (RON) Cost total (RON)
Alpha Bank Alpha Rapid 9,69 203,96 12491,51
BCR Divers BCR 9,52 208,19 12477,79
BRD Express 10,08 206,52 12591,05
Banca Transilvania |  Credit nevoi 9,95 208,02 12581,27
personale
Raiffeisen Bank Flexicredit 15,77 231,76 14105,91

Sursa: Realizat de autor, pe baza informatiilor prelucrate cu ajutorul matricei de calcul
http://www.finzoom.ro/Calculators/CreditCalculator.aspx

Cea mai avantajoasa oferta se regaseste la BCR, avand cea mai mica dobanda DAE
si cel mai mic cost total de rambursat.

Soldul creditelor de consum destinate nevoilor personale, in lei, acordate de banci
segmentului de retail afisa la finele anului 2015 un total de aproximativ 33 de miliarde de
lei (7,4 mld. euro), in crestere cu 11% fata de 2014, potrivit datelor BNR (Figura nr. 3.1.).
Aceasta este prima crestere de doua cifre a creditului de consum in lei dupa izbucnirea
crizei. La baza acestei cresteri a imprumuturilor din acest segment au stat atat dobanzile
aflate la minime istorice, cat si sporirea increderii consumatorilor in economie (analistii
estimeaza ca economia locala va avansa in 2016 cu 4-5%, cel mai rapid ritm de crestere
din tarile europene)®.

Creditele de nevoi personale si cele acordate in lei pentru alte scopuri au avut in
decembrie 2015 prima evolutie anuala pozitiva din ultimii sapte ani. Precedentul ritm de
crestere pozitiv a fost inregistrat in 2008, respectiv o crestere pe acest segment de 22%
fata de decembrie 2007. Astfel, in prezent, expansiunea creditelor in lei continua,
influentata in special de creditele de consum.

Tabelul nr. 2.2, Soldul creditelor de consum in lei acordate populatiei (mld. lei)
Dinamica fata de anul

Perioada (dec.) Sold (mld. Lei)

anterior
2015 33,0 +11%
2014 29,7 -1,7%
2013 30,2 -4,7%
2012 31,7 -3,6%
2011 32,9 -2,6%
2010 33,8 -7,1%
2009 36,4 -5,7%
2008 38,6 +22,0%
2007 31,6 +48,0%

Sursa: www.bnr.ro accesat la data 18.11.2015

Bancile locale au incheiat anul 2015 cu un sold total al creditelor acordate
populatiei si companiilor in valoare de 217,5 mld. lei (echivalentul a 48 mld. euro), in
crestere cu 3% fata de aceeasi luna din 2014, potrivit datelor agregate de BNR. Ritmul

'3 http: //www.zf.ro/banci-si-asigurari accesat la data 20.03.2016
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anual al creditarii a fost cel mai bun din toamna anului 2012 si a fost influentat, ca si pe
parcursul anului 2015, de accelerarea imprumuturilor pe componenta lei, in special pe
segmentul creditarii in lei catre populatie. Creditarea in lei afisa la finele lunii decembrie
un sold de 110 mld. lei, in crestere cu 19,7% fata de decembrie 2014.

Bancile au acordat in anul 2015 credite noi in lei pentru persoane fizice si firme in
valoare totala de 49,1 miliarde lei, fata de doar 37,8 miliarde lei in 2014, conform
statisticilor BNR. Principalele banci care au acordat cele mai multe credite noi anul trecut
se numara Banca Transilvania, BRD, BCR, CEC Bank, ING Bank si UniCredit Bank.

Din Figura nr. 2.1. rezulta ca volumul creditelor noi in lei acordate in perioada de
criza, 2008-2012, a avut valori cuprinse intre 2 si 3 miliarde lei. incepand cu anul 2013
situatia creditrii s-a redresat, fiind in continua crestere. in total in 2014 creditele de
consum noi in lei s-au ridicat la 10,2 miliarde lei, cu fix 50% mai multe decat in 2013, cand
au fost de doar 6,8 miliarde lei. In concluzie, in privinta creditelor de consum, putem
vorbi de o accelerare puternica pe parcursul ultimilor doi ani.

Creditul auto este destinat celor care doresc sa cumpere o masina noua sau second
hand prin leasing.

In Tabelul nr. 2.3. am realizat un calcul estimativ pentru un credit in valoare de
6.000 lei, cu avans 20% si perioada de rambursare de 5 ani, pe baza informatiilor oferite
de banci pe site-urile sale. Astfel, prin aceasta comparatie observam ca Banca
Transilvania ofera cel mai avantajos credit auto, cu o dobanda DAE de 18,76% si o rata
lunara de 114,19 lei.

Figura nr. 2.1. Credite noi in lei

Credite noi in ki (lei)

6.,000,000,000
5.000,000,000
4 000,000,000
3,000.000,000
2,000,000,000

1,000,000,000

Sursa: www.bnr.ro accesat la data 18.11.2015
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Tabelul nr. 2.3. Credit auto - comparatie

Rata lunara Cost total

Banca Denumire credit DAE (%) (RON) (RON)

Alpha Bank Credit Auto-Alpha Auto 11,57 115,90 7622,90
BCR Credit auto - dobanda fixa 25,22 133,25 8040,00
BRD Credit auto - dobanda fixa 15,62 142,80 8299,50
Banca Credit auto - dobanda 18,76 114,19 7091,50
Transilvania variabila

Raiffeisen Bank | Credit auto-dobanda fixa 20,36 115,99 7261,43

Sursa: Realizat de autor, pe baza datelor prelucrate cu ajutorul matricei de calcul
http://www.finzoom.ro/ Calculators/CreditCalculator.aspx

De asemenea bancile acorda si credite de refinantare, ele venind in ajutorul
clientilor care doresc sa stinga datoriile pe care le au la alte banci, acceptand ofertele de
refmantare pentru a plati dobanzi si costuri mai mici. In fruntea clasamentului la o
refinantare pe 10 ani, pentru suma de 10000 de lei, se afla Banca Transilvania cu 109,55
lei, pe locul doi BCR cu 127,35 lei, urmata de Raiffeisen Bank si BRD. Costurile totale la
aceste banci sunt cuprinse intre 13296,60 - 16882,40 lei.

Tabelul nr. 2.4. Refinantare

Rata lunara

DAE (%) (RON) Cost total (RON)
BCR 9,52 127,35 15282,69
BRD 15,19 139,77 16882,40
Banca Transilania 6,35 109,55 13296,60
Raiffeisen Bank 11,18 133,03 16164,13

Sursa: Realizat de autor, pe baza datelor prelucrate cu ajutorul matricei de calcul
http://www.finzoom.ro/Calculators/CreditCalculator.aspx

Creditele pentru locuinte acordate de banci se impart in doua categorii: credite
ipotecare sau imobiliare si credite Prima Casa.

in cazul creditelor imobiliare, pe baza statisticilor BNR, pe parcursul lunilor mai,
iunie si iulie din anul precedent, volumul acestora a fost de 29,5 miliarde lei, fata de doar
17 miliarde lei in aceleasi luni din 2014, ceea ce inseamna o crestere de 74%, adica in mod
clar o supramcalZIre a creditarii. Cresterea creditarii imobiliare din ultimele trei luni ale
anului precedent ramane foarte rldlcata de 60% fata de aceeasi perloada a anului 2014. in
primele 7 luni din anul 2015, volumul total de credite imobiliare in lei acordate de banci
populatiei au insumat 60,4 mlllarde lei, fata de doar 32,4 miliarde lei in aceeasi perioada
din 2014, in crestere cu 86%, un ritm intr-adevar foarte ridicat. in 2014, bancile au
acordat Tn total credite imobiliare in valoare de 63,8 miliarde lei, fata de numai 18,3
miliarde lei in 2013, asadar in crestere cu 283%. Cresterea se datoreaza faptului ca din
2014 creditele Prima Casa s-au acordat doar in lei, pe cand aproape in tot anul 2013
programul a fost in euro™.

“http://bancherul.ro/bancile-au-acordat-credite-noi-in-lei-in-valoare-de-4,5-miliarde-lei-in-luna-septembrie, -
cu-o-treime-mai-multe-decat-anul-trecut--15080 accesat la data 18.03.2016
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in cele ce urmeazd vom vedea care este cel mai avantajos credit imobiliar din
ofertele prezentate de banci, pentru o valoare de 140000 lei, pe o perioada de 30 de ani.
Dupa cum rezulta din Tabelul nr. 2.5., banca cu cea mai mica dobanda DAE in cazul
creditelor ipotecare este Raiffeisen Bank, de 3,59 %, avand o rata lunara de 631,01 lei si
un cost total al achizitiei de 227.163,01 lei, banca se claseaza pe primul loc in topul
creditelor pentru locuinte. Pe ultimul loc se claseaza BCR cu o dobanda DAE de 4,45 %, o
rata lunara de 680,23 lei si un cost total de 248.908,31 lei.

Tabelul nr. 2.5. Credite ipotecare

Banca DAE (%) Rata lunara (RON) Cost total (RON)
Alpha Bank 4,34 680,54 246788,01
BCR 4,45 680,23 248908, 31
BRD 3,88 650,75 234768,35
Banca Transilvania 4,35 675,67 247988,12
Raiffeisen Bank 3,59 631,01 227163,10

Sursa: Realizat de autor pe baza datelor prelucrate cu ajutorul matricei de calcul
http:/ /www.finzoom.ro/ Calculators/CreditCalculator.aspx

Analiza, acordarea si asigurarea creditelor

Analiza creditelor destinate persoanelor fizice se bazeaza pe o serie de activitati,
incepand prin cunoasterea clientilor sub aspect juridic si financiar, continuand cu
stabilirea bonitatii clientilor pentru identificarea riscurilor potentiale, si incheindu-se cu
monitorizarea creditelor.

Analiza creditelor presupune stabilirea a 4 elemente de baza:

v volumul creditului solicitat;

v nivelul ratei lunare totale pe care clientul o poate plati, care nu
poate fi mai mare de jumatate din veniturile nete lunare realizate de imprumutat
impreuna cu sotia/sotul acestuia;

4 numarul de rate lunare in care urmeaza sa se ramburseze creditul;

v nivelul dobanzii in functie de categoria de credit solicitata si de
optiunea clientului de a contribui sau nu cu surse proprii.

Pe baza documentatiei si a informatiilor primite de la solicitanti banca va intocmi fisa
scoring si va aprecia daca solicitantul este in masura sa asigure rambursarea si garantarea
imprumutului si a dobanzilor aferente.

Rambursarea creditului se face in rate egale sau rate descrescatoare, iar de regula

dobanda practicata de banci este variabila. Ratele nerambursate la scadenta se trec dupa
30 de zile la credite restante cu o dobanda majorata fata de cea curenta.
Concluziile care au rezultat din analiza bonitatii clientului, respectiv a soringului in cazul
persoanelor fizice, a evaluarii creditului si a garantiilor, sunt sistematizate de banca in
referatul de credit care se intocmeste dupa un model standard si cuprinde informatii
referitoare la credit si la garantii.

Dupa aprobarea creditelor potrivit competentelor existente, unitatile teritoriale
ale bancii si anume sucursalele si agentiile care acorda efectiv creditul, procedeaza
impreuna cu solicitantii la incheierea contractelor de credite. Contractul se intocmeste in
trei exemplare originale, din care unul se pastreaza in tezaurul bancii, altul se preda
clientului, iar al treilea se pastreaza la dosarul de credite pe intraga perioada de creditare
pana la rambursarea integrala a creditului.
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In cazul in care in ziua scadentei debitorul nu iti poate achita datoriile si nu mai
poate sa-si execute obligatia asumata, creditorul, daca are garantii constituite in
conditiile legii, pe baze contractuale, le poate executa recuperandu-si creanta.

Obligatia monitorizarii creditelor revine compartimentului de credite.
Monitorizarea se desfasoara prin urmarirea utilizarii si destinatiei creditelor, urmarirea
capacitatii financiare a imprumutatului, evaluarea periodica a garantiilor si eliminarea
creditelor neperformante din bilant.

Contractul de credit inceteaza de drept la expirarea duratei pentru care a fost
incheiat, daca imprumutatul a achitat toate obligatiile sale fata de banca, iar in situatia in
care se inregistreaza credite si dobanzi restante contractul de credite ramane in vigoare
pana la data recuperarii integrale a creantelor bancii.

Evolutia creditelor neperformante in perioada 2011-2016

Activitatea de creditare, chiar daca respecta principiul prudentei si eficientei,
genereaza aparitia unor credite neperformante. Pentru mentinerea in limite controlabile a
nivelului creditelor neperformante este necesara depistarea din timp a inrautatirii
situatiei clientului®

Conform declaratiei directorului general adjunct al BRD - Groupe Societe Generale,
Petre Bunescu, creditele neperformante din sistemul bancar romanesc au fost generate,
pe de o parte, de exagerarile si greselile bancherilor, si pe de alta parte, de efectele
crizei economice care a dus multe firme la faliment.

Petre Bunescu a mentionat problema creditelor neperformante in contextul in
care, rezultatele privind creditarea au fost puternic afectate de operatiunile de curatare
a b1lantur1lor In opinia sa, in urma procesului de curatire a bilanturilor si dupa exercmul
de evaluare a activelor bancare, creditarea va intra pe un tren ascendent®.

Rata creditelor neperformante a fost in 2011 de 12,40% din totalul de credite, iar
in urmatorii ani a inregistrat o crestere de pana la 7%, in februarie 2014 ajungand la
22,5%. Incepand cu anul 2015 aceast3 rati a inceput sa scada, un factor fiind si punerea in
vanzarg a portofoliilor de credite neperformante.

In 2015, UniCredit a vandut un pachet de credite neperformante, de 340 mil. euro
catre polonezii de la Kredyt Inkaso. Pachetul scos la vanzare de UniCredit se refera la im-
prumuturi acordate companiilor mici si mijlocii, o categorie lovita in perioada crizei. Dupa
primele noua luni, UniCredit avea o rata a creditelor neperformante de 16,4%, peste
media sistemului, potrivit ZF.

Si BCR a vandut, pe ultima suta de metri, credite neperformante de 1,2 miliarde de
euro catre companii germane, fiind vorba despre credite corporate.

Tn 2015, bancile au continuat sa faca curatenie in bilanturi, unele estimari aratand
ca piata a fost inundata de un val nou de credite neperformante. Eurobank, grupul bancar
grec care detine in Romania Bancpost si o divizie de credite de consum si Intesa Sanpaolo
Bank s-au regasit printre bancile care au pregatit vanzarea unor credite neperformante. Si
alte 1l;z“anci au pachete de neperformante de care ar vrea sa scape, dar de dimensiuni mai
mici

> Viorica loan, Monedd si credit, Editura Europlus, Galati, 2010, p. 84

"®http:/ /www.financiarul. r0/2015/02/20/bunescu-o- parte-din-creditele-neperformante-sunt-datorate-
exagerarilor-si-greselilor-noastre-ca-bancheri/ accesat la data 14.05.2016

7 http: / /www.economiczoom.ro/stiri-economice-financiare-de-afaceri/unicredit-romania-a-vandut-npl-uri-
de-340-mil-euro-iar-bcr-de-12-mld-euro-in-2015.html accesat la data 14.05.2016
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3. Concluzii si propuneri

Desi bancile ofera o gama variata de operatiuni, ele se identifica in general in
activitatea de creditare. De accea se considera ca, in acest moment, creditarea este
activitatea bancara dominanta in economia nationala si mondiala.

n acest moment dobanzile practicate de banci sunt aproximativ la fel, diferentele
fiind facute de comisioanele si costurile de acordare a creditulelor. De accea persoanele
care doresc sa acceseze un credit atat de consum cat si imobiliar ar trebui sa se intereseze
inainte de indicele DAE si nu de rata dobanzii, deoarece in DAE este inclusa atat dobanda
cat si costurile si comisioanele aferente creditului.

Toate bancile au un regulament strict in ceea ce priveste acordarea unui credit.
Astfel, odata cu criza financiara acestea nu mai acorda credite doar cu buletinul. Acestea
ofera credite doar persoanelor care au un scoring foarte bun. Gradul de indatorare fiind in
acest moment cuprins intre 45%-55% pe familie.

Actualizarea politicii de creditare este un proces continuu si dinamic, de aceea
fiecare banca trebuie sa isi revada periodic si ori de cate ori este necesar propria politica.
Obiectivele principale ale activitatii de creditare sunt siguranta capitalului bancii si
atragerea de noi operatii si clienti. in acest sens, personalul din activitatea de creditare
are responsabilitatea sa educe clientul asupra procedurilor de creditare ale bancii.

O propunere in acest context ar fi ca bancile sa analizeze cu atentie potentialii
clienti, istoricul acestora, situatia financiara si posibilitatile de rambursare, pentru a
preintampina riscurile bancare si a avea clienti cat mai profitabili, si, totodata sa
comunice in momentul contractarii creditului toate costurile si comisioanele aferente
acestuia, pentru a nu avea parte in viitor de eventualele procese juridice.
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Liberalizarea pietei de telecomunicatii in Romania

The liberalization of telecommunications market in Romania

Achim Daniela-Claudia, Stoica Cecilia-Ramona
Universitatea ,,Dunarea de Jos” Galati
Facultatea de Economie si Administrarea Afacerilor
Programul de studii de licenta Economia Comertului, Turismului si Serviciilor

Rezumat.Termenul de telecomunicatii consta intr-un ansamblu de produse care permit
transmiterea de fonduri, informatii si date, reprezentand totodata schimbul,
distributia si receptia informatiei de orice tip la distanta, de regula prin mijloace
electromagnetice. In anul 1990 incepe procesul de liberalizare a pietei de
telecomunicatii prin publicarea de catre Comisia Europeana a Cartii Verzi, adoptandu-
se o prima directiva europeana, urmand ca in 1996 sa fie adoptata si cea de-a doua
directiva ce priveste liberalizarea acestui sector. Astfel incepand cu 1 ianuarie 1998,
statele membre UE si-au deschis pietele pentru concurenta. In ceea ce priveste
liberalizarea sectorului de telecomunicatii din Romania, procesul a inceput mult mai
devreme pentru anumite servicii cum ar fi comunicatiile mobile, echipamentele
terminale, transmisiile de date,liberalizarea completa avand loc la 1 ianuarie 2003,
moment in care au fost eliminate toate restrictiile din sectorul telecomunicatiilor. In
urma liberalizarii telecomunicatiilor din Romania, cei mai castigati au fost operatorii
de telefonie mobila, astfel am analizat comparativ companiile Telekom si Orange din
punctul de vedere al politicii tarifare, de produs si de promovare. Compania Telekom a
fost infiintata in 2014 prin contopirea firmelor Romtelecom si Cosmote cu scopul de a
oferi populatiei o gama de servicii complete, atat de televiziune, internet, cat si de
telefonie fix si mobila. Telekom ofera o multitudine de oferte si pachete promotionale
la preturi accesibile pentru toate categoriile de clienti. Orange este cel mai mare
operator Gsm din Romania,detinand astfel cel mai mare procentaj in ceea ce priveste
cota de piata. Compania Orange ofera de asemenea o gama larga de oferte, avand
abonamente foarte complexe si accesibile, abonamente pentru copii si batrani.
Liberalizarea comertului in sectorul telecomunicatiilor are un efect benefic asupra
economiei prin multiplicarea serviciilor si produselor, micsorarea preturilor,
diversificarea ofertelor si libertatea comertului.

Cuvinte cheie: telecomunicatii; liberalizare; telefonie; internet; servicii.

Abstract. The term telecommunications consists in a set of products that enable the
transmission of data, information and funds, also representing sharing, distribution and
reception of information of any kind from a distance,usually through electromagnetic
means. In 1990 begins the process of liberalisation of the telecommunications market
through publication by the European Commission Green Book, adopting the first
European directive, following that in 1996 to be adopted and the second directive
about the liberalization of this sector. Starting from 1 January 1998, EU Member States
have opened their markets to competition. As regards the liberalization of the
telecommunications sector in Romania, the process began much earlier for certain
services such as mobile communications terminal equipment, data transmission, full
liberalization took place on 1 January 2003, at which time they were removed all
restrictions in the telecommunications sector. After the liberalization of
telecommunications in Romania, most earned were the mobile operators, so we
analyzed comparative Telekom and Orange in terms of the tariff policy, product and
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promotion. Telekom company was founded in 2014 by merging companies Romtelecom
and Cosmote in order to give the public a complete range of services, television,
internet and also fixed and mobile telephony. Telekom offers a variety of promotional
offers and packages at affordable prices for all categories of customers. Orange is the
largest GSM operator in Romania, therefore holds the highest percentage in terms of
market share. Orange also offers a wide range of offers with very complex and
affordable subscriptions, subscriptions for children and old people. Trade liberalization
in the telecommunications sector has a positive effect on the economy by multiplying
products and services, lower prices, diversification and freedom of trade.

Keywords: telecommunications; liberalisation; telephony; the Internet; services.

1. Definirea conceptului de telecomunicatii

Pentru secretariatul UNCTAD telecomunicatiile reprezinta o modalitate de livrare
sau un circuit de distributie a capitalurilor si informatiei, esentiale pentru comercializarea
unor servicii precum serviciile audiovizuale, publicitatea, serviciile bancare, asigurarile,
obtinerea si prelucrarea informatiilor, serviciile juridice si alte servicii profesionale, dar si
pentru distributia unor bunuri materiale.

Acestea mai pot fi definite si ca o gama larga de produse care cuprinde serviciile
telefonice, de telex, fax, teleconferinte, videoconferinte, transmisii de date, circuite
digitale specializate, retele de circuite digitale integrate (ISDN)si, daca se ia in
considerare convergenta serviciilor informationale si a celor de telecomunicatii, output-
ul sectorului va cuprinde si stocarea informatiilor, transmiterea acestora in timp real,
sisteme de rezervare computerizata (CRS), transfer electronic de fonduri, transfer
electronic de informatii (posta electronica), administrare de date'.

Atunci cand cele doua puncte de la capetele traseului parcurs de informatii si
imagini se afla in tari diferite sau atunci cand prestarea serviciilor implica agenti
economici apartinand unor tari diferite, telecomunicatiile capata caracter international si
se constituie ca un segment al pietei mondiale.

2. Liberalizarea pietei de telecomunicatii in Europa

La nivel european, liberalizarea sectorului telecomunicatiilor a inceput in preajma
anului 1990. Prima directiva europeana in acest sens a fost adoptata in 1990, in urma
publicarii de catre Comisia Europeana, in 1987, a Cartii Verzi privind dezvoltarea pietei
comune a serviciilor si a echipamentelor de telecomunicatii, care a reprezentat inceputul
procesului de liberalizare a sectorului telecomunicatiilor. A doua Directiva UE a fost
adoptata in 1996 si stabilea data de 1 ianuarie 1998 ca orizont de implementare a
procesului de liberalizare pentru statele membre UE, acordand o perioada de tranzitie de
5 ani statelor cu infrastructura mai putin dezvoltata. Astfel, majoritatea statelor membre
aveau pietele deschise pentru concurenta in ianuarie 1998: Marea Britanie - 1991, Suedia
si Finlanda - 1994, Danemarca - 1996, Olanda - 1997, Italia, Germania, Franta, Belgia,
Austria, Spania, Luxemburg, Irlanda - 1998. Au urmat Malta si Portugalia - in 2000,
Slovenia, Cehia, Grecia si Estonia - in 2001, Ungaria si Cipru in 2002.

Cartea Verde a stabilit bazele politicii de liberalizare in sectorul de
telecomunicatii, procesul de liberalizare urmand trei cai paralele si anume: liberalizarea
pietelor echipamentelor de telecomunicatii, a serviciilor si retelelor, prin spargerea
monopolurilor existente si anularea barierelor la intrarea pe piata; armonizarea, intre
statele membre, a regulilor privind accesul liber si utilizarea retelelor publice de
comunicatii, astfel incat firmele sa se poata concura pe baze egale si sa poata obtine
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astfel beneficiile presupuse de procesul de liberalizare; aplicarea regulilor europene de
protectie a concurentei (articolele 81 si 82 din Tratatul UE), pentru a se asigura ca
procesul de liberalizare nu este cumva afectat de comportamentele agentilor aflati pe
piata, in special a celor deja existenti care ar putea incerca sa se protejeze de rigorile
unei concurente depline.

3. Liberalizarea pietei de telecomunicatii in Romania

Procesul de liberalizare a pietei de comunicatii electronice a inceput mult mai
devreme pentru un numar de servicii: echipamente terminale - 1991; transmisii de date -
1992; comunicatii mobile - 1992; servicii de comunicatii prin satelit, transport si
distributie a programelor de radio si televiziune, VSAT - 1992. Cu toate acestea, ultimele
restrictii, referitoare la telefonia vocala fixa si la furnizarea de circuite inchiriate, au fost
ridicate incepand cu 1 ianuarie 2003, moment care a marcat liberalizarea completa a
pietelor de servicii si retele de telecomunicatii, astfel industria romaneasca a
comunicatiilor a intrat intr-o noua epoca. Pana la inceputul lunii ianuarie 2003,
depusesera notificari privind furnizarea de retele si servicii de comunicatii electronice un
numar de 367 de companii, iar pana la sfarsitul lunii - peste 500.

Cel mai rapid s-a dovedit a fi operatorul de servicii Internet PCNET deoarece a pus
in vanzare primele carduri pentru convorbiri internationale pe tehnologie Voice-over-IP
(voce prin protocol Internet).Transelectrica si-a anuntat in prima parte a acelui an
intentia de a intra pe piata de telecomunicatii prin intermediul operatorului Teletrans. In
martie, OTE a achitat statului roman aproape 31 milioane de dolari pentru un pachet de
3,12% din actiunile companiei RomTelecom, astfel devenind a actionar majoritar al
operatorului roman cu 51% din capital.UPC finaliza in ianuarie achizitia a sapte firme mai
mici de CATV si urca pe pozitia a treia in clasamentul operatorilor avand o cota de piata
de 10%. De departe cel mai important eveniment a avut loc in luna aprilie, cand TerraSat,
al patrulea operator de cablu, dupa numarul de clienti, a fost cumparat de grupul
RCS&RDS care a devenit in urma tranzactiei lider de piata cu o cota de peste 20%.

Operatorii de telefonie mobila au avut de castigat de pe urma liberalizarii, in
primul rand pe segmentul convorbirilor internationale. Atat Connex cat si Orange au
anuntat in prima parte a anului ca isi reduc tarifele la apelurile pentru strainatate, primul
axandu-se pe strategia serviciilor integrate de comunicare pentru clientii din zona de
business si a reusit sa-si atraga cateva nume mari in portofoliu, printre care Raiffeisen
Bank, Electrica si Coca-Cola. Cu Electrica a semnat de altfel si cel mai mare contract, in
valoare de 12 milioane de dolari, potrivit caruia Connex va oferi companiei servicii de
comunicatii vreme de cinci ani.

Spargerea monopolului RomTelecom piata telefoniei fixe a adus numai beneficii
pentru oamenii de afaceri din domeniu, dar si pentru consumatori. La data de 22
decembrie 2003, in Romania sunt 10,5 milicane de utilizatori de telefonie (fixa si mobila)
si exista peste 1.800 de companii interesate de aceasta piata. In 2003, 1.560 de companii
au primit licente de operare in industria comunicatiilor, dintre care peste 900 fiind
companii de comunicatii publice (cablu si telefonie). Cele mai multe sunt insa firme care
ofera servicii de comunicatii internationale (167).

4. Politica tarifara a societatii Telekom Romania vs politica tarifara a societatii Orange
Romania

Telekom este prezent in Romania din septembrie 2014, prin rebrandingul comun al
Romtelecom si Cosmote Romania, cu obiectivul de a fi primul brand care ofera servicii
complete de telecomunicatii si divertisment pe piata din Romania. Compania Telekom
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ofera servicii de calitate superioara, iar pretul este o componenta importanta a acestor
servicii. La ora actuala in cadrul companiei exista servicii adresate tuturor categoriilor
sociale de clienti, de la servicii sociale al caror pret este foarte scazut, pana la serviciile
destinate clientilor corporatii al caror pret este foarte ridicat, insa si calitatea este pe
masura. Obiectivul fundamental al strategiei de pret Telekom-ului este obtinerea
rentabilitatii, respectiv asigurarea recuperdrii costurilor si realizarea de profit.

Compania de telefonie Telekom prezinta o multitudine de oferte ce au ca obiect
pachetele promotionale: Mobil Voce Familie, Mobil Date Familie si Mobil Tableta Familie.
Toate pachetele promotionale au tariful de 6,73 euro/abonament. De asemene firma
Telekom are numeroase pachete promotionale ce cuprind combinatii de servicii, denumite
generic Magenta One.

Compania Telekom are oferte speciale si pentru cei care doresc sa se porteze pe
abonament. Una din oferte ar fi achizitionarea unui telefon Samsung J5 la 1 leu cu
abonament Mobil L de 19,31 euro/luna, avand ca bonus accesoriu cadou, dublu minute
nationale si dublu trafic de date national. O alta oferta poate fi considerata achizitionarea
abonamentului XS, fara telefon la pretul de 5,76 euro/ luna/. Astfel fiind spus, compania
Telekom reuseste sa acapareze un sector cat mai larg de consumatori datorita pachetelor
promotionale avantajoase, dar mai ales a calitatii acestora.

Orange Romania S.A. este cel mai mare operator GSM din Romania. La sfarsitul
anului 2013, Orange Romania avea peste 10,4 milioane de clienti, ceea ce i conferea o
cota de piata de peste 40%. Avand o acoperire 3G a populatiei de 98%,
Orange Romania ofera posibilitatea de a alege intre planuri de abonamente flexibile, ce
pot fi personalizate, si cartele PrePay. Orange ofera produse cu care sa poti alege mereu
cat vorbesti si cat platesti.Acesta este un nou tip de abonament, lansat in premiera de
Orange. Clientii platesc ca orice abonat o taxa lunara si beneficiaza de un credit de
comunicatie inclus pe care il pot reincarca atunci cand doresc prin orice metoda
disponibila pentru utilizatorii PrePay: cartele de reincarcare PrePay, reincarcarea contului
de catre un alt abonat, transfer credit de la un utilizator PrePay sau al unui abonament
reincarcabil. in prezent, compania de telecomunicatii Orange are lansata pe piata o
multitudine de abonamente de tipul Orange ME cu preturi cuprinse intre 7,74 euro/luna si
40,65 euro/luna.

5. Politica de produs a Societatii Telekom Roménia vs politica de produs a Societatii
Orange Romania

Fundamentarea politicii de produs reprezinta punctul de plecare in definirea
mixului de marketing a intreprinderii. Acest lucru presupune precizarea clara a
obiectivelor, strategiilor si tacticilor pe care intreprinderea trebuie sa si le alega dintre
variantele posibile.

Compania Telekom presteaza diverse servicii, cum ar fi telefonie mobile si fixa,
internet sau televiziune. Intalnim abonamente de telefonie mobila si de internet pe mobil
de la xs, pana la abonamente de tip xxl, ca abonamente de telefonie fixa intalnim
abonamente de tip s, iar ca televiziune intalnim abonamente de tip s sau . De asemenea
intalnim o multitudine de combinatii ale acestor tipuri de servicii, sub forma pachetelor
promotionale Magenta One. Pe langa aceste servicii, compania Telekom Romania ofera si
alte diverse servicii sau aplicatii cum ar fi: aplicatia MyAccount, portalul web n walk,
Telekom Tv&Mobile, Internet 4G, Telekom Tv Interactiv, aplicatia Fon. Cu aplicatia
MyAccount, informatiile de care ai nevoie sunt la un click distanta. Poti vedea situatia
contului tau, poti plati facturile, poti reincarca de cate ori doresti cartela, gasesti usor
toate magazinele Telekom si afli cele mai noi oferte.Toate acestea sunt disponibile non-
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stop, direct pe telefonul tau. Aplicatia MyAccount este asistentul tau personal pe toate
planurile, ai acces rapid la tot ce ai nevoie. Portalul web’n’walk ofera continut divers
pentru telefon, fiind in acelasi timp un ghid catre cele mai bune pagini de internet
disponibile pentru telefonul mobil.

Acoperirea 4G este disponibila in 98% din teritoriul Municipiului Bucuresti si in
orasele Bacau, Baia Mare, Boldesti-Scaieni, Botosani, Braila, Brasov, Buzau, Bragadiru,
Cluj-Napoca, Constanta, Craiova, Dej, Focsani, Galati, Husi, lasi, Jilava, Medgidia,
Navodari, Otopeni, PiatraNeamt, Ploiesti, Ramnicu Sarat, Roman, Satu Mare, Suceava,
Tecuci, Timisoara, Voluntari siValea Prahovei (statiunile turistice Sinaia, Busteni si
Predeal).Mai mult, Telekom Romania pune la dispozitie o acoperire semnificativa cu 3G
dual carrier, o conexiune avansata avand la baza tehnologia HSPA+, ce permite viteze de
pana la 43,2 Mbps.

in afara de aceste servicii si aplicatii, exista si asa numitele aplicatii ,,Powered by
Telekom,, si aplicatii recomandate de Telekom. Aplicatiile Powered by Telekom sunt: Joyn
by Telekom, Info&Play Club, Clickshop, Mireo Navigation, RadarMe Ro,Top Apps. Din
randul aplicatiilor recomandate de Telekom fac parte: Wallet Buzz, Unde imi este
telefonul?, Airbnb, Norton Mobile Security, Felicitaro, Eu, mamica, WatsApp, Evernote sau
Dolce Mobile Tv.

Orange urmareste consolidarea pozitiei pe piata si diferentierea produselor proprii,
fata de cele similare ale concurentilor.Noile oferte Orange cuprind atat servicii productive
cat si servicii de consum. Astazi, pe masura ce se deschid posibilitati noi de comunicare,
Orange se concentreaza tot mai mult pe lansarea unor produse si servicii care sa vina in
intdmpinarea cerintelor clientilor lor. Oferta acestui operator se adreseaza atat
persoanelor fizice cat si juridice,
insa peste 80 %din veniturile companiei sunt asigurate de vanzarile catre persoanele
fizice.

Orange a introdus in Romania HD Voice - un serviciu ce asigura clientilor o claritate
si o calitate deosebita a sunetului in timpul unei convorbiri telefonice. HD Voice
reprezinta o evolutie majora a standardelor audio in comunicarea mobila.

Orange Romania ofera si o serie de servicii suplimentare, cum ar fi posibilitatea de
a initia apeluri in strainatate, roaming sau servicii gratuite. Orange ofera posibilitatea de
a suna oriunde in lume de pe telefonul mobil astfel existand o serie de tarife pentru
apelurile internationale, cum ar fi in Moldova: 0.45 USD/min, Europa, USA, Canada, Israel
0.75 USD/min, iar in restul lumii 1.38 USD/min. Serviciul Roaming ofera posibilitatea de a
folosi telefonul Orange si in afara teritoriului Romaniei.Utilizarea serviciului se face in
cadrul ariei de acoperire a operatorului GSM partener din tara in care te afli si depinde, in
principal, de calitatea tehnica a retelei respective.Acesta poate fi activat numai pe
teritoriul Romaniei. Orange ofera servicii gratuite pentru a oferi clientilor informatii sau
pentru a le prezenta optiunile existente, astfel exista serviciul Alege,( 200),
Reincarca(222), Credit( 333), Serviciul Clienti (411), Selfcare*100#, Mesagerie Vocala(555)

6. Politica de promovare a companiei Telekom Romania vs politica de promovare a
companiei Orange Romania

Compania Telekom s-a facut remarcata prin reclamele rulate in preajma
sarbatorilor de iarna, aceasta a pregatit o campanie speciala, numita ,,Share-uieste
povestea ta si fa o surpriza din ea”.Pornind de la esenta brandului sau, EXPERIENTE
IMPREUNA, campania Telekom Romania de promovare a ofertei speciale de Craciun este
una originala, cu o prezenta puternica in online, media traditionale, comunicare in
interiorul si exteriorul magazinelor si altele. Conceptul campaniei pornise de la premisa

67



UNIVERSITAS
A A [onivessing |

v Centrul de Cercetare ,Strategii de Dezvoltare a 1@1
m Sistemelor Economice Competitive” % &
v 3 ) &4
2NN
GALATIENSIS GALATIENSsIS
Universitatea ,Dunarea de SWC Facultatea de Economie si
Jos” din Galati Administrarea Afacerilor

ca, desi povestile traite de Craciun sunt autentice, urarile sunt bazate pe clisee pe care
am putea sa le inlocuim cu felicitari neconventionale. Fara a incerca sa se substituie
farmecului urarilor traditionale, campania cauta sa provoace inventivitatea si imaginatia
utilizatorilor tineri in spirit, chemandu-i sa devina vedete prin povestile lor despre
sarbatorile de iarna. Utilizatorii au fost invitati sa isi urce pe site povestile cele mai
speciale, amuzante, emotionante, beneficiind de bonusuri atractive si gadgeturi la preturi
speciale, astfel incat acestia sa-si poata impartasi povestile fara griji. Pe retelele sociale,
urarile puteau fi descoperite si publicate cu hashtag-ul #shareuiestefericit.

Orange Romania aloca intre 10 si 15 procente din bugetele de promovare mediului
online. La o medie de 10% din buget, Orange Romania este a treia cea mai mare companie
din piata din punctul de vedere al cheltuielilor cu publicitatea, dupa Procter & Gamble si
Telekom. Anul trecut compania a cheltuit pentru marketing si promovare pe internet 15
milioane de euro.

Promovarea vanzarilor a fost reprezentata in primul rand prin desele reduceri de
preturi la abonamente si in al doilea rand prin vanzarile grupate, cel mai elocvent
exemplu in acestsens fiind abonamentele acordate impreuna cu o cartela SIM. Planul
Orange ar fi sa formeze o retea de publicitate care sa nu includa doar portalurile proprii
din fiecare tara, care sunt accesate in total de 51 de milioane de europeni, ci tot ce
inseamna internet pe mobil.

7. Concluzii

Liberalizarea comertului in telecomunicatii are efecte favorabile din punct de
vedere economic: servicii si produse imbunatatite, preturi mai mici, investitii
suplimentare, comertul liber in serviciile de telecomunicatii, potentarea concurentei,
tarife reduse pentru companii si consumatori individuali, multiplicarea si diversificarea
serviciilor, aparitia pachetelor de servicii.
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Catalog virtual

Virtual catalog

Bibicu Dorin
Universitatea ,,Dunarea de Jos” din Galati
Facultatea de Economie si Administrarea Afacerilor

Negru lonut, lancu Tiberiu
Liceul Teoretic “Dunarea”, Galati

Rezumat: Catalogul virtual este o instrument software destinat gestionarii situatiei scolare
a elevilor. Aceasta aplicatie software este destinata utilizarii de catre elevi, profesori si
parinti. Aplicatia Catalogul virtual se remarca prin eficienta, portabilitate si accesibilitate.
Cuvinte cheie: catalog virtual, software

Abstract: Virtual catalog is a software tool for managing student's school. This software is
proposed for students, teachers and parents. The main advantages of Virtual catalog
software are: efficiency, portability and accessibility.

Key words: virtual catalog, software

1. Descrierea aplicatiei

Aplicatia a fost realizata prin utilizarea platformei Microsoft Visual Studio
Express 2010, in limbajul de programare C# [1], [2].

Catalogul scolar virtual va putea fi accesat de patru tipuri de utilizatori:
administrator, profesor, elevi si parinti.

Administratorul catalogului virtual poate efectua urmatoarele operatii (fig.1):
adauga orarul profesorilor, adauga elevi (fig.2), sterge elevi, repartizeaza elevii pe
clase. Autentificarea administratorului se va face cu un id-ul “Admin” si o parola.

- N
s

s e ) e

Fig.1 Fereastra administrator
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Nume : .
Prenume ;.
Numar matricol : «

Back, Done

Fig.2 Fereastra administrator, adaugare elev

Profesorul are posibilitatea de a nota elevii, de a pune si motiva absente
(fig.3). Fiecare profesor are dreptul sa isi creeze in aplicatie un cont propriu (fig.4).
Pentru a preveni posibilitatea ca alte persoanele straine sa isi creeze cont de profesor

exista un cod special, care verifica daca persoana este autorizata sa creeze cont de
profesor.

a3 LR 0 ) | [
Informatica
10
Nume : Adamache Felix
Clasa: 104
Nr.Matiricol: 1
Purtare: 10
Absente
—
‘. Adauga absenta D

Fig.3 Fereastra profesor pentru introducere note sau absente

Back, Done

Fig.4 Fereastra creare cont profesor
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Elevul, respectiv parintele elevului, are posibilitatea de a se autentifica pe
propriul sau cont si de a vizualiza notele, absentele si observatiile (fig.5) introduse de
profesori. Zona “observatii” are rolul de informa parintele in legatura cu
comportamentul si atitudinea elevului la scoala.

»
it
Romama Eaglera Francera Malematica Tirica Chimia Biologia [rtonia
3 z 5
10 3
3

Geografie Socio-umane Rplipia Murica Desen Sport [mformatica TILC
Nume : Adamache Felix e

Clasa: 104 Observatii
Nr. Matricol: 1 « Eveul nas v cravats s ora de Masemasca
Puriare : 10 = Ebwvul furma in sala de clasa

“Absente Ymmmmmy i
Inapor

Fig.5 Fereastra de informare elev / parinte elev

2. Baza de date a aplicatiei

Baza de date asociata aplicatiei este realizata in Microsoft Access 2010.
Aceasta este formata din sase tabele denumite: Admin (fig.6 ), Elev (fig. 7), Absente
(fig. 8), Note (fig. 9), Ore (fig. 10), Profesor (fig. 11).
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14 Cojocaru Dragos 10D 14 14 14
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19 Cuza Reyna 10 19 19 19
20 Ganea Olivia 10D 20 20 20
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Fig.7 Tabela Elevi
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Fig.9 Tabela Note
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Fig.10 Tabela Ore
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B e
B Nete
H ore
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Fig.11 Tabela Profesor

3. Concluzii

Cu ajutorul aplicatiei curente, catalogul scolar poate deveni o baza de date
pastrata permanent intr-un domeniu accesibil si sigur, pe internet.

in viitor, intentiondm sa imbunatatim aplicatia curentd. Deoarece in zilele
noastre utilizarea sistemelor mobile (smartphone, tablete) este intr-o continua

crestere, intentiona sa dezvoltam in viitor o aplicatie software asemanatoare pentru
platformele mobile Android.
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Rezumat: Operatia de creditare reprezinta un concept important in cadrul planificarii
financiare personale. in zilele noastre creditarea se aplicd pe scara largd atat in cazul
persoanelor fizice cat si persoanelor juridice. Scopul acestui proiect a fost dezvoltarea
unui suport software de tip E-Learning destinat finsusirii notiunilor corespunzatoare
operatiei de creditare: tipuri de credite, dobanda, perioada de rambursare, etape pentru
obtinerea creditului, riscuri si beneficii ale creditului. Aplicatia noastra pune la dispozitia
utilizatorului informatii despre notiunea de credit, un simulator de credit precum si un
test de evaluare a cunostintelor. Aplicatia software se adreseaza in special elevilor si
profesorilor de liceu, care studiaza/predau disciplina “Economie”, insa informatiile
prezentate pot fi utile oricarei persoane interesate de obtinerea unui credit.

Cuvinte cheie: economie, credit, e-learning, soft educational

Abstract: Credit operation is an important concept in personal financial planning.
Nowadays, both individuals and legal entities often appeals to credit operation. The aim of
this project was to develop a E-Learning software support for credit operation: types of
loans, interest, repayment period, steps to obtain the credit, credit risks and benefits. Our
application provides to user: information’s about the credit concept, a credit simulator
and a knowledge assessment test. The software application addresses especially to high
school students and teachers who study / teach the "Economic” disciplines, but the
information may be useful to anyone is interested in obtaining a loan.

Key words: economy, credit, e-learning, educational software

Introducere

Creditul reprezinta operatia de imprumut, pe o perioada determinata de timp, a unei
sume de bani, cu obligatia restituirii sumei creditate precum si plata unei dobanzi, respectiv
a cheltuielilor intervenite in cadrul operatiei de creditare [1]. Potrivit Bancii Nationale a
Romaniei, in tara noastra nivelul creditelor acordate persoanelor fizice si companiilor a
crescut, in luna martie 2013, cu 0,5 la suta fata de februarie 2013, pana la nivelul de 228,883
miliarde de RON. Din pacate, la momentul actual, exista inca multe persoane care din cauza
lipsei unui bagaj informational solid legat de operatia de creditare ajung in situatia de a
cadea in capcanele acesteia. Platformele educationale E-Learning (de exemplu platforma
Moodle [2], C#. Aplicatii didactice [3]) isi fac loc destul de repede loc in sistemul de
invatamant deoarece permit utilizarea mai eficienta a resurselor materiale cat si umane.
Materialul e-Learning dezvoltat in aceasta lucrare este destinat persoanelor care cauta sa isi
imbogateasca cunostintele in domeniul financiar, al planificarii financiare si al obtinerii si
rambursarii creditelor. Aceasta aplicatie poate constitui un material suport al procesului de
invatare destinata in special elevilor si profesorilor de liceu care studiaza disciplina
“Economie” in clasa a X| a [4]. Aplicatia Credit E-Learning este structurata dupa cum
urmeaza: zona de autentificare, zona de lectii, zona simulatorului de credite, zona de
evaluare si zona de administrare. Prezenta lucrarea este structurata astfel: in prima parte se
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prezinta o scurta introducere, urmeaza descrierea aplicatiei propuse, un studiu de caz privind
utilitatea aplicatiei si la final se prezinta concluziile si bibliografia.

I. Descrierea aplicatiei

Resursele software utilizate pentru dezvoltarea aplicatiei Credit E-Learning au fost:
pachetul Microsoft Office 2007 (aplicatiile Microsoft Word, Microsoft Excel, Microsoft
PowerPoint, Microsoft Access) si pachetul Visual Studio 2013 Express [5]. Programarea
aplicatiei s-a efectuat intr-un limbaj modern, orientat pe obiecte, conceput de Microsoft la
inceputul anilor 90, C# [6].

Aplicatia Credit E-Learning se compune din doua fisiere: fisierul executabil Credit_E-
Learning.exe si baza de date baza.mdb. Credit_E-Learning.exe se instaleaza pe statiile de
lucru si pe server iar baza.mdb numai pe server.

I. A. Descrierea bazei de date

Baza de date baza.mdb a fost realizata cu ajutorul aplicatiei Microsoft Access. Aceasta
contine tabelele user_data respectiv itemi.

Tabela user_data este alcatuita din urmatoarele coloane: id, user, password, nume,
prenume, clasa, test_activat si nota (fig.1). Coloanele enumerate mai sus au urmatoarea
semnificatie:

e jd- identificator unic al utilizatorului;
e user- numele necesar pentru autentificare;
e password- parola necesara pentru autentificare;
e nume, prenume, clasa- numele, prenumele si clasa utilizatorului;
e test_activat- are valoarea 1 daca testul este activat sau 0 in caz contrar;
e nota- retine nota obtinuta in urma testului de evaluare.

1D - user ~ | password ~ nume ~ | prenume - clasa ~ | test_activat - nota -
1 administrator admin2015 Bibicu Dorin 0 0
2 lgnatC cristi Ignat Cristian 11C 3 9
3 Negrul ionut Megru lonut 104 1 0
4 DimacC cami Dima Camelia 104 ] ]

Fig.1 Tabela user_data corespunzatoare bazei de date baza.mdb

Tabela itemi este alcatuita din urmatoarele coloane: id, tip, r, r1, r2, r3 si r4 (fig.2).
Coloanele enumerate mai sus au urmatoarea semnificatie:
e jd- identificator unic al itemului;
e tip- tipul itemului: 1-alegere multipla cu un unic raspuns corect, 2- alegere
multipla cu mai multe raspunsuri corecte, 3- alegere duala, 4- de completare;
e item- enuntul itemului;
e r-raspunsul corect (r1, r2, r3 sau r4);
e r1,r2,r3, r4- raspunsuri posibile.

id - tip -] item «| r = ri = < = I m -
! 1 Creditul este: 2 Creditul reprezintd p Creditul este o Creditul este o Creditul este u
2 1 DAE este: 3 DAE este o institutie DAE reprezintd DAE este un ini DAE este o inst

Fig.2 Tabela itemi corespunzatoare bazei de date baza.mdb
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Baza de date se instaleaza pe serverul de lucru cu drepturi de acces de la statiile de
lucru. Prevenirea accesarii neautorizate a bazei de date se realizeaza prin protejarea

acesteia cu parola.

I. B. Descrierea executabilului

Credit E-Learning este o aplicatie de tip standalone [7], independenta de natura
software-lui instalat, executabila pe orice masina de calcul. Rularea aplicatiei se realizeaza
prin accesarea fisierului Credit_E_Learning.exe, care deschide fereastra de autentificare

Credit E-Learning Autentificare (fig.3).
(55 Credit E-Leaming Autentificore i All—— i, e g S ESRE=ATO)

e 1T ﬁ*i‘

Credit E_Learning este o aplicatie Learning destinata insusirii notiunilor
legate de operatia de creditare: tipuri de credite, dobdnda, perioada

de rambursare, etape pentru obtinevea cveditului, viscurisi beneficii ale
creditulut

Aplicatia noastra pune la dispozitia utilizatorului informatii legate de
notiunea de credit, un simulator de credit precum si teste de evaluare.

i Aplicatia software se adreseaza in special elevilor si profesorilor de liceu,
| care studiaza/predau disciplina “Fconomie”, insa informatiile prezentate
pot fi parcurse de orice persoana intevesata.

User administrator

{C Credt E | Faming ver.1, apriie 2015
Fig.3 Autentificarea in aplicatie

Crearea unui nou cont de utilizator se poate efectua prin butonul new account. Acesta
presupune deschiderea interfetei pentru introducerea datelor corespunzatoare unui nou cont
de utilizator (fig. 4).

Fig. 4 Deschiderea unui cont nou de utilizator
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Autentificarea se poate efectua ca administrator sau ca utilizator. Procesul de
autentificare consta in compararea string-urilor introduse in casetele text “User” respectiv
“Parola” cu datele inregistrate in coloanele user respectiv password ale tabelei user_data
corespunzatoare bazei de date asociata aplicatiei. Autentificarea corecta ca utilizator asigura
deschiderea ferestrei Credit E-Learning User ce ofera accesul catre domeniile: lectii,
simulator de credit, test de evaluare (fig.5). Insusirea cunostintelor se realizeaza prin
parcurgerea a cinci lectii (creditul, tipuri de credite, obtinerea creditului, costul creditului,
beneficiile si riscurile creditului) si a unui dictionar cu termeni ce intervin in etapa de
creditare.

"4 Credit E_Leaming User ) » I E=0al x|

Ll CREDITUL
il I

T ——

m

5) Beneficile 5 riscurile creduil

SIMULATOR Creditul este o relatie bineascd ce se stabileste intre o persoand fizicd sau juridicd

| Tmprumutul acordat (cu titlu rambursabil si conditionat de obicei de plata unei dobnzi).

(creditor), care acorda un imprumut de bani sau care vinde marfuri sau servicii pe datorie, si o
altd persoana fizicd sau juridica (debitor), care primeste imprumutul sau cumpérd pe datorie,

i L 24

Fi§.5 Interfata utilizator. Accesul la meniurile: lectii, simulator, test de evaluare

Fixarea cunostintelor se realizeaza prin utilizarea simulatorului de credite (fig.6).
Acesta permite alegerea: tipului de credit (nevoi personale, ipotecar, auto), sumei de
imprumutat, dobanda, tipul de dobanda, perioada de rambursare. In urma procesarii datelor
introduse simulatorul de credite ofera urmatoarele informatii: DAE, total de plata, rata
lunara.

i 3

=
Simulator de credite

Fig.6 Simulatorul de credite
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Evaluarea cunostintelor dobandite se realizeaza prin accesarea testului de evaluare
(fig.7). Inceperea testului se realizeaza prin accesarea butonului Start Test. Testul poate fi
accesat doar cu acordul administratorului (profesorului), in conditiile cand acesta este activat
in baza de date (in tabela user_data valoarea din coloana test_activat are valoarea 1). Testul
de evaluare se compune din 9 itemi de diferite tipuri: itemi cu alegere multipla, itemi cu
alegere duala, itemi de completare iar fiecare raspuns corect este notat cu un punct. Itemii
sunt alesi aleatoriu din tabela itemi a bazei de date. La finalul celor 9 intrebari se afiseaza
punctajul obtinut, nota se salveaza in coloana nota din tabela user_data a bazei de date si se
dezactiveaza testul (in tabela user_data valoarea din coloana test_activat are valoarea 0).

-
B Crodit £ Leaming Test [P )

- g

Intrebarea numarul : 1

Fig.7 Testul de evaluare

Autentificarea ca administrator permite vizualizarea si modificarea datelor din
tabelele user_data respectiv itemi corespunzatoare bazei de date (fig. 8). De asemenea se
permite ordonarea rezultatelor elevilor dupa diverse criterii (clasa, note) (fig. 9).

@ CredtE leomingsdmimstare W W e e e

user password nume prenume clasa test_ac|
administrataor admin2015 Bibicu Dorin 0

2 IgnatC cristi lgnat Cristian 1 1
i3] Negrul ionut Negru lonut 10A 1
4 DimaC cami Dima Camelia 104 0

Fig. 8 Administrarea datelor din tabelele user_data respectiv itemi
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ol admin .

Umnatori elevi indeplinesc criteriul:

mihaela cu media 9.97
stoica_s cu media 8.3

bujor_a cu media 8.45

mereuta_m cu media 8.43 |
cojocea_a cu media 8.73 4 |
coca_rcu media 8.71

turea_g cu media 5.84

panciu_d cu media 8.63

ghiliman_a cu media 8.6

damian_g cu media §.43 .

bl e S e e

l_] [ Promovati l l Medi peste 9 l Statistica
promovabilitate

Fig. 9 Administrarea datelor din tabelele user_data respectiv itemi

Il. Rezultate experimentale

Evaluarea aplicatiei s-a realizat prin compararea rezultatelor obtinute de elevi la un
test alcatuit din noua itemi alesi in mod aleatoriu, pentru fiecare elev, dintr-o multime de 50
de itemi. Cele doua clase evaluate au fost: clasa a Xl a C (esantionul experimental) si clasa a
Xl a B (clasa martor). Fiecare clasa a fost constituita din 24 de elevi. La clasa experimentala,
anterior aplicarii testului, insusirea si fixarea cunostintelor s-a realizat prin utilizarea
aplicatiei Credit E-Learning. La clasa martor, anterior aplicarii testului, insusirea si fixarea
cunostintelor s-a realizat prin metode clasice de predare-invatare. Rezultatele comparative

obtinute in urma evaluarii sunt prezentate in fig.10.

=

2
=

=t
(=]
|

=l C|aza experimentala

=== C|asa martor

O PR W WA = 0D

012 3456 7 8 91011121314151617 181920212223 24325 nr. de ordine

Fig. 10 Frecventa notelor obtinute la testul de evaluare: clasa experimentala (albastru), clasa
martor (rosu)
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Mediile obtinute de cele doua clase in urma testului de evaluare au fost: 9.08 clasa
experimentala si 7.67 clasa martor. Diferenta procentuala intre cele doua modalitati de
abordare al procesului de insusire si fixare de cunostinte despre notiunea de credit, (clasic
versus cu aplicatia Credit E-Learning), este de 14.1% in favoarea abordarii moderne, prin
utilizarea aplicatiei Credit E-Learning. Aceste rezultat ne indreptateste sa concluzionam
utilitatea educationala a aplicatiei propuse.

Concluzii

In cadrul acestei lucrdri am prezentat o aplicatie originald de tip standalone E-
Learning destinata insusirii, fixarii si evaluarii cunostintelor corespunzatoare notiunii de
credit. Utilitatea si eficienta didactic-educationala a aplicatie software a fost dovedita printr-
un studiu de caz experimental. In viitor ne propunem si realizim aplicatii software
asemanatoare pentru fiecare capitol al manualului de Economie, pe care sa le inglobam intr-o
platforma unica educationala ce se doreste a fi un suport electronic de curs pentru disciplina
Economie studiata de elevii claselor a Xl a.
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Tratamentul contabil la inchiderea exercitiului a imobilizarilor finantate din
subventii guvernamentale

Accounting treatment of assets financed by government grants

Diaconu Aurora Aurelia
Universitatea ,,Dunarea de Jos” din Galati
Facultatea de Economie si Administrarea Afacerilor
Programul de studii de masterat Contabilitate si Audit

Rezumat: Avand in vedere ca orice organizatie este obligata sa se adapteze mediului in
care functioneaza mentinandu-si in acelasi timp coeziunea si reducand la minimum
incertitudinea care domina transformarile atat in mediul intern cat si cel extern, primirea
subventiilor guvernamentale reprezinta pentru orice entitate un beneficiu. Granturile
primite de o intreprindere pot fi prezentate fie ca venit amanat, fie prin scaderea costului
activelor finantate, insa norma contabilda nu prevede nimic referitor la modificarile
ulterioare ale valorii de intrare a bunurilor finantate prin intermediul subventiilor. Tn
prezenta lucrare se cauta solutia prin interpretarea regulilor generale de care dispunem,
mai ales ca evaluarea la inchidere a imobilizarilor finantate din subventii presupune
anumite eforturi realizate de entitate.

Cuvinte cheie: subventii, investitii, imobilizari, reevaluare, ajutor guvernamental.

Abstract: Given that any organization required to adapt to the environment in which it
operates while maintaining its cohesion and minimizing the uncertainty that dominates
transformations both in the internal and external, receiving government subsidies
represent a benefit for any entity. Grants received by an enterprise may be presented
either as deferred income or by lowering the cost of financed assets, accounting rule,
however, is silent on subsequent changes in the input value of assets financed through
grants. In this paper seek solution by interpreting general rules we have, especially since
the closing of property assessment funded subsidies requires certain efforts made by the
entity.

Key words: subsidies, investment property revaluation, government aid

Introducere

Conform prevederilor IAS 20 subventiile guvernamentale imbraca forma unor transferuri
de resurse acordate de catre guvern in vederea sprijinirii diverselor intreprinderii cu conditia
respectarii, in trecut sau in viitor, a anumitor cerinte referitoare la activitatea de exploatare
a acestor intreprinderi. Subventiile guvernamentale pot fi denumite si sub alte moduri cum ar
fi: donatii, recompense sau subsidii[1]. De regula, sunt excluse acele forme de asistenta
guvernamentala carora nu li se poate atribui o anumita valoare, precum si acele operatiuni cu
guvernul care nu se pot diferentia de operatiunile comerciale realizate in mod frecvent de
intreprindere.

Potrivit celor redate in studiul realizat de Ernst Young in UK GAAP vs. IFRS[2],
subventiile guvernamentale, inclusiv cele nemonetare, la valoare justa nu se recunosc, pana
cand nu exista certitudinea ca:
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intreprinderea va respecta conditiile necesare acordarii lor

subventiile vor fi primite de catre entitate

Figura 1 Conditiile necesare recunoasterii subventiilor

Standardul de contabilitate IAS 20 se aplica in contabilitatea si prezentarea subventiilor
guvernamentale, dar si in reflectarea altor forme de asistenta guvernamentala.
Particularitatile specifice acestui standard conform prevederilor din IAS 20 subliniaza faptul
ca nu opereaza cu[3]:

> problemele deosebite care apar in contabilitatea subventiilor guvernamentale in

situatiile financiare ce reflecta efectele modificarii preturilor sau in informatiile
suplimentare de natura similara;

> asistenta guvernamentala care este acordata unei entitati sub forma de beneficii

care sunt disponibile in stabilirea profitului impozabil sau care sunt determinate ori
limitate pe baza datoriei privind impozitul pe profit;

» participarea statului la conducerea unei entitati;

> subventiile guvernamentale acoperite de IAS 41, agricultura.

In situatia in care o entitate nu va respecta obligatiile impuse in vederea acordarii unei
subventii, apare necesitatea rambursarii subventiei ca urmare a nerespectarii cerintelor. Doar
primirea unei subventii nu furnizeaza ea insasi dovezi concludente ca toate conditiile
necesare acordarii subventiei au fost sau vor fi indeplinite.

1.Abordarea subventiilor guvernamentale, recunoasterea si rambursarea acestora

Referitor la subventiile guvernamentale IAS 20 prezinta urmatoarele abordari:

» o abordare din punct de vedere al capitalului (sau abordarea bilantiera), potrivit
careia o subventie este creditata direct interesului actionarilor;

» o abordare din punct de vedere al venitului (denumita si abordarea pe baza de
rezultat), sub incidenta careia o subventie este inclusa in venit de-a lungul uneia sau
mai multor perioade contabile;

Subventiile guvernamentale se recunosc, pe o baza sistematica, drept venit pe
perioadele corespunzatoare cheltuielilor aferente pe care aceste subventii urmeaza a le
compensa. Aceste subventii nu trebuie creditate direct in conturile de capital si rezerve.

IAS 20 clasifica subventiile guvernamentale sub forma subventiilor aferente activelor,
subventiilor aferente veniturilor precum si sub forma imprumuturilor nerambursabile.
Subventiile aferente activelor sunt reprezentate de acele subventii guvernamentale, pentru a
caror acordare se impune ca intreprinderea beneficiara sa construiasca sau sa achizitioneze
sub orice forma active pe termen lung. De asemenea, pot exista diverse conditii secundare
care sa restrictioneze tipul sau amplasarea activelor, precum si perioadele in care acestea
urmeaza a fi achizitionate sau detinute.

Subventiile guvernamentale pentru active, inclusiv subventiile nemonetare la valoarea
justa se vor prezinta in bilant fie ca venit amanat, fie prin deducerea subventiei pentru
obtinerea valorii contabile a activului[4]. Sunt considerate drept alternative acceptabile doua
metode de intocmire a situatiilor financiare ale subventiilor legate de active:
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» una din metode stabileSte subventia
drept venit améanat care este
recunoscut ca venit pe o baza e cealaltd metodi deduce
sistematica Si rationala de-a lungul subventia pentru a se

nerinadei de xriata ntila a activihim Obtine valoarea contabili

a activului
e )

Figura 2 Metode de intocmire a situatiilor financiare

Subventia se recunoaste drept venit pe toata durata de viata a activului amortizabil prin
deducerea cheltuielii cu amortizarea.

Subventiile aferente veniturilor cuprind toate subventiile distincte de cele pentru
active, cum sunt cele care privesc activitatea de exploatare. Subventiile legate de venit sunt
uneori prezentate in creditul contului de profit si pierdere (121), fie separate, fie cu titlu
general, in mod alternativ, ele sunt deduse in raportarea cheltuielilor aferente.[5]

Sustinatorii primei metode considera ca nu este indicata compensarea elementelor de
venituri si cheltuieli, si ca separarea subventiei de cheltuieli faciliteaza compararea cu alte
cheltuieli care nu sunt afectate de subventie. Argumentele in favoarea celei de-a doua
metode subliniaza de ce cheltuielile ar putea foarte bine sa nu fie suportate de intreprindere,
daca subventia nu a fost disponibila, iar prezentarea cheltuielilor fara a fi compensate cu
subventia ar putea fi, prin urmare, eronata.

Ambele metode sunt considerate ca fiind acceptabile in vederea intocmirii subventiilor
legate de venit. Prezentarea informatiilor privind subventia poate fi necesara in intelegerea
corecta a situatiilor financiare. Prezentarea informatiilor privind efectul subventiilor asupra
oricarui element de venit sau cheltuiala care este solicitat spre a fi separat prezentat este
considerata, de regula, corespunzatoare.

Un imprumut nerambursabil primit de la guvern este tratat drept subventie
guvernamentala in situatia in care exista suficienta siguranta ca intreprinderea va respecta
termenii stabiliti pentru nerambursarea imprumutului.

O subventie guvernamentala care devine rambursabila se inregistreaza ca o ajustare a
unei estimari contabile, conform prevederilor IAS 8 ,Politici contabile, modificari ale
estimarilor contabile si erori”, care presupune ca sunt afectate rezultatul exercitiului in curs
si rezultatele exercitiilor viitoare.[5] Rambursarea unei subventii referitoare la venituri face
referire in primul rand, la orice credit amanat neamortizat, oferit ca urmare a subventionarii.
In situatia in care valoarea restituita depaseste orice astfel de credit amanat sau daca nu
exista un asemenea credit, surplusul, respectiv valoarea integrala rambursata se recunoaste
imediat ca o cheltuiala.

Rambursarea unei subventii referitoare la un activ se inregistreaza prin cresterea valorii
contabile nete a activului sau prin reducerea soldului venitului amanat cu suma rambursabila.
Amortizarea suplimentara acumulata, care ar fi fost recunoscuta la zi ca o cheltuiala in
absenta subventiei, se trece imediat pe cheltuieli.

Conform OMFP 1802/2014, contabilitatea proiectelor finantate din subventii se tine
distinct, detaliat pe analitice, pe fiecare proiect, sursa de finantare, potrivit contractelor
incheiate, fara a se intocmi situatii financiare anuale distincte pentru fiecare asemenea
proiect.
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Asistenta guvernamentala reprezinta acele actiuni intreprinse de Guvern cu scopul de a
aborda beneficii economice specifice unei intreprinderi sau unei categorii de intreprinderi
care indeplinesc anumite criterii.

Conform prevederilor IAS 20, asistenta guvernamentala nu include doar acele beneficii
oferite indirect, prin actiunile Guvernului, care influenteaza conditiile economice generale,
cum ar fi provizioanele pentru infrastructuri in zonele de dezvoltare sau impunerea unor
constrangeri comerciale intreprinderilor concurente. Asistenta guvernamentala imbraca multe
forme, variind atat in ceea ce priveste natura asistentei acordate, cat si in ceea ce priveste
conditiile care sunt atasate acesteia.

Scopul asistentei guvernamentale poate fi acela de a incuraja o intreprindere de a se
angaja intr-o directie a activitatii care nu ar fi fost urmata in situatia in care asistenta nu ar
fi fost acordata.[6]

Primirea asistentei guvernamentale de catre o entitate poate fi semnificativa in
intocmirea situatiei financiare din doua motive:

_ inal doileardnd, este de dorit a se da o indicatie asupra gradului in care
intreprindereaa beneficiat de o astfel de asistenta in timpul perioadei de raportare

Figura 3 Importanta asistentei guvernamentale in intocmirea situatiilor financiare

Acest lucru faciliteaza compararea situatiei financiare ale unei intreprinderi cu cele ale
perioadelor precedente si cu cele ale altor intreprinderi.

2. Subventiile guvernamentale in practica internationala

O entitate care adopta IAS 20 pentru prima data trebuie sa respecte cerintele de
prezentare, atunci cand se impune sau cand este cazul si sa-si  ajusteze situatiile
financiare pentru modificarea politicii contabile in conformitate cu IAS 8 “Profitul
net sau pierderea neta a perioadei, erori fundamentale si modificari ale politicilor
contabile”, dar si sa aplice prevederile contabile ale Standardului numai pentru subventiile
sau cotele subventiilor care urmeaza a fi primite sau rambursate dupa data la care acest
standard intra in vigoare[7].

Intreprinderile care aplica IAS 20 trebuie sa faca publice urmatoarele categorii de
informatii:
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metodele contabile adoptate pentru inregistrarea subventiilor publice, inclusiv metodele de
prezentare adoptate in situatiile financiare

natura, marimea Si consecintele subventiilor publice prezentate in  situatiile
financiare precum Si in informatile, referitoare la celelalte forme de ajutor public de
care intreprinderea a beneficiat in mod direct

Figura 4 Categorii de informatii publicate de entitati care aplica IAS 20

In SUA nu existd text general in ceea ce priveste prelucrarea contabild a subventiilor
poate si pentru motivul ca ajutorul public este mai putin frecvent decat in Europa. Singura
exceptie este data de ajutorul fiscal acordat pentru investitii, care permite intreprinderilor
care realizeaza anumite investitii sa beneficieze de o reducere de impozit. Aceasta
forma de subventii referitoare la active poate sa fie:

> inscrisa integral la rezultatul exercitiului in care a fost obtinuta;

> repartizata pe durata de viata utila a bunului.

Directiva a IV-A Europeana nu abordeaza problema contabilizarii subventiilor.

In Franta in conformitate cu noul drept contabil marimea subventiilor pentru investitii
atunci cand ea este inscrisa la capitaluri proprii, este reluata in contul de Profit si Pierdere
dupa cum urmeaza :

reluarea subventilor pentru investitii care finanteaza o 1mobilizare

amortizabild se efectueaza pe aceeast duratd si in acelasi 1tm cu

amortizarea valorii 1mobilizarilor achizitionate sau create prin intermediul
subventiilor

reluarea subventiilor care finanteaza o umobilizare neamortizabila este
repartizata pe o durata de inalienabilitate sau, in lipsa acesteia pe 10 ani.

in ceea ce priveste practicile europene, informatiile furnizate de intreprindere pun in
evidenta mai ales existenta subventiilor pentru echipamente, (deci a subventiilor
referitoare la active). In majoritate a cazurilor acestea sunt evidentiate si contabilizate in
pasivul bilantier si reintegrate in rezultate pe durata de utilizare a bunului corespondent.

Totusi unele intreprinderi deduc subventiile pentru echipamente din costul activului
subventionat. In sfarsit, in unele situatii, aceste ajutoare sunt inregistrate direct la capitaluri
proprii fara ca o astfel de solutie sa implice, uneori reintegrarea lor la rezultate.

IAS 20 "Subventii guvernamentale” si SSAP 4 Contabilitatea subventiilor guvernamentale
(SSAP 4) ofera indrumare in ceea ce priveste subventiile guvernamentale si alte forme de
asistenta guvernamentala. Ambele standarde restrictioneaza recunoasterea veniturilor din
subventii in profit sau pierdere pana nu exista o asigurare rezonabila in ceea ce priveste
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primirea subventiei si implinirea de entitate a conditiilor asociate. In cazul in care subventia
se refera la sprijin imediat sau compensarea cheltuielilor din trecut, este recunoscuta
imediat. Subventiile sunt recunoscute in profit sau pierdere pe o baza sistematica in
perioadele in care o entitate recunoaste, in calitate de cheltuieli, costurile aferente pentru
care subventiile sunt destinate sa compenseze.

Scop

Criterii pentru
recunoastere

Subventii
neguvernamentale

Prezentarea
subventiilor
aferente activelor

IAS 20 exclude din domeniul de
aplicare asistenta guvernamentala
prevazuta pentru o entitate care este
sub forma de prestatii disponibile pentru
determinarea profitului impozabil (sau
pierderi) sau care sunt determinate sau
limitate in baza unui impozit pe venit,
asociata cu proprietatea de guvern a
entitatii, sau legate de active biologice
contabilizate la valoarea justa minus
costurile de vanzare in conformitate cu
IAS 41.

in general, IAS 20 nu ar trebui sa se
aplice prin analogie cu subventiile non -
guvernamentale.

Subventiile guvernamentale conform
IAS abordeaza credite sub rata dobanzii
de piata .

Subventiile guvernamentale nu sunt
recunoscute in contul de profit sau
pierdere pana cand au fost respectate
conditiile de primire si pana cand nu
exista o asigurare rezonabila ca vor fi
primite.

O entitate poate alege sa inregistreze
subventia la valoarea justa sau la
valoarea nominala a activului nemonetar
primit.

Subventiile guvernamentale pentru
active, inclusiv subventiile nemonetare
la valoarea justa se vor prezinta in bilant
fie ca venit amanat, fie prin deducerea
subventiei pentru obtinerea valorii
contabile a activului. Pe de alta parte ,
in cazul in care o subventie devine
rambursabila , entitatea poate fie sa
creasca valoarea contabila a activului fie
sa reduca orice venit amanat in legatura
cu subventia respectiva .

Domeniul de aplicare al SSAP 4
este vast, acesta include
subventiile agricole si pot fi
aplicate ca cele mai bune practici
reprezentand granturi si asistenta
din surse altele decat cele
guvernamentale

SSAP 4 nu abordeaza credite
sub rata dobanzii de piata .

Subventiile guvernamentale nu

sunt recunoscute in contul de
profit sau pierdere pana cand au
fost respectate conditiile de

primire si pana cand nu exista o
asigurare rezonabila ca vor fi
primite

Subventiile nemonetare sunt
evaluate la valoarea justa a
activelor transferate.

in principiu, UK GAAP permite
ambele tratamente permise in
conformitate cu IFRS. Cu toate
acestea, Legea societatilor din
2006 interzice deducerea unei
subventii la valoarea contabila a
unui activ. In cazul in care o
subventie devine rambursabila,
unei entitati nu ii este permis sa
mareasca valoarea contabila a
aferenta activului.

Referindu-ne la nivelul subventiilor acordate in cele 27 de state membre ale UE, trebuie
spus ca acestea difera foarte mult de la tara la tara, ceea ce face ca politica agricola
promovata de Bruxelles sa fie inechitabila. Cele mai mari subventii la unitatea de suprafata,
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din Uniunea Europeana, respectiv 1.526 euro/hectar, le primesc fermierii din Malta. Dupa
maltezi urmeaza fermierii din Grecia - 709 euro/ha, cei din Olanda - 529 euro/ha., din
Slovenia - 526 euro/ha, agricultorii din Italia - 456 euro/ha, cei din Ungaria - 450 euro/ha.
Fermierii din Germania primesc 428 euro/ha, iar cei din Austria 403 euro/ha. Cele mai mici
subventii le primesc fermierii din Romania - 191 euro, dupa romani urmand agricultorii din
Letonia, cu 168 euro/ha.

Tn SUA obiectivul principal al politicii de subventii este acela de a se asigura stabilitatea
preturilor produselor agricole si alimentare, protectia fermierilor impotriva speculatiilor
bursiere si fluctuatiilor de productie care pot avea efect nedorit in ceea ce priveste inflatia si
stabilitatea economica. Exista si programe privind dezvoltarea rurald, dar, prin procentul si
sumele pe care le au in vedere acestea au o pondere nesemnificativa.

Pornind de la obiectivul urmarit prin subventionarea agriculturii, beneficiarii sunt altii
decét cei din Uniunea Europeana. In timp ce in Uniunea Europeana cele mai multe fonduri se
indreapta spre fermele mijlocii (fie in forma individuala, fie asociativa), in SUA cele mai
multe fonduri sunt directionate spre marile companii agricole care cultiva pe suprafete foarte
mari: grau, porumb, soia, orez, bumbac, ceea ce reprezinta aproape 90% din totalul
fondurilor.

Japonia are cea mai bine subventionata agricultura la nivelul grupului celor mai
dezvoltate economii ale lumii (G7). Politica de subventii japoneza urmareste compensarea
totala a pierderilor inregistrate de producatori in urma fluctuatiilor preturilor de pe piata. La
fel ca si in cazul american, sunt favorizate cateva culturi vegetale, care fac obiectul
speculatiilor bursiere - cereale (orez in special) si soia. Ca si in cazul Uniunii Europene, cei
mai favorizati sunt producatorii mici si mijlocii. Sistemul functioneaza descentralizat, prin
stabilirea la nivelul prefecturilor a unor plafoane de productie, care sa asigure autosuficienta
pe plan regional, determinand un echilibru intre cerere si oferta. Subventiile acopera
pierderile pe care producatorii le inregistreaza din diferenta dintre ce au cheltuit si ce pot
incasa din valorificarea productiei pe piata.

Noua Zeelanda a eliminat aproape total subventiile din agricultura. Ideea initiala nu a
tinut de un program politic, ci de lipsa banilor pentru subventii in timpul crizei de la
inceputul anilor "80. Faptul ca fermele au reusit sa se adapteze la a face agricultura fara
subventii si sa obtina an de an productii care sa asigure stabilitatea preturilor pe piata
interna, acoperind cererea, dar si surplusuri din ce in ce mai mari, care sa mearga la export,
a scos din discutie pana acum subiectul reintroducerii acestora. Noua Zeelanda este exemplul
dat de majoritatea adversarilor subventiilor ca un model de succes in sustinerea agriculturii.

3. Evaluarea la inchiderea exercitiului a imobilizarilor finantate din subventii

Contabilizarea subventiilor privind investitiile este evidentiata de normele contabile
romanesti intr-o maniera simpla, solutia incepand sa fie aplicata cu consecventa din anul
1994 si pana inclusiv in 2016. Norma contabila nu prezinta, insa, nimic referitor la
modificarile ulterioare care survin in ceea ce priveste valoarea de intrare a bunurilor
finantate prin intermediul subventiei, asa incat cautam solutia prin interpretarea regulilor
generale pe care e avem la dispozitie.

Acordarea de subventii pentru investitii (denumite subventii aferente activelor in IAS
20, prezentate chiar si in Ordinul ministrului finantelor publice nr. 1802/2014 pentru
aprobarea Reglementarilor contabile privind situatiile financiare anuale individuale si
situatiile  financiare anuale consolidate) reprezinta pentru intreprindere un
beneficiu(avantaj). Bunurile care sunt finantate prin intermediul unor astfel de subventii
sunt, cea mai mare prte a acestora, active imobilizate. Asadar, intrarea in posesie a acestor
bunuri presupune, in masura in care bunul respectiv se supune amortizarii, consemnarea
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acesteia dupa momentul punerii in functiune. in cele din urma inregistrarea amortizarii are
efecte asupra cheltuielilor exercitiului.

Evaluarea la inchidere a imobilizarilor finantate din subventii presupune anumite
eforturi realizate de firma, insa efortul real al entitatii este mult mai mic decat suma trecuta
la amortizari deoarece o parte din valoarea amortizata a fost finantata prin intermediul unei
subventii. Pentru ca rezultatul intreprinderii sa fie influentat doar de eforturilor reale ale
acesteia, subventia se va trece esalonat la venituri , compensand-se astfel efectul unei parti
din cheltuiala asupra rezultatului[8].

Acesta ipoteza se aplica in situatia in care la primirea subventiei, valoarea acesteia se
contabilizeaza intr-un cont de venituri amanate, iar bunul finantat va fi prezentat in activ la
costul de achizitie din documentele de cumparare. Referitor la acest regim contabil retinut
de norma contabila romaneasca (OMFP 1802/2014), IAS 20 permite si aplicarea unei metode
prin care subventia pentru investitii sa se evidentieze nu de o maniera separata, in pasiv, ci
prin scaderea sumei corespunzatoare din valoarea de intrare a bunului finantat prin
intermediul subventiilor guvernamentale.

Daca se opteaza pentru a doua ipoteza, atunci valoarea de amortizat este reprezentata
doar de costul suportat efectiv de catre intreprindere si amortizarea nu reflecta decat efortul
real al acesteia. Se poate afirma, din punct de vedere al prezentarii activelor si datoriilor in
bilant, ca este preferabila aceasta din urma varianta, intrucat evita aparitia in pasiv a unui
cont de regularizari care nu este nici datorie si nici capital propriu, fiind dificil de incadrat in
eventualele analize efectuate asupra situatiilor financiare ale intreprinderii respective.

In situatia in care optdm pentru varianta cu venituri amanate, in calculul indicatorilor
de analiza subventia poate fi considerata ca rectificare a imobilizarilor pe care le-a finantat.
Imobilizarile pe care o entitate le-a dobandit si pentru care aceasta a beneficiat de o
subventie trebuie supuse tratamentelor contabile obisnuite, retinute pentru celelalte
imobilizari.[9] Tn aceste conditii, daca se indeplinesc conditiile necesare in vederea efectuarii
reevaludrii, atunci bunul finantat prin intermediul subventie va fi si el reevaluat. In urma
acestei operatiuni, este foarte probabil ca valoarea de amortizat sa sporeasca, astfel incat sa
creasca si amortizarea corespunzatoare.

Un alt efect al reevaluarii este ca, in urma compararii amortizarii trecute pe cheltuieli
cu venitul din subventia pentru investitii, apare ca efortul real al intreprinderii pentru
dobandirea bunului respectiv este mai mare decét in realitate. Tn mod obisnuit, cheltuiala
neta cu amortizarea (amortizare minus venit din subventie) ar trebui sa creasca proportional
cu cresterea valorii mijlocului fix in urma reevaluarii. Acest lucru este mai usor de evidentiat
in conditiile in care intreprinderea a optat pentru deducerea subventiei din valoarea de
intrare a imobilizarii.

In vederea exemplificarii, presupunem ca o entitate primeste o subventie de 30.000 lei
cu care finanteaza achizitia unui echipament modern de epurare a apei menajere al carui
cost se ridica la 50.000 lei. Amortizarea acestui echipament se face liniar pe o perioada de 8
ani. in primul an de functionare, situatia se poate prezenta astfel:

» Subventia se scade din costul activului:

Achizitia echipamentului: Imobilizari = Furnizori 50.000
Primirea subventiei: Banca = Subventie 30.000
Scaderea subventiei din cost: Subventie = Imobilizari 30.000

Valoarea de amortizat devine 50.000 - 30.000 = 20.000 lei, iar amortizarea
anuala se ridica la 20.000/8 = 2.500 lei aferenta efortului propriu al entitatii.
in bilant nu apare decat suma de 20.000 - 2.500 = 17.500 lei in activ, la
imobilizari.
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» Venitul din subventie se esaloneaza:

Achizitia echipamentului: Imobilizari=Furnizori 50.000

Primirea subventiei: Banca= Subventie 30.000

Amortizarea anuala este 50.000/8 = 6.250 lei, iar venitul din subventie
30.000/8 = 3.750 lei, asa rezultatul este influentat cu 6.250 - 3.750 = 2.500 lei, suma
corespunzatoare efortului real al firmei (20.000/8=2.500).

in bilant, bunul apare cu 50.000 - 6.250 = 43.750, in timp ce in pasiv, la venituri
in avans, soldul contului de subventie este 30.000 - 3.750 = 26.250 lei.

n continuare, presupunem ca la sfarsitul primului an de utilizare, entitatea reevalueaza
imobilizarile corporale, iar pentru echipamentul finantat prin intermediul subventiei,
indicele de preturi este de 1,3 (indice stabilit avand in vedere valoarea justa a bunului
(65.000 lei) si valoarea lui de intrare).

Efectele reevaluarii se pot prezenta astfel:

a) in situatia in care venitul din subventie se esaloneaza, marimile obtinute in urma
reevaluarii sunt:

- valoarea de intrare trece de la 50.000 lei la 50.000 x 1,3 = 65.000 lei;

- amortizarea cumulata trece de la 6.250 la 6.250x 1,3 = 8.125 lei;

- amortizarea anuala ulterioara reevaluarii ajunge la 65.000 / 8 = 8.125 lei;

- venitul din subventie ramane la nivelul de 3.750 lei/an.

In situatia data, se ajunge la prezentarea in contul de profit si pierdere a unui efort
Hreal” al firmei de 8.125 - 3.750 = 4.375 lei. Aceasta suma nu corespunde in nici un fel
realitatii, intrucat efortul concret si real al firmei este cel mult la nivelul anterior
reevaluarii, ajustat cu indicele de reevaluare, adica 2.500 x 1,3 = 3.250 lei.

In vederea solutionarii problemei, o variantd este reevaluarea si a subventiei, prin
trecerea soldului ei de la 26.250 la 26.250 x 1,3 =34.125 lei, astfel incat venitul anual din
subventie sa ajunga la 34.125 / 7 =4.875 lei. Prin scaderea acestui venit din cheltuiala
reevaluata cu amortizarea, se obtine un efort net de 8.125 - 4.875= 3.250 lei, adica exact
suma la care trebuia sa ajungem.

b) in varianta cu scaderea subventiei din valoarea de intrare, reevaluarea are ca efect
modificarea valorii de inregistrare care trece de la 20.000 lei la 20.000 x 1,3 = 26.000 lei; de
aici rezulta o amortizare anuala egala cu 26.000 / 8 = 3.250 lei, suma aferenta efortului
propriu al intreprinderii. In acest caz, rezulta destul de clar c& amortizarea nu poate fi mai
mare decat 3.250 lei pe an.

In ceea ce priveste inregistrarile in contabilitate, in cele doua variante, avem:

a) varianta cu venitul din subventie esalonat:

- reevaluarea valorii de inregistrare: 65.000 -50.000 = 15.000 lei
Imobilizari = Rezerve din reevaluare 15.000
- ajustarea amortizarii cumulate: 8.125 - 6.250 =1.875 lei
Rezerve din reevaluare = Amortizare 1.875
- ajustarea subventiei pentru investitii: 34.125 -26.250 = 7.875 lei:
Rezerve din reevaluare = Subventii 7.875

b) varianta cu scaderea subventiei din costul activului:
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- reevaluarea valorii de inregistrare: 26.000 -20.000 = 6.000
lei:
Imobilizari = Rezerve din reevaluare 6.000
- ajustarea amortizarii cumulate: 2.500 x 1,3 -2.500 = 750 lei:
Rezerve din reevaluare = Amortizare 750

Dupa aceste inregistrari, suma ramasa in sold la contul de diferente din reevaluare este
aceeasi, indiferent de tratamentul contabil al subventiei pentru investitii:

> in prima varianta: 15.000 - 1.875 - 7.875 = 5.250 lei;

> in a doua varianta: 6.000 - 750 = 5.250 lei.

De fapt, reevaluarea subventiei, in prima varianta de inregistrare, poate fi justificata si
de argumentul ca, in lipsa unei astfel de ajustari, o parte din diferenta din reevaluare (aflata
in sold la contul 105 Rezerve din reevaluare) ramane la capitaluri proprii, in timp ce ea
reprezinta, de fapt, o subventie, dar IAS 20 interzice in mod explicit lasarea de subventii
pentru investitii direct la capitaluri proprii[10]. Aceste subventii trebuie sa treaca mai intai
prin contul de profit si pierdere, prin esalonarea lor pe durata de amortizare a bunului
finantat din subventia respectiva.

Concluzii

Evaluarea la inchiderea exercitiului atat a imobilizarilor corporale sau necorporale
pentru care entitatea a beneficiat de subventii, trebuie sa tina cont si de efectul subventiei
asupra costului bunului respectiv. Asadar, daca la inchidere, intreprinderea opteaza pentru
reevaluarea acestor imobilizari, diferenta neta care rezulta din reevaluare ramasa in soldul
creditor al contului de capitaluri proprii corespunzator trebuie determinata de regula dupa
ce s-a facut si reevaluarea soldului creditor al subventiei lasate la venituri amanate.

Daca intreprinderea nu efectueaza aceasta actualizare a soldului subventiei, in aceasta
situatie venitul anual din subventie nu mai compenseaza corect cheltuiala cu amortizarea
imobilizarii in cauza. Tn acelasi timp, la inchiderea exercitiului exista posibilitatea efectuarii
unui test de depreciere - in acest caz, trebuie ca valoarea neta contabila a activului sau a
grupului de active pentru care se face testul trebuie diminuata cu soldul subventiei, inainte
de a fi comparata cu valoarea recuperabila. Astfel, organizarea si tinerea contabilitatii in
situatia in care entitatea a beneficiat de subventii pentru investitii trebuie sa aiba in vedere
aspecte suplimentare referitoare la procedurile de evaluare retinute.

Pentru gasirea solutiilor acestei problematici, consideram ca, in orice situatie, varianta
cea mai buna de prezentare in bilant o reprezinta o adaptare a variantei cu diminuarea
scaderea subventiei din valoarea de intrare a bunului: aceasta scadere este indicat a se
realiza nu neaparat direct la punerea in functiune, ci doar la intocmirea situatiilor financiare
anuale, prin considerarea ca rectificari a soldului subventiei (care va fi prezentata in bilant la
imobilizari cu semnul minus) si a venitului din subventie (care va fi evidentiat in contul de
profit si pierdere la cheltuieli cu amortizarea, tot cu semnul minus).
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Contabilizarea si raportarea planurilor de pensii prin prisma IAS 26

Accounting and reporting by pension plans in the light of IAS 26

Florea Andrei-Mirel
Universitatea ,,Dunarea de Jos” din Galati
Facultatea de Economie si Administrarea Afacerilor
Programul de studii de masterat Contabilitate si Audit

Rezumat: in perspectiva situatiei economice actuale este nevoie sa incepem cat mai
devreme sa ne gandim la situatia noastra financiara pentru cadnd nu o sa mai lucram.
Perioada pensionarii este una in care scapam de multe griji, dar in care intervin altele noi,
pe care trebuie sa stim sa le gestionam. Pensionarea nu inseamna doar degrevarea de
unele sarcini. Se estimeaza ca, in medie, o persoana are nevoie de cel putin 70% din
venitul din perioada activd pentru a se descurca fara a intdmpina deficiente la pensie. In
cazul celor cu salarii mai mici, e nevoie de chiar de 90% pentru a mentine standardul de
viata. In lucrarea de fata ne propunem o abordare teoretica a principalelor prevederi
legate de IAS 26 si dinamica acestora precum si o abordare empirica a aspectelor legate de
contabilizarea si raportarea planurilor de pensii printr-un studiu de caz.

Cuvinte cheie: IAS 26, fond de pensii, pensii private, pensii de stat.

Abstract: In light of the current economic situation we need to start as early to think
about our financial situation for you not gonna work. During retirement is one where we
get rid of many worries, but the new ones arise, you need to know to manage.

Retirement is not just relieving some tasks. It is estimated that an average person needs at
least 70% of working income to get by without encountering deficiencies in retirement. For
those with lower wages, it takes even 90% to maintain the standard of living. In this paper
we propose a theoretical approach of the main provisions related to IAS 26 and their
dynamic approach and empirical aspects of accounting and reporting pension plans through
a case study.

Key words: IAS 26, pension fund, private pension, state pension.

1. Introducere

IAS 26 Contabilizarea si raportarea planurilor de pensii, prezinta cerintele pentru
intocmirea situatiilor financiare ale planurilor de pensii. Acesta prezinta situatiile financiare
necesare si discuta masurarea diferitelor elemente, in special valoarea actualizata actuariala
a pensiilor pentru planurile de beneficii determinate.
In lumina IAS 26 contabilizarea si raportarea efectuate de un plan de pensie se efectueaza in
relatie cu toti participantii, considerati ca un grup [1].
Planurile de pensii sunt contracte prin care o
intreprindere asigura beneficii angajatilor ei la
sau dupa ternunarea serviciului acestora (fie
sub forma v vemt anual, fis ca suma
globald), atunci cand asttel de beneficu, sau
contributii.  ale  angajatorului, pot fi
determinate sau estimate inaintea pensionérii

din prevederile stipulate printr-un document
sau din experienta trecutd a intreprinderii

Figura 1 - DefTﬂirea planurilor de pensii in lumina 1AS26
Sursa elaborat de autor pe baza prevederilor standardului
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IAS 26 a fost publicat in ianuarie 1987 si se aplica pentru perioadele anuale care incep
cu 1 ianuarie 1988.

2. Situatia actuala in Romania a pensiilor si optiunilor de pensionare

in prezent, in Romania, pensionarii sunt platiti din contributia salariatilor actuali. Tn
acest sistem, cel mai important factor care influenteaza nivelul pensiilor este raportul dintre
numarul salariatilor si cel al pensionarilor.

Este cunoscut ca veniturile la pensie vor fi semnificativ mai mici fata de cele pe care
le vom avea in timpul vietii active. Cu cat mai reduse, insa, este o estimare personala iar
majoritatea prefera sa pastreze o abordare optimista ca pana atunci, lucrurile se vor schimba
in bine. Banca Mondiala si Comisia Europeana nu sunt insa la fel de increzatoare. Studiile lor
arata mai degraba ca cei care au acum in jur de 30-35 de ani, cand vor iesi la pensie, vor
avea o pensie de la stat in valoare de aproximativ o treime din venitul de dinainte de pensie.
Si aceasta din cauza piramidei demografice disproportionate. Privita de multe ori ca o
inventie pur statistica, aceasta piramida releva realitati dureroase: avem prea putini oameni
care muncesc legal si platesc contributii la stat. Daca, in prezent, sunt aproape 1,25 persoane
care platesc contributii sociale pentru a sustine 1 pensionar, cand vor iesi la pensie cei care
au acum 30-35 de ani, vor fi aproximativ 0,77 persoane care vor munci si vor plati contributii
sociale pentru 1 pensionar.

in urma cu 20 de ani, un pensionar era sustinut de peste 3 salariati. Astazi, la pensia a
peste 5,5 milioane de pensionari, contribuie doar 4,4 milioane de salariati. Adica, un salariu
sustine mai mult de o pensie (1,25). lar acest dezechilibru va continua sa se agraveze, ceea
ce inseamna pensii tot mai mici pentru cei care muncesc astazi si o presiune tot mai mare pe
umerii generatiilor viitoare.

A devenit absolut necesara reforma pensiilor. Sistemul actual se bazeaza pe trei
“piloni”.

Pensia de stat

Pilonul | - pensiile publice, de stat, prin sistemul asigurarilor sociale de stat, la care
participa toti salariatii, precum si angajatorii acestora.

Caracteristici:

Contributia efectuata sustine actualii pensionari si nu e o contributie directa pentru pensia
ta.

Pensia este administrata si garantata de stat. Desi contribui toata viata activa la acest
fond, pensia pe care o vei primi va depinde de numarul pensionarilor din momentul
pensionarii tale comparativ cu cel al angajatilor, un numar, pe care, evident, nu il poti
controla.

Pensia privata obligatorie

Pilonul Il reprezinta pensiile obligatorii administrate privat de catre companii special
autorizate. La acest tip de pensie sunt obligati sa contribuie toate persoanele angajate, cu
varste intre 18 si 35 ani. Persoanele cu varsta intre 36 si 44 ani pot participa, optional, la
acest sistem. Contributiile vor creste treptat cu cate 0,5% pe an, ajungand in 2016 la 5,5% pe
an.

Caracteristici:

Contribui direct la pensia ta, valoarea contului unic fiecarui participant va fi direct
proportionala cu salariul si durata contributiei participantului, cu randamentul investitiilor
facute de fondul de pensie respectiv, precum si cu comisioanele de administrare, legea
prevede garantarea platii la pensie a contributiilor nominale (sumele virate de-a lungul
anilor) din care se scad comisioanele de administrare. Nu se stie insa, ce vor insemna acesti
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bani ca putere de cumparare peste 30-40 de ani! Chiar daca tu iti alegi administratorul

fondului de pensii,
reale.[3]

in final, ca si in cazul pilonului I,

Pensia privata facultativa

Pilonul Ill reprezinta pensiile facultative. Acestea nu sunt obligatorii,

nu poti sti care va fi nivelul pensiei

insa sunt

necesare pentru a-ti rotunji veniturile/pensia pe care o vei primi prin sistemele obligatorii. La
acest tip de pensie pot apela toti salariatii cu varste intre 18 si 52 ani, dar si persoanele fizice

autorizate.
Caracteristici:

Contributia maxima este stabilita prin lege la 15% din venitul salarial brut lunar in
limita a 400 euro/an, contributiile sunt deductibile fiscal (se scad din baza impozabila).
Angajatorul poate sa contribuie si el la fondurile angajatilor, limita de deductibilitate fiind
tot de 400 de euro/an pensia nu este garantata.

Suma pe care o vei primi depinde de abilitatea administratorului fondului la care esti
inscris si de eficienta investitiilor facute de acesta.

In tabelul de mai jos voi prezenta comparat principalele caracteristici,

avantaje si

dezavantaje ale celor trei piloane de pensii asa cum reies acestea din prezentarea de mai sus
sau asa cum sunt ele percepute la nivel stohastic de literatura de specialitate [4].

Tabelul 1 - Caracteristici principale ale celor trei piloane de Pensii din Romania

Pilonul |
alcatuire/caracteristici
inspirat din sistemul de pensii
imaginat de cancelarul Bismark
al Germania secolului al XIX-lea
este cunoscut sub titulatura
»Ppay-as-you-go”,; PAYG sau
»plata pe parcurs”

avantaje
protejeaza pensiile de inflatie

are rol de pensie de subzistenta

dezavantaje

afectat de imbatranirea
populatiei

pensionarii depasesc cei care
contribuie la sistemul de pensii
poate intra in incapacitate de
plata

falimentul sistemului de pensii
estimat ca va avea loc undeva
in 2025

Pilonul Il
alcatuire/caracteristici

apare odata cu reforma
sistemului de pensii din Romania

este un sistem de pensii bazat
pe fonduri de pensii

administrat de firme particulare
este obligatoriu

este finantat dintr-o fractiune a
contributiei obligatorii pe care o
primeste statul

5% in 2015

6% in 2016

avantaje

nu poate intra in faliment

nu depinde de evolutia
demografica

dezavantaje
nivel scazut al contributiei

relevanta scazuta din valoarea
pensiei
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Pilonul Il
alcatuire/caracteristici
sistem facultativ, suplimentar

se realizeaza prin intermediul
fondurilor de pensii

avantaje

asigura o completare a pensiei
pentru ca sa mentina standardul
de viata dinainte de pensie
contributia la pensie poate fi
dedusa fiscal pana la 400 de
euro

dezavantaje

dincolo de contributii de 400 de
euro nu se deduce fiscal
necesita un efort financiar
suplimentar



UNIVERSITAS
A A

v Centrul de Cercetare ,Strategii de Dezvoltare a
W Sistemelor Economice Competitive”
L - ,_) o) O
N R e
GALATIENSIS S C GALATIENSIS
Universitatea ,Dundrea de Facultatea de Economie si
Jos” din Galati Administrarea Afacerilor
Pilonul | Pilonul Il Pilonul Il
alcatuire/caracteristici alcatuire/caracteristici alcatuire/caracteristici
pentru cine e? pentru cine e? pentru cine e?
este baza sistemului de pensii este obligatoriu pentru cei care doresc sa-si

mentina standardul de viata
avut Tnainte de pensionare
beneficiaza toata populatia pentru cei care nu au surse de
venit alternative, pasive
Sursa: Elaborat de autor pe baza Ghidului de Pensii SENECTO [5]

3. Aspecte privind contabilizarea planurilor de pensii in lumina IAS 26

Planurile de pensii pot fi intalnite, uneori, sub diferite denumiri, cum ar fi ,,scheme de
pensii”, ,scheme de anuitati” sau ,scheme de beneficii aferente pensionarii”. Standardul
considera un plan de pensii ca pe o entitate raportoare distincta de angajatorii participantilor
la plan. Toate celelalte Standarde Internationale de Contabilitate se aplica rapoartelor
referitoare la planurile de pensii, in masura in care nu sunt inlocuite IAS 26.

JScheme de
pensii”

JScheme de
anuitati’

Jscheme de
benefici
aferente

pensionarii”

Planuri de pensii

Figura 2 - Tipuri de planuri de pensii
Sursa elaborat de autor pe baza prevederilor standardului IAS 26

Planurile de pensii pot fi planuri de contributii determinate sau planuri de beneficii
determinate. Majoritatea necesita crearea unor fonduri separate, fonduri care pot sau nu pot
sa aiba identitate juridica distincta si care pot sau nu sa fie administrate, la care se platesc
anumite contributii si din care sunt platite pensiile. Aplicabilitatea IAS 26 este valabila
indiferent daca un astfel de fond este creat si indiferent daca exista administratori.
Schematic aceste aspecte se transpun grafic dupa cum urmeaza:
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Planuri de contributii determinate - sume din
contributii si investiri ale acestora

Planuri de beneficii determinate - se utilizeaza o
formula bazata pe castigurile angajatilor si/sau pe anii
de serviciu

Fonduri separate

Fonduri separate

Administrate de parti ce
actioneaza independent in
gestionarea activelor fondului

Neadministrate

Administrate de parti ce
actioneaza independentin
gestionarea activelor fondului

Neadministrate

Contributii

Contributii

Contributii

Contributii

Plata pensii

J

Contributia definuta (DC)

Plata pensii

Plata pensii

Figura 3 - A:plicabilitatea IAS 26
Sursa elaborat de autor pe baza prevederilor standardului IAS 26
Schematic deferentele intre cele doua metode se prezinta astfel:

Pensia primitd in cele dinurma de
tostul angajat este in functie de
confribufia care a fost adusa

Costul pentru angajatorul este prin

urmare fixa si predictibila

Nu este o obligatie legala sau
constructiva de a acopert deficitul

Figura 4 - 3 aspecte ale planului de pensii: promisiunea beneficiul definit sau contributia
Sursa elaborat de autor pe baza studiului publicat de Ernst & Young Actuaries - Pension funds

In cazul unui plan de contributii determinate, valoarea beneficiilor viitoare la care
este indreptatit un anumit participant este determinata - pe de o parte - de contributia
platita de catre angajator, de catre participant sau de catre amandoi, iar - pe de alta parte -

Beneficiu definit (DB)

Plata pensii

Pensia se bazeaza pe o formula care
nu se bazeaza pur si simplu pe
contributile facute, 1ar angajatorului
il ramane un 1isc ca nuvor fi
suficiente pentru a pléati pensiile

Costul eventual pentru angajator este
prin urmare mult mai dificil de prezis

and accounting 2014[6]

de eficienta de exploatare si de castigurile din investitii ale fondului.[7]

Obligatiile angajatorului fata de angajati sunt considerate a fi indeplinite, de obicei,
in momentul in care angajatorul varsa contributiile la fond. In mod normal, nu se apeleaza la
consultanta din partea unui actuar, cu toate ca, uneori poate fi utilizata pentru estimarea
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nivelului pe care il pot atinge beneficiile viitoare, in functie de contributiile realizate in
prezent si de nivelurile variate ale contributiilor viitoare si ale castigurilor din investitie.

1200

1000

800
60
40
20
0 —

beneficii  cost servicii  beneficii beneficii beneficii beneficii beneficii beneficii beneficii
timp 2 timp 3 timp 4 timp 5 timp 6 timp 7 timp 8

=

[=]

=

-200

mSalariul mSalariu2 mSalariu 3

Figura 4 - 3 aspecte ale planului de pensii: promisiunea beneficiul definit sau contributia
Sursa elaborat de autor

4. Influenta regulilor internationale de contabilitate

Regulile internationale de contabilitate sunt importante pentru fondurile de pensii,
deoarece :

Fondurile de pensii corporative sunt consolidate intr-un bilant si un cont de profit si
pierderi anuale consolidate.

Obiectivul raportarii unui plan de contributii determinate il constituie furnizarea
periodica de informatii referitoare la activitatea planului si la performanta investitiilor.
De obicei, acest obiectiv este realizat prin furnizarea unui raport care sa includa urmatoarele
elemente:

Descrierea principalelor activitati desfasurate pe perioada si
efectul oricaror modificari aparute la nivelul planului, al
participantilor si a conditiilor acestuia;

Situatii de raportare a tranzactiilor si a performantei
investitionale pe perioada si pozitia financiara a planuluila

sfarsitul acesteia;

Descrierea politicii investitionale.

Figura 5 - Elementele raportarii unui plan de contributii
Sursa elaborat de autor
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Planuri de beneficii determinate
Raportul unui plan de beneficii determinate trebuie sa contina fie:
(a) o situatie care sa evidentieze:

(1) activele nete disponibile pentru beneficii;

(11) valoarea actualizatd actuariala a pensiilor promise, realizandu-se distinctia intre beneficiile
legitime si cele care nu sunt legitime;

(111) excedentul sau deficitul rezultat; sau

(b) o situatie a activelor nete disponibile pentru beneficii, cuprinzand fie:

(1) 0 notd care si prezinte valoarea actualizata actuariald a pensiilor promise, realizandu-se distinctia intre
beneficiile legitime gi cele care nu sunt legitime;

(i1) o referire la aceste informatii in cadrul unui raport actuarial anexat.

In situatia in care la data realizarii raportului nu a fost intocmitd o evaluare
actuariala, se va utiliza cea mai recenta evaluare, specificandu-se data la care aceasta a fost
efectuata.

Obiectivul raportarii in cazul planurilor de beneficii determinate este de a oferi
periodic informatii referitoare la resursele financiare si activitatea planului, informatii
necesare la evaluarea, in timp, a relatiei dintre acumularea resurselor si beneficiile platite.

Valoarea actualizata actuariala a pensiilor promise, calculata pe baza salariilor
curente, este prezentata in raportul unui plan pentru a indica obligatia pentru beneficiile
castigate pana la data intocmirii raportului. Valoarea actualizata actuariala a pensiilor
promise, calculata pe baza salariilor prognozate, este prezentata pentru a indica amploarea
obligatiei potentiale, conform principiului continuitatii activitatii ce este in general baza
activitatii de finantare. In plus, pentru prezentarea valorii actualizate actuariale a pensiilor
promise, ar putea fi necesare explicatii suplimentare pentru a indica cu claritate contextul in
care trebuie interpretata aceasta valoare actualizata. Explicatiile se pot referi la modul in
care finantarea viitoare a planului si politicile de finantare corespund salariilor prognozate.
Astfel de explicatii pot fi incluse in cadrul informatiilor financiare sau in raportul elaborat de
actuar.

5. Sisteme de pensii private in statele Uniunii Europene

in statele membre ale Uniunii Europene importanta sistemelor private de pensii a
devenit din ce in ce mai mare, acestea aflandu-se in diverse faze de dezvoltare. Sistemele de
pensii isi au izvorul in necesitatea masurilor de protectie sociald, iar valentele sociale sunt
influentate pe de o parte de dimensiunile efortului financiar respectiv a stabilitatii financiare
a fondurilor de pensii sub presiunea celor 3 mari factori s anume:

e scaderea ratei fertilitatii

e continua cresterea sperantei de viata

e atingerea varstei de pensionare a populatiei din perioadele cu rata de
fertilitate mare (respectiv perioadele postbelice celui de al doilea razboi
mondial).

Primii 2 factori sunt factori perpetuum ce ameninta direct stabilitatea financiara a
fondurilor de pensii pe cand cel de al treilea este un factor conjunctural. Odata cu extinderea
Uniunii Europene si cu aparitia fenomenului de globalizare au intrat in ecuatie ca factori
perturbatori: migratia, fenomenul de inflatie si dezechilibrelor financiare.
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Actiunea combinata a acestor factori au ca efect cresterea numarului de persoane
pensionare si scaderea numarului de contribuabili care implica un efect de levier negativ
asupra sistemului de pensii european. In contextele acestor factori Comisia Europeana
propune aplicarea metodei deschise de coordonare a pensiilor.

Aceasta face parte printre altele din masurile inovative de coordonare si dezvoltare a
cresterii economice, incluziune sociala si sustinerea economiilor statelor membre. Metoda
presupune abordarea unui cadru de lucru integrat care cuprinde atat variabile economice cat
si variabile sociale. Potrivit Comisiei Europene, sistemele de pensii private pot fi clasificate in
trei categorii:

a) reglementate prin lege - presupune ca plata pensionarilor de azi sa fie realizata prin
contributia persoanelor aflate in campul muncii. Acest sistem se aplica in urmatoarele tari:
Bulgaria, Estonia, Lituania, Letonia, Ungaria, Polonia, Romania, Slovacia;

b) stabilite prin contractul de munca reprezinta pensiile platite pe viata, dintr-un fond de
pensii ocupationale, unui participant in mod suplimentar si distinct de cea furnizata de
sistemul public. (prevederi colective/individuale de munca), dupa caz -tarile care aplica
acest sistem al pensiilor ocupationale sunt: Bulgaria, Polonia, Slovenia;

c¢) conturi individuale - prevederi individuale (nu este necesara apartenenta la o profesiune
pentru a deveni membru, desi marea majoritate a participantilor sunt angajati), dar cu
posibilitatea aderarii colective (prin sindicate sau asociatii), participarea nu este obligatorie
prin lege, angajatorii sau statul pot contribui la acest sistem, respective contributii la fonduri
de pensii private, asigurari de viata sau alte forme de economisire pe termen lung. Acest
sistem se aplica in: Republica Ceha, Letonia, Romania, Slovacia.

Sistemele de pensii private sunt diferit concepute in diversele tari ale Uniunii
Europene.

in special cele din tarile estice si centrale ale Uniunii, se bazeaza pe scheme de tip DC
(cu contributii definite) care reprezinta economii pe termen lung, iar in forma pura nu au o
componenta de asigurare sau garantii - in functie de valoarea contributiilor si de performanta
activelor se stabileste capitalul acumulat. Altele, in special cele din tarile vestice ale Uniunii,
se bazeaza pe scheme de tip DB (cu beneficii definite), beneficiile depinzand de ultimul
salariu sau de media salariilor angajatului.

Cele mai multe state membre ale Uniunii Europene din Europa Centrala si de Est au
introdus diverse masuri de minimizare a riscurilor provenite din investire, dar nici un stat nu a
implementat un mecanism direct de garantare a unor asemenea riscuri in faza de acumulare.
Astfel de masuri sunt de fapt restrictii asupra unor elemente ale schemelor de pensii cum ar
fi:

e tipuri de instrumente financiare
e structura portofoliului investitional
e restrictii geografice si de curs valutar etc.
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GARANTII ABSOLUTE - Pilonul II: sunt garantate contributiile nete ale
participantilor (randament zero)

»Pilonul Il: sunt garantate contributiile nete ale participantilor (randament zero)
. ROMANIA, SLOVACIA
» Numai pentru Pilonul Il - facultativ = CEHIA (prag anual de rentabilitate pozitiva)

GARANTII RELATIVE DE PERFORMANTA IN PILONULII
. BULGARIA ,CROATIA ,POLONIA, ROMANIA, SLOVACIA, SLOVENIA

FARA GARANTII DE PERFORMANTA IN PILONUL I
. ESTONIA, UNGARIA, LETONIA, LITUANIA

Figura 6 Garantarea pilonului Il de pensii
Sursa: elaborat de autor pe baza statisticilor Autoritdtii de Supraveghere Financiara-
Sectorul pensiilor private

Tabelul 1- Gestionarea fondurilor de pensii private
Rezerve Fond de Verificare Separare  Audit Managementul
actuariale garantare valoare active extern riscului

unitate de
fond

Polonia NU DA DA DA DA DA
Ungaria DA DA NU NU DA DA
Slovacia NU NU DA NU DA DA
Romania DA DA DA DA DA DA

Sursa: Elaborat de autor pe baza studiului publicat de Federatia Internationald a Fondurilor
de Pensii (FIAP)

Prevederile legale specifice domeniului pensiilor private stabilesc plati periodice ale
administratorilor de fonduri intr-un fond de garantare, fond care este accesat numai pentru a
acoperi pierderile participantilor la fondurile respective.

Este de mentionat faptul ca fondurile de pensii private operand in Europa se regasesc
in majoritatea tarilor, primele 100 de astfel de fonduri avand active care insumeaza in anul
2015 circa 2.748 de miliarde de euro.

Am considerat necesar ca studiul sa prezinte scurte descrieri ale sistemului de pensii
din cateva tari membre ale Uniunii Europene tocmai pentru a avea o imagine a diversitatii
acestora si a modului lor de administrare.

Trebuie sa evidentiem si faptul ca mai multe tari au reformat sistemele de pensii, in
sensul cresterii varstei de pensionare. Aceste reforme vor creste transparenta si coerenta
fundamentarii sistemelor de pensii, tinand cont de populatie, forta de munca si proiectiile
numarului de pensionari. In contextul imbatranirii populatiei, forta de munca activa se
diminueaza considerabil la nivelul fiecarei tari, aspect ce determina reforme speciale, in
functie de aspectele sociale particulare care trebuie luate in considerare, in functie de
particularitatile fiecarei tari.
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5. Studiu de caz - evaluarea actuariala

Prin evaluarea actuariala a unui fond de pensii se determina, in primul rand, gradul de
acoperire al obligatiilor de plata ale fondului (pensiile viitoare ale membrilor) de catre
volumul de active. Volumul de active este constituit din valoarea actuala a fondului impreuna
cu cotizatiile viitoare ale membrilor si rezultatele investitionale generate de acestea. Acest
grad de acoperire este reprezentat de un indicator numit ,rata de finantare”.

Cu ajutorul calculelor actuariale se poate determina cu mare exactitate suma de bani
necesara platii pensiilor pentru fiecare membru in parte, cat si valoarea probabilistica a
cotelor ce vor fi platite fondului de catre membrii acestuia.

Orice fond de pensii trebuie sa aiba acces la evaluari actuariale, iar in majoritatea
statelor, pentru protejarea drepturilor membrilor unui fond de pensii, aceste evaluari sunt
obligatorii, fiind reglementate legislativ.

Astfel, practica actuariala in domeniul fondurilor de pensii este structurata pe doua
etape generale de analize, respectiv:

Prima etapa, si cea mai importanta, o reprezinta ,,evaluarea fondului de pensii".

Scopul acestei analize este determinarea ratei de finantare a fondului. Pentru
determinarea ratei de finantare este necesara calcularea obligatiilor partilor.

Aceasta analiza este bazata pe portofoliul de participanti si parametrii fondului
(valoarea punctului de pensie, varsta de pensionare, cota de contributie, etc.) existenti la
momentul evaluarii.

Trebuie mentionat faptul ca indexarea anuala a pensiilor, in mod normal, se
efectueaza doar in cazul in care in urma evaluarii actuariale se observa o rata de finantare a
fondului de peste 100%.

A doua etapa este reprezentata de ceea ce se numeste ,,analiza de trend".

In lumina rezultatelor evaludrii, aceasta etapa este menita s& identifice trendul viitor
al evolutiei fondului, in general in urma modificarii unor parametrii actuali.

Un raport de analiza de trend este urmat de rapoarte periodice de evaluare, pentru
verificarea si, dupa caz, corectarea eventualelor abateri ale trendului.

Spre deosebire de evaluare, analiza de trend nu reprezinta un element obligatoriu
pentru fondurile de pensii, ci doar o masura suplimentara de precautie.

Pentru exemplificarea raportului dintre obligatiile partilor, vom folosi un exemplu
calculat pe baza legislatiei aplicabile si a parametrilor actuali ai fondului.[9]

Astfel:

«Se considera doi participanti (un barbat si o femeie), de aceeasi varsta (25 ani) care adera in
anul 2016 la Fondul de pensii; pensionarea pentru limita de varsta este aceea definita de
legislatie (60 de ani - femei, 65 de ani - barbati), iar varsta de retragere definitiva este 70 de
ani pentru amandoi;

Se considera ca ambii participanti au acelasi venit, respectiv de 3.000 Ron pe toata perioada
activa, valoarea punctului de pensie este de 1.200 Ron, si venitul mediu pe profesie este
1.620 Ron;

« Rezultatele sunt urmatoarele:

o Femeia se va pensiona pentru limita de varsta in anul 2051, iar retragerea definitiva va fi in
2061;

o Barbatul se va pensiona pentru limita de varsta in anul 2056, iar retragerea definitiva va fi
in 2061;

Valoarea garantata viitoare a activului personal (strike price) pentru anul t se calculeaza dupa
cum urmeaza [10]
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- Femeia va acumula 2,15 puncte de pensie pentru pensia limita de varsta si 2,78 pentru
retragerea definitiva;

- Barbatul va acumula 2,11 puncte de pensie pentru pensia limita de varsta si 2,38 pentru
retragerea definitiva;

- Valoarea (actuariala) prezenta, a tuturor sumelor platite de femeie la fond este de
69.470.40 Ron;

- Valoarea (actuariald) prezenta, a tuturor sumelor platite de barbat la fond este de
66.572.40 Ron;

- Valoarea (actuariald) prezenta, a sumelor ce vor fi platite ca beneficii de pensie pentru
femeie este de 125.328, 81 Ron;

- Valoarea (actuarialda) prezenta, a sumelor ce vor fi platite ca beneficii de pensie pentru
barbat este de 56.859,92 Ron;

- Femeia va plati cu 55.858,18 Ron mai putin decat primeste;

- Barbatul va plati cu 9.713,48 Ron mai mult decat primeste;

Concluzii asupra rezultatelor:

150.000,00
135.000,00
120.000,00
105.000,00
90.000,00
75.000,00
60.000,00 + -
45.000,00 .~
30.000,00

15.000,00 + - ”~ cotizatii
0,00 . r/

femei barbati

W cotizatii

m beneficii

beneficii

Graficul 1 - Cotizatiile si beneficiile pe categorii de sexe
Sursa elaborat de autor

> Dupa cum se poate observa, costurile fondului cu plata beneficiilor (pensia) pentru o
femeie sunt de 2,2 ori mai mari decat cele cu plata beneficiilor pentru un barbat.

» Totodata, in conditiile unor parametrii identici (aceeasi data de aderare, aceeasi
varsta, aceeasi valoare a contributiei, aceeasi valoare a punctului de pensie, etc),
barbatul va primi cu 14,6% mai putin decat plateste, iar femeia va primi cu 80% mai
mult decat plateste.

> Situatiile prezentate grafic se datoreaza diferentei intre varstele de pensionare pentru
limita de varsta, cat si diferentelor intre probabilitatile de supravietuire ale acestora.

» Trebuie mentionat faptul ca scenariul a fost calculat in ipoteza unei valori constante a
pensiei.
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6.Concluzii

Problematica IAS 26 a devenit incepand cu anii 2008-2009 una extrem de actuala prin
prisma declansarii crizei economice globale si a cresterii gradului de neincredere a populatiei
active in sistemul public de pensii.

Multe planuri de pensii sustin infiintarea de fonduri separate, in care se prevad sume
cu titlu de contributii si din care sunt platite beneficiile .

Planurile de pensii sunt de obicei clasificate in planurile de contributii determinate si
planuri de beneficii.

Pentru a avea o batranete linistita trebuie sa avem o pensie care sa poata asigura
aproximativ acelasi nivel al salariului avut pentru perioada activa. Pe langa pensia de stat
trebuie sa ne gandim la alte surse de finantare care poate duce la indeplinirea obiectivul
fixat. Oportunitatile sunt diverse in functie de tipul persoanei si politica urmata de acesta in
viata. O politica cu o slaba toleranta la risc este reprezentata de acele masuri luate de
viitorul pensionar, in mare parte cu un grad scazut de risc, administrate de un fond, dar care
vor aduce in acelasi timp beneficii mici dar sigure. O politica care imbratiseaza riscul poate
aduce o batranete fericita prin obtinea altor venituri in afara celor reglementate de cele 3
piloane prezentate anterior, dar de a caror administrare te vei ocupa singur si de a caror
beneficii se pot bucura si copii tai, asa numitele ,venituri pasive” reprezentante de
achizitionarea de imobilizari cu scopul inchirierii lor, investitii financiare, depozite.

Populatia imbatranita si numarul mare de someri prevestesc un declin al sistemului de
pensii, in asteptarea caruia trebuie sa luam cele mai bune decizii, pentru a ne gasi la adapost
in momentul in care varsta sau alte cauze nu ne vor mai permite sa fim activi pe piata
muncii.
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Tratamente fiscale ale serviciilor de transport

Tax treatment of transport services

Dulgher Elena
Universitatea ,,Dunarea de Jos” din Galati
Facultatea de Economie si Administrarea Afacerilor
Programul de studii de licenta Contabilitate si Informatica de Gestiune

Rezumat: Notiunea de venit din activitatea de transport se poate aborda in corelatie in
aspectul fiscal al acestora prin definirea categoriilor de venituri impozabile cu TVA si
exceptiilor din cadrul acestora. Conform Codului Fiscal 2016, categoriile de venituri
neimpozabile cu TVA in sectorul serviciilor de transport sunt importurile si exporturile, cat
si serviciile de transport intracomunitar efectuat de un prestator cu rezidenta in Romania
si beneficiarul din afara Uniunii Europene, serviciile de transport extracomunitar efectuate
intre un prestator roman si un client din afara Comunitatii sau in cazul in care beneficiarul
dintr-un stat membru nu poate face dovada ca este o persoana impozabila. Toate aceste
notiuni sunt corelate prin sistemul european de transport si coridoarele europene pe care
se circula cu serviciile respective, acestea fiind in continua dezvoltare si acest progres nu
se limiteaza doar la coridoarele terestre, cuprinzand toate formele de transport.

Cuvinte cheie: fiscalitate, contabilitate, transport, transport intermodal

Abstarct: The concept of income from transport can be addressed in relation to their tax
issues by defining categories of taxable income tax and exceptions within them. Under the
Tax Code 2016 categories of income taxable with VAT transport services are imports and
exports and transport services intra performed by a supplier residing in Romania and the
beneficiary outside the EU, transport services extra made between a service Romanian and
a customer outside the Community or when the recipient of a Member State can prove
that is a taxable person. All these notions are correlated by the European transport system
and European corridors traveled with those services, which are evolving and this progress
is not limited to land corridors, covering all forms of transport.

Key words: tax, accounting, transport, intermodal transport

1. Intoducere

intr-o societate care tinde spre o dezvoltare continuid serviciile de transport au o
importanta colosala, fiind chiar considerata cheia supravetuirii pentru capacitatea de a
deplasa oameni si bunuri dintr-o locatie la alta. Utilizarea transportului in cel mai usor mod in
toate formele sale, este semnul distinctiv al civilizatiei industrializate. Functia ce face
transportul cu adevarat vital este reprezentat de miscarea marfurilor si include transportul de
materii prime, produse finite si chiar deseuri. Astfel, combinand transportul de persoane si de
marfuri, rezulta unul din cei mai principali piloni ai unei economii sanatoase.

Particularizand rolul acestei activitati in dezvoltarea si sustenabilitatea unei economii,
notam si efectul impozitelor in crearea fondurilor colectate de stat din serviciile de
transport. in special, rolul Taxei pe Valoare Adaugatd, cu care sunt impozitate in principal
serviciile de transport, ca parte componenta a impozitelor indirecte, este dat de ponderea
ridicata pe care aceasta o are in realizarea veniturilor bugetare. In continutul acestei lucrari
se prezinta impozitarea cu TVA in functie de postura prestatorului de servicii de transport si
beneficiarului acestora in raport cu rezidetii din Romania, si anume: prestator si beneficiar
romani, prestator - membru a Uniunii Europene si beneficiar din Romania, prestator din afara
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Comunitatii si client roman, prestator rezident roman si beneficiar membru al Uniunii
Europene si prestator ca rezident a Romaniei si beneficiar din afara Comunitatii europene.

2. Activitatea de transport

,Ce poate fi stabil, cdnd totul e miscare?” Valeriu Butulescu

Din cele mai vechi timpuri, odata cu aparitia mijloacelor de transport, s-a urmarit
facilitarea comertului, deplasarea marfurilor, productiei si a persoanelor. Astfel dezvoltarea
mijloacelor de transport si inventia celor mai diverse cai de transport are ca obiectiv general
invingerea distantei si a diminuarea timpului petrecut pe drum. Daca examinam modul in care
se desfasoara transportul de persoane si marfuri, ajungem la concluzia ca tehnica actuala in
domeniu pune la dispozitia economiei nationale si a populatiei o gama foarte larga de
mijloace si moduri de a organiza activitatea, contribuind esential la dezvoltarea economiei
nationale si mondiale.

Datorita asezarii sale geografice, Romania reprezinta o zona de intersectie a mai multor
magistrale de transport care leaga nordul, sudul si vestul Europei. Detine o pozitie - cheie la
frontiera estica a Uniunii Europene si este o zona de tranzit pe directia est-vest (facand
legatura cu Asia prin Marea Neagra) si nord - sud (Marea Baltica spre Marea Mediterana).
Romania detine sisteme de transport marfar si de calatori. Sistemele de transport includ
sectoare de transport rutier, feroviar, aerian, maritim si fluvial si intermodal.

La nivelul Uniunii Europene transportul terestru de persoane poate fi reprezentat astfel:
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Fig.1 Distributia modala a transportului terestru de calatori
Sursa: Eurostat™

Intre 2003 si 2013, importanta relativa a utilizarii autoturismelor a fost relativ stabila,
cu cota sa incadrata in intervalul de la 83,0% la 83,7%.”" Comparativ, circulatia calatorilor cu

'8 http://ec.europa.eu/eurostat/statistics-explained/index.php/File:Modal_split_of inland passenger
transport, 2013 _(%C2%B9) (%25_of total_inland_passenger-km)_YB16.png , accesat la 23/04/2016, ora 16:00
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trenul au determinat o stabilitatea in importanta utilizarii acesteia, osciland intre 6,7% si
7,6% (anul curent). O scadere de 0,7% de la 9,9% raportata la aceeasi perioada este
evidentiata la categoria autocare, autobuze si troleibuze.

Luand in considerare datele din tabel, pe parcursul anilor 2004-2013 observam
urmatoarea evolutie a transportului terestru in Romania :
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Fig. 2 Graficul evolutiei indicelui de pasageri ai transportului terestru in Roménia
Sursa:autor, pe baza datelor din Eurostat

Studiind informatiile din statisticile Eurostat despre transportul aerian de pasageri din
Uniunea Europeana se poate nota ca Londra Heathrow a fost cel mai aglomerat aeroport din
cele 28 de state in ceea ce priveste numarul de pasageri in 2014 (73 milioane), urmat de
aeroportul din Paris Charles de Gaulle (64 milioane), aeroportul din Frankfurt (59 milioane) si
Schiphol din Amsterdam aeroport (55 milioane). Majoritatea covarsitoare (cel putin 89%) de
pasageri prin intermediul celor mai mari patru aeroporturi din UE au fost pe zborurile
internationale. in schimb, zborurile nationale (interne) au reprezentat 29,2% din cele 42 de
milioane de pasageri transportati pana la al cincilea cel mai aglomerat aeroport de pasageri
al UE in 2014, si anume Madrid Barajas. Au existat de asemenea proportii relativ ridicate ale
pasagerilor zborurilor nationale spre si dinspre Paris Orly (48,6%), Fiumicino Roma (29,9%) si
aeroportul din Barcelona (27,6%). Cele mai mici rate au fost inregistrate pentru estul Statelor
europene: Slovacia, Romania, Slovenia, Polonia si Ungaria, fiecare inregistrand medii de
raportare de pasageri mai putin de un pasager de transport aerian efectuata pe cap de
locuitor in 2014.

Cat despre statisticile transportului maritim in Uniunea Europeana s-au inregistrat
urmatoarele date: porturile italiene si grecesti au inregistrat pasageri ai transportului maritim
aproximativ dublu decat orice alt stat membru in anul 2014. Numarul lor, 75 milioane si 72
milioane de pasageri respectiv, este egal cu aproape 1/5 din totalul pasagerilor ai celor 28
state membre. Danemarca inregistreaza numarul maxim de pasageri (41 milioane), urmata de
Germania, Suedia, Marea Britanie si Franta (conform statisticilor din anul 2013), Croatia si
Spania, care au notat numarul pasagerilor intre 31 milioane si 23 milioane in 2014. Tn Romania
numarul mediu de pasageri ai transportului naval este mai mic decat o persoana in 2014.

' Tradus de autor , http://ec.europa.eu/eurostat/statistics-explained/index.php/File:Modal_split_of_inland
passenger_transport, 2013_(%C2%B9)_(%25_of_total_inland_passenger-km)_YB16.png , sursa accesata 23/04/16,
ora 17:37
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Transportul intermodal de marfuri reprezinta operatiunea prin care bunurile sunt
deplasate intr-un container sau o unitate de transport prin intermediul a cel putin doua
moduri de transport, utilizate in mod succesiv, fara ca unitatea de transport intermodal sa se
schimbe la schimbarea modurilor de transport. In Romania, conform datelor Institutului
National de Statistica, pentru traficul de marfuri distributia modala este urmatoarea:

- Tone marfa-km rutier 53.3%

- Tone marfa-km feroviar 24.2%

- Tone marfa-km cai navigabile 22.5%

Punctul de plecare si destinatia cu cea mai mare pondere este Constanta - pentru
aproximativ 80% dintre transporturile intermodale feroviare din Romania.

3. Veniturile din serviciul de transport

Ca volum total al serviciilor de transport, in clasamentul mondial domina SUA, care
inregistreaza valoarea de 950 miliarde de dolari datorita faptului ca detine cea mai
performanta infrastructura. Cel mai mare volum de prestatii de transport din Europa se
inregistreaza in tarile cele mai dezvoltate - Germania, cu 150 miliarde de dolari, Italia - 142
miliarde de dolari si Franta cu 95 miliarde de dolari. Daca se raporteaza valoarea prestatiilor
de transport la populatia tarii, atunci clasamentul european sufera modificari, Danemarca
fiind prima tara din top, cu 4.145 dolari pe locuitor realizati exclusiv sub forma serviciilor de
transport, chiar daca in aceasta tara ponderea serviciilor de transport in total PIB este de
doar 4,77%.

9.89%

23.41%
m Calea ferata

m Calea rutiera

M Transport prin conducte

2.28% L. .
m Caile aeriane

0,
>-45% m Cai navigabile interioare

3.25% Servicii conexe

Fig. 4 Ponderea fiecarui tip de transport in valoarea totala a serviciilor de transport
si conexe
Sursa:autor, pe baza datelor din Anuarul Statistic, editia 2009

Conform datelor publicate in Anuarul Statistic, editia 2009, in Romania valoarea
serviciilor de transport si cele conexe ilustreaza o valoare de 17,434 miliarde de dolari.
Ponderea acestora in PIB a acestui sector este de 8,61%, iar raportata la populatie, valoarea
adaugata creata de serviciile de transport este de 809 dolari/locuitor. Ponderea fiecarui tip
de transport in valoarea totala a serviciilor de transport si conexe este reprezentata in
urmatoarea diagrama:

a. Master Planul General de Transport si culoarele europene

Ministerul Transporturilor in luna aprilie 2012 a numit firma AECOM Ingenieria sa
elaboreze Master Planul General de Transport (MPGT) pentru Romania. Acesta reprezinta un
plan pe termen lung (2020-2030) care ofera o strategie de dezvoltare a sectorului de
transport din Romania, prezentand solutii implementabile pentru problemele si cerintele din
acest sector.
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”Obiectivul general al Master Planului General de Transporturi este asigurarea conditilor
pentru crearea unui sistem de transport eficient, sustenabil, flexibil si sigur, preocupare
esentiala pentru dezvoltarea economica a Romaniei.””. Dezvoltarea sistemului de transport
include toate modurile de transport si se axeaza pe eficienta economica a operatiunilor de
transport si pentru utilizatori, accesibilitatea intre toate regiunile tarii, favorizand
dezvoltarea economica regionala si nationala, reducerea impactului asupra mediului,
sustenabilitatea din punct de vedere al consumului de energie, securitatea si siguranta in
sistemul de transport.

Identificarea si analiza coridoarelor de conectivitate ale Romaniei reprezinta o
interventie deosebit de importanta pentru stabilirea si fundamentarea interventiilor si
proiectelor pentru sectorul rutier. Dezvoltarea unei retele rutiere sustanabile din punct de
vedere economic si performanta atat la nivel national cat si la nivel international este
necesara analiza in lungul unor coridoare de conectivitate*. ”O atentie deosebita in
identificarea si analiza coridoarelor de conectivitate s-a acordat conexiunii acestora cu
coridoarele de transport din tarile vecine dar si cu cele dezvoltate la nivel continental. Din
aceasta perpectiva, au fost stabilite cinci coridoare cheie la nivel national si mai multe
intercoridoare care sa asigure nevoia de conectivitate a populatiei si a mediului de afaceri,
care stau la baza idenficarii proiectelor din sectorul rutier.” *' Principalele coridoare din
Romania sunt:

- Coridorul 1 : Bucuresti - Brasov (OR1)

- Coridorul 2 : Bucuresti - Granita de vest a Romanei (OR2) - ramura nordica

- Coridorul 2 : Bucuresti - Granita de Vest a Romanei (OR2) - ramura sudica

- Coridorul 3 : Bucuresti - Regiunea NE (Moldova) (OR3)

- Coridorul 4 : Bucuresti - Regiunea SV (Oltenia) (OR4)

- Coridorul 5 : Regiunea NE (Moldova) - Granita de Vest a Romanei (OR5)

!
’

Timisoara

—— TEN-T Core
— TEN-T Comprohensive
Key Border Crossings

Fig. 5 Coridoare cheie
Sursa : Master Plan General de Transport al Romaniei, analiza AECOM

20 Adriana Popa, Catalin Mic, Ecaterina Calina, Master Plan General de Transport pentru Romania, Raport de
Mediu, Bucuresti, 2014, p. 26

* Coridoarele de conectivitate au fost definite atat ca legdturd intre principalele regiuni de dezvoltare a
Romadniei, dar si in lungul unor aliniamente care sd conecteze polii de crestere economicd si centrele industriale
ale Romaniei (cele existente sau potentiale).

2! Master Plan General de Transport al Romaniei, Varianta finald revizuitd a Raportului privind Master Planul pe
termen scurt, mediu si lung, Ministerul Transporturilor, lulie 2015
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Graficul anterior prezinta coridoarele cheie sau zone cu deplasari si puncte de trecere a
frontierei si de retelele TEN-T Core si TEN-T Comprehensive pentru care sunt necesare
imbunatatiri.

Coridoarele pan-europene cuprind un sistem de drumuri din Europa centrala si estica.
Rolul celor zece coridoare este de a crea legaturi intre Europa de Vest si cea de Est, cat si
intre statele din Europa de Est. Fiecare coridor are o componenta rutiera si una feroviara, cu
exceptia Coridorului VII, care este reprezentat de segmentul de Dunare in raport cu Viena.
Coridoarele formeaza o retea ce se intinde de la vest (punct extrem: Niirnberg) la est (punct
extrem: Nijni Novgorod) si de la nord (punct extrem: Helsinki) la sud (punct extrem: Salonic).

el snki g
bl B Dy SI. Pelershiing

M b
MNvgarad
e -

™ i o

Fig. 6 Reteaua formata de coridoarele pan-europene
Sursa: site-ul Ministerului Transporturilor *

4. Tratamentul fiscal si contabil asupra veniturilor din transporturi

Facturile sau alte documente specifice pentru transportul international de bunuri, altul
decat transportul intracomunitar de bunuri, prestat catre persoane neimpozabile, precum si
pentru transportul international de calatori se emit pentru parcursul integral, fara a fi
necesara separarea contravalorii traseului national si a celui international. Factura care este
intocmita in valuta, obligatoriu va avea inscrisa si transformarea sumelor in lei, in functie de
cursul valutar practicat.

Orice scutire de taxa pentru servicii de transport, prevazuta de art. 293 sau 294 din
Codul fiscal, se acorda pentru parcursul efectuat in interiorul tarii, in timp ce distanta
parcursa in afara tarii se considera ca nu are locul prestarii in Romania si nu se datoreaza
taxa.

In textul ce urmeazd vom studia diferite cazuri in care prestatorul si beneficiarul
serviciilor de transport au diferite pozitii unul fata de celalalt si impactul acestui factor
asupra bazei impozabile cu TVA.

Transportul national de pasageri

Potrivit prevederilor art. 278 alin. (4) lit. b) din Codul fiscal, in cazul serviciilor de
transport de calatori, locul prestarii este considerat a fi locul unde se efectueaza transportul,
in functie de distantele parcurse.

22 http://old.mt.ro/nou/articol.php?id=coridoare_pan_europene accesat la 26/04/2016, ora 19:05
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Normele metodologice date in aplicarea acestui articol stabilesc ca tansporturile
internationale de calatori sunt transporturile care au fie punctul de plecare, fie punctul de
sosire in afara tarii, fie ambele puncte sunt situate in afara tarii.

Se presupune situatia cand prestatorul si beneficiarul serviciului de transport sunt
persoane impozabile din Romania - in acest caz valoarea facturii este supusa impozitarii cu
TVA, iar in cazul in care beneficiarul este stabilit in alt stat membru al Uniunii Europene, se
va solicita codul valabil TVA al beneficiarului si se va declara in 390 “Declaratia recapitulativa
privind livrarile/achizitiile/prestarile intracomunitare”, considerandu-se servicii
intracomunitare. Tn cazul in care prestatorul nu este inregistrat in scopuri de TVA, acesta este
obligat sa se inregistreze.

Pentru serviciile de transport prestate de o companie stabilita in Romania catre un
beneficiar din inafara Uniunii Europene, veniturile se vor factura cu TVA, insa nu se va aplica
regula generald B2B', locul desfasurarii activitatii considerandu-se Romania conform art 278
(7) din Codul Fiscal.

Serviciile de transport sunt considerate achizitii intracomunitare, care au loc pe
teritoriul Romaniei, daca acestea sunt prestate de catre un agent stabilit in alt stat al
Comunitatii, iar beneficiarul are domiciliul in Romania. Obligatoriu se inregistreaza in
“Declaratia recapitulativa privind livrarile/achizitiile/prestarile intracomunitare” - 390.
Raportand la acelasi beneficiar, in cazul in care serviciile sunt prestate de un agent din afara
Uniunii Europene, beneficiarul inregistrat in scopul impozitarii cu TVA are obligatia de a plati
TVA-ul prin taxarea inversa, in caz contrar - va depune un decont special de taxa 301.

Servicii de transport aferente exportului de bunuri

Sunt scutite de taxa pentru serviciile legate direct de exportul de bunuri conform art.
294 (1) c) al Codului Fiscal serviciile de transport inregistrate de un prestator roman catre o
persoana beneficiara aflat deasemenea in Romania. Prestatorul are obligatia de a justifica
scutirea de TVA conform OMFP 2222/2004, modificat prin OMFP 3419/2009 atat pentru
transporturi aferente unor exporturi pentru care punctul de plecare este Romania, cat si
pentru cele care au loc din alte state membre in afara Comunitatii.

n cazul in care prestatorul este stabilit in Romania, iar beneficiarul este stabilit in alt
stat membru al Uniunii Europene, bunurile si marfurile fiind exportate din Romania, se va
solicita codul valabil de TVA al beneficiarului, intrucat aceasta activitate nu este impozabila
in Romania si nu se declara in formularul 390. in alt context, daca serviciul de transport este
scutit de TVA in statul membru in care este stabilit beneficiarul, prestatorul nu are obligatia
declararii serviciului respectiv in declaratia lunara 390, iar in decontul de TVA operatiunea se
va inscrie la randul 3 si 3.1.

Desigur ca este dificil pentru o companie din Romania sa cunoasca scutirile de TVA
aplicate de alte state membre, motiv pentru care se va considera ca operatiunea este scutita
de taxa in statul membru in care este impozabila numai daca respectiva operatiune ar fi
scutitd de taxa in Romania. In situatia in care in Romania nu este aplicabila o scutire de taxa,
prestatorul este scutit de obligatia de a nota in declaratia recapitulativa respectivul serviciu
daca primeste o confirmare oficiala din partea autoritatii fiscale din statul membru in care
operatiunea este impozabila, din care sa rezulte ca in statul respectiv se aplica scutirea de
taxa.

" Regula B2B - locul de prestare a serviciilor cdtre o persoand impozabild care actioneazd ca atare este locul unde
respectiva persoand care primeste serviciile isi are stabilit sediul activitdtii sale economice. Dacd serviciile sunt
furnizate cdtre un sediu fix al persoanei impozabile, aflat in alt loc decdt cel in care persoana isi are sediul
activitatii sale economice, locul de prestare a serviciilor este locul unde se afld respectivul sediu fix al persoanei
care primeste serviciile. In absenta unui astfel de loc sau sediu fix, locul de prestare a serviciilor este locul unde
persoana impozabild care primeste aceste servicii isi are domiciliul stabil sau resedinta obisnuitd.
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Pentru situatia in care prestatorul este stabilit in Romania, iar beneficiarul este stabilit
in afara Uniunii Europene, transportul bunurilor se factureaza fara TVA in cazul prestarii catre
0 persoana impozabila, iar daca beneficiarul nu este persoana impozabila, se vor aplica
prevederile art 278 alin.(5) lit.b) din Codul fiscal, considerandu-se ca locul prestarii
serviciului de transport este in Romania proportional cu distantele parcurse si va putea sa
aplice scutirile de TVA de la art. 294.

Se va considera o achizitie intracomunitara serviciul de transport facturat de un
prestator din Uniunea Europeana catre un beneficiar din Romania, fiind serviciu scutit de TVA
numai dacd beneficiarul roman poate justifica aplicarea acestei scutiri. In caz contrar -
operatiunea va fi considerata taxabila si va trebui sa aplice TVA prin mecanismul taxarii
inverse si beneficiarul are obligatia sa raporteze achizitia intracomunitara de servicii in
declaratia recapitulativa lunara 390 ”Declaratia recapitulativa privind
livrarile/achizitiile/prestarile intracomunitare”. Acelasi mecanism de taxare este aplicat
pentru serviciile de transport prestate de un agent economic din inafara Comunitatii catre
beneficiarul roman.

Servicii de transport aferente importului de bunuri

Pentru serviciile de transport aferente importurilor a caror participanti sunt persoane
impozabile in Romania, este aplicabila scutirea de taxa, prevazuta la art. 293 alin.(1) lit.d)
din Codul fiscal. Prin urmare, prestatorul va trebui sa justifice scutirea de TVA conform
prevederilor OMFP nr. 2222/2004, modificat prin O.M.F.P. 3419/2009. Tn cazul in care
beneficiarul este o persoana stabilita in alt stat membru al Uniunii Europene, prestatorul
stabilit in Romania, va factura fara TVA acest serviciu neimpozabil in Romania daca va primi
codul valabil de TVA al clientului sau adresa acestuia din Comunitate. Agentul prestator nu
are obligatia raportarii acestui serviciu in declaratia recapitulativa lunara 390 deoarece acest
serviciu este scutit de TVA in statul membru in care este stabilit beneficiarul. Exceptie face
situatia cand prestatorul roman nu va putea face dovada ca beneficiarul sau este o persoana
impozabila, (nu va avea confirmarea codului valabil de TVA al clientului si adresa sa din
Comunitate) si se va considera ca locul prestarii serviciului de transport este in Romania
proportional cu distantele parcurse, aplicandu-se scutirile de TVA de la art 293.

Pentru un beneficiar al serviciului de transporturi din inafara Uniunii Europene,
prestatorul stabilit in Romania va factura serviciul fara TVA daca poate face dovada ca
beneficiarul sau este o persoana impozabila, deoarece serviciul nu este impozabil in Romania.
Exceptie face cazul cand nu poate face dovada respectiva si se aplica prevederile art. 278
alin.(5) lit.b) din Codul fiscal, locul prestarii seviciilor considerandu-se Romania, aplicandu-se
scutirile de TVA de la art. 293.

Pentru un beneficiar stabilit in Romania, prestatorul stabilit in alt stat membru, va
inregistra serviciul de transport la valoare scutita de TVA, dar doar daca beneficiarul poate
justifica aplicarea scutirii de TVA. Tn caz contrar, activitatea se va considerata taxabild Si se
va impozita prin mecanismul taxarii inverse, raportand achizitia intracomunitara in declaratia
recapitulativa 390.

In cazul in care prestatorul este stabilit in afara Comunittii, iar beneficiarul este din
Romania se aplica acelasi mecanism ca si la cazul precedent.

Servicii de transport intracomunitar

”Prin transport intracomunitar de bunuri se intelege orice transport de bunuri al carui
loc de plecare si loc de sosire sunt situate pe teritoriile a doua state membre diferite.”?

Se factureaza cu TVA serviciul de transport intracomunitar operatiunile a caror parti
sunt persoane impozabile in Romania, indiferent daca beneficiarul are un cod de inregistrare
in scopuri de TVA in alt stat membru daca nu are si un sediu fix in respectivul stat membru.

B Codul Fiscal, reactualizat 2016 , art. 278 , alin. (5), lit. c)
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in cazul in care beneficiarul este stabilit in alt stat membru al UE, acesta trebuie s
comunice prestatorului un cod valabil de TVA din statul respectiv si o adresa a sediului
activitatii economice sau a unui sediu fix din Comunitate. Aceste servicii se inregistreaza de
catre transportatorul din Romania in declaratia 309, iar daca prestatorul roman nu este
inregistrat in scopuri de TVA, va trebui sa solicite inregistrarea conform art. 316 din Codul
fiscal Tnainte de realizarea acestui transport intracomunitar.

Pentru un beneficiar stabilit inafara Comunitatii si prestatorul roman serviciile de
transport intracomunitar nu sunt impozabile si se aplica regula B2B, respectiv art. 278 alin.
(2) din Codul fiscal, numai daca se face dovada ca beneficiarii sunt persoane impozabile din
punct de vedere al TVA. Daca prestatorul roman nu poate face dovada ca beneficiarul este o
persoana impozabila, se vor aplica prevederile art. 278 alin.(5) lit. c¢) din Codul fiscal,
considerand ca serviciul este realizat in beneficiul unei persoane neimpozabile, respectiv
impozitand serviciul la locul unde a inceput transportul.

Pentru seviciile de transport intracomunitare care au ca parti un prestator din Uniunea
Europeana si beneficiarul este stabilit in Romania obligatia platii taxei revine beneficiarului
care, dacd este inregistrat in scopuri de TVA, va aplica mecanismul taxarii inverse. in cazul in
care nu este inregistrat in scopuri TVA, beneficiarul va solicita inregistrarea conform art. 1531
din Codul fiscal inainte de a beneficia de acest serviciu si va depune un decont special de TVA
(formularul 301) si se raporteaza serviciul in declaratia recapitulativa lunara 390.

Se aplica mecanismul taxarii inverse cu TVA pentru serviciile de transport
intracomunitare cu beneficiarul stabilit in Romania si prestator din afara Comunitatii,
beneficiarul fiind inregistrat ca persoand impozabild din Romania. in cazul in care lipseste
inregistrarea in scopuri TVA, se va depune un decont special de taxa, intrucat prestatorul nu
este stabilit in Romania, iar clientul - da, se va aplica taxarea inversa.

Servicii de transport extracomunitar

Se va analiza la fel aceste 5 cazuri de raporturi intre prestator si beneficiar. Se
presupune ca persoana prestatoare de servicii si beneficiarul sunt stabiliti in Romania.
Persoana obligata la plata TVA este prestatorul care emite factura cu TVA. Aceste
transporturi nu sunt scutite de TVA, nefiind transporturi aferente unui export sau import din
teritoriul Comunitatii, fapt subliniat si in OMFP nr. 2222/2006, modificat prin OMFP
3421/20009.

in cazul prestarii serviciilor de catre o persoana stabilitd in Romania catre o un agent
din alta tara a Uniunii Europene, clientul trebuie sa comunice beneficiarului un cod valabil de
TVA din statul membru si o adresa a sediului activitatii economice sau a unui sediu fix din
Comunitate. Serviciile respective se raporteaza de catre prestator in declaratia
recapitulativa. Daca prestatorul roman nu este inregistrat in scopuri de TVA, va solicita
inregistrarea conform art.316 din Codul fiscal inainte de realizarea acestui transport
extracomunitar de bunuri, iar daca transportatorul roman nu poate face dovada ca
beneficiarul este o persoana impozabila, respectiv nu primeste informatiile necesare privind
codul si locatia acestuia, va aplica prevederile art. 278 alin.(5) lit. b) din Codul fiscal,
considerand ca serviciul este efectuat pentru beneficiul unei persoane neimpozabile,
respectiv neimpozitandu-l.

Daca aceluias prestator i se raporteaza un beneficiar din inafara Uniunii Europene, se
aplica regula B2B, respectiv art. 278 al. (2), daca se face dovada ca beneficiarii sunt persoane
impozabile din punct de vedere al TVA, serviciile nefiind neimpozabile in Romania. in cazul in
care prestatorul roman nu poate face dovada ca beneficiarul sau este o persoana impozabila,
va aplica aceleasi prevederi ca si in cazul unui beneficiar din Comunitate, serviciul se va
inregistra si in acest caz la rd. 3 din decontul de TVA.
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Pentru un prestator din alt stat membru al Comunitatii si beneficiarul stabilit in
Romania, serviciile de transport sunt considerate achizitii intracomunitare de servicii si au
locul prestarii in Romania. Obligatia platii taxei revine beneficiarului stabilit in Romania care,
daci este inregistrat in scopuri de TVA, va aplica mecanismul taxarii inverse. in situatia in
care beneficiarul nu este inregistrat in scopuri de TVA, va solicita inregistrarea conform art.
316 din Codul fiscal inainte de a beneficia de acest serviciu si va depune un decont special de
TVA. Fiind o achizitie intracomunitara de servicii, exista si obligatia declararii acestei
operatiuni in declaratia recapitulativa lunara ”Declaratia recapitulativa privind
livrarile/achizitiile/ prestarile intracomunitare”.

Daca beneficiarul este o persoana impozabila din Romania are obligatia platii TVA
pentru un serviciu de transport executat de un prestator din in afara Comunitatii, respectiv
clientul din Romania va aplica TVA prin mecanismul taxarii inverse daca este inregistrat in
scopuri de TVA in Romania, sau in cazul in care clientul nu este inregistrat in scopuri de TVA,
va depune un decont special de taxa.

Recunoasterea veniturilor din serviciile de transport

Conform IAS 18, veniturile din contractele de prestari servicii sunt recunoscute pe
masura executarii contractului daca sunt respectate conditiile de recunoastere a veniturilor,
poate fi determinat de o maniera fiabila stadiul de executie a contractului, iar costurile
efectuate pe parcursul contractului si costurile de finalizare a contractului pot fi evaluate
rezonabil.

(1) Veniturile din prestari de servicii se inregistreaza in contabilitate pe masura
efectuarii acestora. Prestarea de servicii cuprinde inclusiv executarea de lucrari si orice alte
operatiuni care nu pot fi considerate livrari de bunuri.

(2) Stadiul de executie al lucrarii se determina pe baza de situatii de lucrari care
insotesc facturile, procese-verbale de receptie sau alte documente care atesta stadiul
realizarii si receptia serviciilor prestate.” **

5. Concluzii

Avantajul Romaniei de a se afla intr-o pozitie strategica, fiind situata in calea
magistralelor ce leaga nordul, sudul si vestul Europei, si este o zona de tranzit pe directia est
- vest si nord - sud a Europei, se reflecta prin instituirea si mentinerea unui sistem de
transporturi la nivel inalt, care permite accesul la coridoarele europene de transport, fie de
pasageri, fie de marfuri.

Noua politica europeana privind infrastructurile va crea o retea de transport europeana
solida, extinsa in 28 de state membre, conectata la tarile vecine si la restul lumii, menita sa
promoveze cresterea economica si competitivitatea. Reteaua va conecta estul cu vestul si va
inlocui mozaicul de transporturi actual cu o retea veritabil europeana. Pentru realizarea
acestor obiective, s-a implementat proiectul Master Planul General de Transport pentru
Romania. MPGT este documentul care stabileste prioritatile pentru investitii in reteaua TEN-T
centrala si reteaua globala si conectivitatea secundara, preconizate a fi realizate cu fonduri
FEDR si FC.

Pe langa toate aceste aspecte, politica fiscala a Romaniei impune impozitarea
veniturilor din activitatea de transport, fie aceasta de persoane, de marfuri, transport
intracomunitar si extracomunitar, cu careva exceptii, precum si scutirea de TVA a
transportului in cadrul importului si exportului de bunuri, fiecare categorie fiind descrisa din
punct de vedere al impozitarii in lucrarea de mai sus.

Astfel, veniturile din transport, cat si impozitarea acestora sunt recunoscute pe masura
executarii contractului daca sunt respectate conditiile de recunoastere a veniturilor, si in

24 ORDIN Nr. 1802 din 29 decembrie 2014, art. 446
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special: stadiul de executie a contractului poate fi determinat de o maniera fiabila, iar
costurile efectuate pe parcursul contractului si costurile de finalizare a contractului pot fi
evaluate rezonabil.
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Generatiile X,Y si Z la locul de munca - asteptari si motivatii la S.C. Pallegrini S.R.L.

Generations X, Y and Z in the workplace - expectations and motivation to S.C.
Pallegrini S.R.L.

Gabriela Narcisa Marin
Universitatea ,,Dunarea de Jos” din Galati
Facultatea de Economie si Administrarea Afacerilor
Programul de studii de masterat Strategii si Politici Manageriale

Rezumat: O generatie este reprezentata de un grup de oameni care traiesc si
experimenteaza evenimente similare la o varsta similara. O generatie imparte un context
social, politic, istoric si economic comun. Fiecare generatie are propriile sale asteptari,
experiente, valori, propriul life-style. Se poate spune ca, Generatia Y si Generatia Z
pretuiesc timpul liber si viata personala dar isi construiesc mai multe optiuni de cariera in
paralel pentru ca sunt interesati de teme foarte diverse care sa le solicite creativitatea,
pe cand cei din Generatia X sunt cei care au copilarit in comunism, tranzitie si care au
trebuit sa dovedeasca o foarte mare adaptabilitate si flexibilitate. Asteptarile oamenilor
pleaca de la premisa ca intensitatea efortului depus de individ intr-o activitate depinde de
valoare recompensei pe care se asteapta sa o primeasca in schimb. In orice situatie, omul
este interesat de maximizarea castigului si minimalizarea pierderilor.

Cuvinte cheie: generatia X, generatia Y, generatia Z, resursa umana, motivare

Abstract: A generation is represented by a group of people who live and experience similar
events at a similar age. A generation shares a context of social, political, historical and
economic comun.Fiecare generation has its own expectations, experiences, values, your
own life-style. Arguably, Generation Y and Generation Z cherish free time and personal
life but are building more career options in parallel because they are interested in very
diverse subjects that would require creativity, while those of Generation X are those who
grew up under communism, transition and had to prove a great adaptability and flexibility.
People's expectations assumes that the intensity of individual effort in an activity depends
on the amount of reward they expect to receive in return. In any case, the man is
interested in maximizing gains and minimizing losses.

Key words: generation X, generation Y, generation Z, human resource, motivation

Generatiile X, Y si Z

Generatia X - Caracteristicile sale definitorii sunt responsabilitatea, optimismul,
ambitia, cautarea permanenta a echilibrului, idealism si perseverenta in atingerea
obiectivelor. Sunt oamenii ce-si iau munca foarte in serios si nu se vad ducand o viata lipsita
de responsabilitate. Sunt in acelasi timp deosebit de adaptabili: au crescut jucand sotron si
catarandu-se in copaci dar s-au adaptat la tehnologiile moderne super rapid.”

Generatia X e si cea mai mare consumatoare de branduri si evenimente, avand si o
mare putere de influenta (este segmentul ce influenteaza optiunile parintilor, acum
pensionari, dar si ale copiilor”, le place flexibilitatea si libertatea, au aversiune fata de risc.
%6 Generatia X acorda o importanta crescutd mentinerii standardelor actuale de viata in viitor
si echilibrului intre viata profesionala si viata personala. Aspiratiile lor graviteaza in jurul
recunoasterii eforturilor depuse si demonstrarii propriului succes.

Generatia Y - este generatia celor nascuti intre 1980-2000, oameni conectati

5 Tellier Y., Roventa - Frumusani, D. (1999), Resurse umane si dezvoltarea organizationala, Editura Cavallioti,
Bucuresti.
26 http: / /www.webuzz.ro/cum-sa-vorbesti-pe-limba-fiecarei-generatii/
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permanent la noile tehnologii si carora tocmai aceasta conectare permanenta la intreaga
lume, simultan cu confortul si protectia oferite de generatia X, le-a indus ca trasatura
definitorie detasarea. Generatia Y foloseste internetul ca prim mijloc de comunicare,
vrea motivatie in tot ceea ce face, doreste independenta si succes in cariera insa manifesta o
mare instabilitate in mentinerea unui job, respinge ierarhiile si incadrarea in sistem si tipare.
Sunt mai diversi din punct de vedere rasial sau etnic si sunt mai segmentati ca audienta de
catre statiile TV, radio sau Internet. Nu sunt foarte loiali brandurilor si Internetul i-a facut
foarte flexibili din punct de vedere al modei, al modului de comunicare si al alegerilor pe
care le fac. Putine lucruri ii mira si se adapteaza repede la schimbarile din jurul lor, fie ca
sunt de mentalitate sau de context. Majoritatea se confrunta cu dificultati financiare -
marile investitii (de regula credite) sunt co-semnate/semiplatite de un parinte. Sunt o
provocare pentru marketeri si cel mai dorit segment al populatiei. Sunt mai uniti ca generatie
si mai dispusi sa isi facd vocea auzita.”’

Generatia Z - este in permanenta conectata prin cel putin un device la Internet, sunt
pragmatici si extrem de independenti. Trec cu usurinta de la un produs la altul, de la un
angajator la altul, nefiind importanta povestea sau istoria din spatele produsului sau a omului
ci produsul sau omul in sine. Sunt generatia viitorului, generatia responsabilitatilor intelese si
integrate in proiectele personale.?

Aptitudinile lor legate de tehnologie sunt foarte mari, ei crescand cu inovatiile care au
loc in timp real. Este prima data in istorie cand copiii/adolescentii stiu mai multe decat
adultii despre ceva important pentru societate, asa cum este tehnologia. Sunt generatia care
se educa si se informeaza singura. Foloseste online-ul si retelele sociale pentru a face temele
de la scoald. Sunt destepti si business savvy. Isi doresc sa faca lucruri pe cont propriu.?

Brandurile care vor sa li se adreseze trebuie sa treaca de la ”adaptarea la digital” la
“nativ digital” si sunt cei care vor prefera un brand indie unui brand de traditie/cu
experienta. Generatia Z are un interes in activitati de voluntariat, iar experienta acumulata
in urma acestor activitati ii vor face mult mai pregatiti pentru un viitor loc de munca.

Asteptarile generatiilor x, y, z

Indivizii nu sunt niste automate. Ei au convingerea ca pot actiona intr-o astfel de
maniera incat performanta sa conduca la recompensa asociata, recompensa care, pentru ei,
are o anumita valoare.

Asteptarea  este instrumentul, mijlocitorul intre primul nivel de rezultate
(Performanta) si cel de-al doilea (Consecinta, recompensa). Altfel spus, un anumit tip
si nivel ale performantei mijlocesc obtinerea unei anumite recompense (consecinte).*

Diferite studii globale arata ca, pana in anul 2025, 75% din forta de munca de la nivel
global va fi alcatuita din membrii generatiei Y, iar 15% dintre ei sunt deja la nivel managerial.
De asemenea, mai mult de 92% dintre membrii generatiei Y considera ca succesul in afaceri
nu se masoara doar prin profitul generat, ci si prin implicarea sociald a companiei. in
Romania, un studiu similar arata ca prestigiul companiei si calitatea produselor si serviciilor
oferite de aceasta sunt aspecte importante pentru tinerii din generatia Y.

Astfel, 81% dintre respondenti spun ca bunul renume al companiei este un criteriu
pentru selectarea viitorului loc de munca, iar 94% dintre ei acorda aceeasi importanta
impactului asupra mediului si calitatii pe care o au produsele si serviciile firmei la care sunt
in proces de recrutare. Tot tinerii din generatia Y spun ca pe langa responsabilitatea sociala,

27 http://claudiatocila.ro/generatiile/

8 http: //40pluswoman.ro/generatiile-x-y-z/

2 http://www.webuzz.ro/cum-sa-vorbesti-pe-limba-fiecarei-generatii/

30 http: //documents.tips/documents/5-teoria-ateptarilor-a-lui-victor-vroom.html
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inovatia este un criteriu cu cote mari de relevanta in alegerea unui loc de munca.

Acelasi studiu mentionat mai sus releva faptul ca in momentul alegerii unui loc de
munca, 68% dintre respondenti, tineri din generatia Y din Romania, spun ca iau in considerare
ca principal criteriu oportunitatile de dezvoltare personala si evolutie in cariera pe care
acesta le ofera. Urmatorul criteriu mentionat este siguranta locului de munca (59%).

Mobilitatea pe care le-o ofera accesul la tehnologie si mediul digital, dublata de
usurinta cu care acceseaza informatiile in mediul online, le da acestora posibilitatea de a-si
lua biroul cu ei in orice loc s-ar afla: acasa, la cafenea, in oras, la sala de sport sau in parc.
La nivel global, se pare ca tinerii generatiei Y isi schimba locul de munca in medie la 2 ani,
fata de cei din generatia X, la care media este de 5 ani. Lucreaza ca angajati, insa, pe
termen lung, 62% sunt de parere ca scopul lor este de a face bani pe cont propriu, ca
antreprenori.*’

Desi educatia este scumpa, peste 80% dintre cei chestionati au spus ca
facultatea si studiile post-universitare sunt foarte importante si ca acestea trebuie facute
obligatoriu pentru a reusi in cariera. Totodata, tinerii din Generatia Z sunt foarte preocupati
de chestiunile financiare, inclusiv cele legate de finantarea studiilor, de aceea considera ca
educatia financiara este foarte importanta si cei mai multi invata din copilarie cum sa-si
administreze banii.

In acelasi timp, interactiunea cu ceilalti si interconectarea sunt la fel de importante
pentru Generatia Z ca si pentru Generatia Y. Comunicarea, fie prin intermediul retelelor
sociale, fie fata in fata, este o abilitate pe care tinerii din ziua de astazi o detin si o folosesc
continuu.

Atunci cand Jsi cauta un job, este mai probabil ca tinerii sa fie mai interesati de
flexibilitatea programului si de posibilitatea de a lucra de oriunde, decat de bani. Generatia Z
este foarte activa, se misca mult si vrea sa realizeze cat mai multe lucruri in aceleasi 24 de
ore pe care le avem cu totii la dispozitie. De aceea, posibilitatea de a lucra de acasa, in
pauza dintre alte doua proiecte, noaptea, in metrou sau in parc va fi principala cerinta la
interviul de angajare. Programul la birou de la 9.00 la 17.00 va deveni in curand istorie, iar
tinerii vor fi mai atrasi de joburile part-time, pe baza de proiect si cu deadline-uri foarte
clare.*

Fiecare generatie are experientele ei specifice care 7i modeleza preferintele,
aspiratiile, credintele si atitudinea fata de munca. Tinerii generatiei Y si-au facut intrarea cu
dreptul in mediul de afaceri si in plan social, aducand cu ei atat un nou set de provocari
pentru lideri, cat si valori care decurg din expunerea lor la intercontectarea pe care o
prilejuieste tehnologia.

Studiile si cercetarile despre Generatia Z sunt inca in faza incipienta si vor deveni mai
concludente pe masura ce tinerii din aceasta generatie vor creste. Dar primele concluzii sunt
certe: vine la putere un val de tineri cu cunostinte de tehnologie si de comunicare online
mult peste generatiile anterioare, independenti, pragmatici, dispusi sa munceasca din greu si
sa fie platiti pe masura. Mai departe, depinde de angajatori cum vor fructifica aceste abilitati
pentru a-si creste afacerile.

Obiectivele cercetarii
Lucrarea de fata are ca obiectiv principal atat masurarea motivatiei in munca cat si
determinarea asteptarilor generatiilor.
> ldentificarea asteptarilor pentru fiecare angajat

3 http://www.manager.ro/articole/analize/generatia-y-ce-asteptari-au-cei-nascuti-intre-1981-si-2000-74397.html
3http://hrp.ro/generatia-z-se-angajeaza-cum-schimba-tinerii-crescuti-in-epoca-apple-piata-muncii-si-care-le-
sunt-abilitatile/
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> Determinarea surselor de motivare ale angajatilor
Pentru a obtine rezultate relevante privind cercetarea nivelului de motivatie si
asteptarile angajatilor organizatiei s-a ales ca instrument de cercetare chestionarul.
Chestionarul cuprinde 10 intrebari. De asemenea s-a asigurat anonimatul
chestionarului, insa au fost necesare unele date referitoare la varsta si vechimea angajatilor.
Chestionarul care s-a realizat privind identificarea asteptarilor si determinarea
surselor de motivare ale angajatilor din firma se refera la perceptia acestora asupra:
v" Beneficiilor si recompenselor firmei;
v" Dezvoltarii profesionale;
v" Programului flexibil;
v" Aculmularea de experienta.

Analiza datelor cercetarii
In ce grupa a varstei va incadrati?

Intre 18-35 de ani 15
Intre 36-56 de ani 20
Total 35

Tabelul 1 - Incadrarea angajatilor in grupa de varsta

Din tabelul de mai sus reiese ca dintr-un numar de 35 de angajati chestionati, cei mai
multi se incadreaza in intervalul de varsta de 18-35 de ani, iar cei mai putini au intre 36-56
de ani.

De cand sunteti angajat in Generatia x Generatia y

firma?

Mai putin de 1 an 0 5

Intre 1-5 ani 0 10

Intre 6-10 ani 5 0

Intre 11-15 ani 5 0

Peste 15 ani 10 0

Total 20 15

Tabelul 2 - Vechimea in munca a angajatilor

Ce reprezintd pentru dumneavoastrd munca?

un mijloc de castigare a existentei

posibilitatea de a intra in contact cu alte persoane
posibilitatea de a va pune in practica ideile creatoare
posibilitatea de a acumula experienta

O
O
O
O

Ce reprezinta pentru Generatia X Generatia Y
dumneavoastra munca?
Un mijloc de castigare a 8 4
existentei
Posibilitatea de a intra in contact 2 1
cu alte persoane
Posibilitatea de a va pune in 5 5
practica ideile creatoare
Posibilitatea de a acumula 5 6
experienta
Total 20 15

Tabelul 3 - Ce reprezinta munca pentru angajati
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Dupa cum putem observa din raspunsurile angajatilor, pentru cei mai multi din
generatia X munca reprezinta un mijloc de castigare a existentei, pe cand pentru cei din
generatia Y munca reprezinta posibilitatea de a acumula experienta.

Ce asteptdri aveati inainte sd vd angajati de la aceastd firma?

O sa acumulati experienta

O sa aveti un program de lucru flexibil

O sa avansati din punct de vedere profesional

O sa aveti parte de beneficiile si recompensele firmei

Ce asteptari aveati inainte sa Generatia X Generatia Y
va angajati de la aceasta
firma?
Sa acumulati experienta
Sa aveti un program de lucru 6 3
flexibil
Sa avansati din punct de 2 5
vedere profesional
Sa aveti parte de beneficiile 7 3
si recompensele firmei
Total 20 15

Tabelul 4 - Asteptarile angajatilor inainte de a se angaja

Din tabelul se poate concluziona faptul ca, cei mai multi din generatia X asteptau de
la aceasta firma sa avanseze din punct de vedere profesional, pe cand cei din generatia Y, cei
mai multi dintre ei doreau sa acumuleze experienta si un program flexibil.

Considerati cd vi se recunosc reusitele profesionale?
O Da
O Nu
Considerati ca vi se recunosc Generatia X Generatia Y
reusitele profesionale?

Total 20 15

Din totalul salariatilor chestionati o mare parte dintre ei considera ca li se recunosc
reusitele profesionale.
Vd declarati incurajat si sprijinit in activitatea dumneavoastra?

O Da
O Nu
O Nu stiu
Va declarati incurajat si Generatia X Generatia Y
sprijinit in activitatea
dumneavoastra?
Da 16 15
Nu 0 0
Nu stiu 4 0
Total 20 15

Tabelul 6 - Incurajarea si sprijinirea in activitatea angajatilor
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Majoritatea celor din generatia X se declara incurajati si sprijiniti in activitatea lor, iar
ceilalti au raspuns negativ intrebarii mele. Cei din generatia Y au raspuns afirmativ intrebarii
adresate de mine.

Ce te motiveaza cel mai mult la locul de munca?
O Salariul
O Concediul
O Posibilitatea de avansare
O Relatie deschisa cu colegii
Ce te motiveaza cel mai mult la
locul de munca?

Generatia X

Generatia Y

Salariul 8 6
Concediul 3 0
Posibilitatea de avansare 4 8
Relatie deschisa cu colegii 5 1

Total 20 15
Tabelul 7- Ce ii motiveaza cel mai mult pe angajati la locul de munca

Pe cei din generatia Y i motiveaza cel mai mult posibilitatea de avansare, iar pe cei

din generatia X i motiveaza salariul.
Credeti cd, bonusurile, primele si sumele oferite ca recompensd sunt importante atunci cand
realizati o sarcinad dificila?

O Da

O Nu
Credeti ca, bonusurile, primele

si sumele oferite ca
recompensa sunt importante

atunci cand realizati o sarcina

Generatia X Generatia Y

dificila?
Da 20 15
Nu 0 0
Total 20 15

Tabelul 8 - Raspunsurile angajatilor privind importanta metodelor de remunerare

In urma rezultatelor obtinute, am constatat ci toti angajatii chestionati au raspuns
afirmativ acestei intrebari. Constientizand faptul ca bonusurile, primele si sumele oferite ca
recompensa sunt importante, societatea incearca sa mentina aceste metode de remunerare

in randul angajatilor.

Vi s-a concretizat vreo asteptare?

O Da
O Nu
Vi s-a concretizat vreo Generatia X Generatia Y
asteptare?
Da 18 12
Nu 2 3
Total 20 15

Tabelul 9 - Raspunsurile angajatilor privind concretizarea asteptarilor lor
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Un numar de 18 angajati ai generatiei X au raspuns ca li s-au concretizat asteptarile,
iar un numar de 12 angajati ai generatiei Y au raspuns afirmativ intrebarii mele.
Dacad nu, de ce credeti cd s-a intamplat acest lucru?
O Lipsa experientei
O Postul pe care il detineti nu permite un program flexibil
0O Alte motive

Daca nu, de ce credeti ca s-a Generatia X Generatia Y
intamplat acest lucru?
Lipsa experientei 0
Postul pe care il detineti nu 2 1
permite un program flexibil
Alte motive 0 0
Total 2 3

Tabelul 10- Raspunsurile angajatilor privind neconcretizarea asteptarilor

in ceea ce priveste raspunsurile negative date la intrebarea anterioara cei din
generatia X, 2 dintre angajati au spus ca postul pe care il detin nu permite un program
flexibil, iar cei din genratia Y, 2 angajati au raspuns ca din cauza lipsei de experienta si 1 din
cauza faptului ca postul pe care il detine nu permite un program flexibil.

Interpretarea datelor

Chestionarul a fost realizat cu scopul de a identifica asteptarile si sursele de motivare
ale angajatilor de la S.C. Pallegrini S.R.L. Analiza chestionarului prezentat mai sus permite
emiterea unor concluzii referitoare la nivelul de motivatie si asteptarile angajatilor societatii.
Totusi, subliniez si faptul ca, aceste date detinute si analizate reprezinta studiul cercetarii
privind tema aleasa.

Din analiza chestionarului se observa faptul ca, angajatorul stie sa motiveze angajatii
prin diferite metode de recompensare, prin incurajarea si sprijinirea in activitatea lor sau
prin recunoasterea meritelor profesionale.

In firma au existat destul de multe situatii in care salariatii s-au declarat multumiti de
comportamentul acestei societati fata de ei, fapt ce rezulta din raspunsurile angajatilor la
intrebarile adresate. Aici mai pot adauga si faptul ca, cei mai multi dintre angajati, indiferent
de generatia din care fac parte, de cand s-au angajat in aceasta societate si pana la
momentul intervievarii lor prin acest chestionar, majoritatea au afirmat ca li s-au indeplinit
anumite asteptari pe care ei le aveau si acest lucru nu are decat sa ii multumeasca.

Din raspunsurile date de angajati reiese ca firma stie sa isi motiveze salariatii si sa le
indeplineasca asteptarile.

in concluzie, obiectivele de la care am plecat conform carora trebuia s demonstrez
identificarea asteptarilor pentru fiecare angajat, determinarea surselor de motivare ale
angajatilor, au fost atinse.

Concluzii

In ceea ce priveste detinerea unei noi abordari in mediul de afaceri romanesc, este
important ca managementul resurselor umane sa cunoasca cat mai multe informatii despre
angajati: ce asteptari au, care este randamentul lor, daca remuneratia este pe masura
asteptarilor lor, daca munca le este apreciata si, nu in ultimul rand, daca sunt anumiti factori
care le influenteaza performantele.

Modul prin care managerii ar trebui sa-si motiveze angajatii este acela de a incuraja
creativitatea si de a le insufla angajament si dorinta de actiune. Managerii ar trebui sa
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exploateze experienta, energia si aptitudinile angajatilor si sa formeze echipe pentru
rezolvarea problemelor.

Consider ca, acolo unde exista motivatie, exista productivitate si performanta, iar
oamenii sunt multumiti. De aceea, pot afirma faptul ca, rolul motivatiei este acela de a-i
determina pe oameni sa-si utilizeze integral resursele intelectuale si fizice si de a-i face sa
munceasca. Pentru a sti cum sa iti motivezi angajatii trebuie sa le cunosti asteptarile si sa le
iei in calcul. Este foarte important ca la inceput de drum pentru un angajat sa stii la ce se
asteapta de la societatea pe care tu, ca si manager, o conduci.

Motivatia este unul din cele mai importante domenii de responsabilitate ale unui
manager, ea fiind cruciala in ceea ce priveste succesul privit nu doar la nivelul organizatiei, ci
si la nivelul oricarui proiect.

Asteptarile oamenilor pleaca de la premisa ca intensitatea efortului depus de individ
intr-o activitate depinde de valoare recompensei pe care se asteaptd sa o primeasca in
schimb. In orice situatie, omul este interesat de maximizarea castigului si minimalizarea
pierderilor.

Generatia Y este diferita in modul in care comunica la locul de munca, se raporteaza
la superiori dintr-o perspectiva de egalitate. Acestia pun mai mult accent pe un loc de munca
care sa i provoace profesional decat pe remuneratie si prefera un program flexibil chiar daca
asta inseamna un venit mai mic, lucru cu care generatiile mai in varsta nu s-ar simti
confortabil.

Un bun lider, un bun angajator trebuie sa isi dea seama de faptul ca are nevoie sa se
adreseze fiecarei generatii in parte. Conflictul are loc pentru ca generatia Y spune ca vrea sa
lucreze diferit, iar cei din generatia X spun ca nu vor sa schimbe nimic la modul in care fac
lucrurile. Generatia X trebuie sa devina mai flexibila, mai adaptabila, iar cei din generatia Y
trebuie sa accepte ca o anumita structura se impune intr-o companie.

Cei din generatia Z sunt inca la inceput de drum de aceea nu se pot spune foarte
multe despre ei dar stim faptul ca, aceasta generatie vine din urma celorlalte generatii cu
idei inovatoare si cu multe alte cerinte fata de ce s-a intalnit pana acum la celelalte
generatii.

Cea mai importanta misiune a managerilor este aceea de a arata angajatilor cat de
importanta este munca lor in obtinerea satisfactiilor personale si atingerea performantei
organizatiei.
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Comertul Uniunii Europene cu China
EU trade with China

Rusu Doina
Universitatea ,,Dunarea de Jos” Galati
Facultatea de Economie si Administrarea Afacerilor
Programul de studii de master Administrarea Afacerilor Internationale

Rezumat. Comertul este o activitate economica in care se realizeaza circulatia marfurilor
prin procesul de vanzare - cumparare in conditii convenabile consumatorilor. Acesta a
aparut ca o necesitate inca de cand oamenii au inceput sa comunice intre ei. La inceput
au aparut schimburile produs contra produs, adica trocul, iar mai tarziu s-a trecut la
folosirea monedelor, astfel ca trocul s-a descompus in doua operatiuni: vanzarea si
cumpararea, acestea constituind adevaratul comert.

Cuvinte cheie: comert international, Uniunea Europeana, China, import, export

Abstract. Trade is an economic activity in which the movement of goods through the sale -
purchase affordably consumers. It appeared as a necessity ever since people began to
communicate with each other. At first emerged exchange product for product, ie barter,
and later was passed on coins, so that barter was split into two operations: the buying and
selling, which constitute the true trade.

Key words: international trade, European Union, China, import, export

1. Definirea conceptului de comert exterior

Comertul este o activitate economica in care se realizeaza circulatia marfurilor prin
procesul de vanzare - cumparare in conditii convenabile consumatorilor. Acesta a aparut ca o
necesitate inca de cand oamenii au inceput sa comunice intre ei. La inceput au aparut
schimburile produs contra produs, adica trocul, iar mai tarziu s-a trecut la folosirea
monedelor, astfel ca trocul s-a descompus in doua operatiuni: vanzarea si cumpararea,
acestea constituind adevaratul comert.

Din necesitatea comerciantilor si a tarilor de a-si acoperi nevoile de marfuri atunci cand
nu aveau resurse sau cand acestea erau limitate a aparut si comertul exterior. In schimbul
acestor bunuri, cumparatorii plateau cu marfuri ce constituiau resurse excedentare pentru ei.

Comertul exterior reprezinta o activitate comerciala de vanzare - cumparare de bunuri
si servicii, ce se desfasoara intre diverse tari ale lumii.

Activitatea de comert exterior cuprinde toate operatiunile comerciale sau de
cooperare economicd si tehnico-stiintifica, la nivel international, privind :
vanzarea-cumpararea sau schimburile de marfuri,
prestarile de servicii,
transportul si expeditiile internationale,

proiectarea si executarea de lucrari,

asistenta sau colaborare tehnica,

vanzarea sau cumpararea de licente pentru folosirea brevetelor de inventii sau
a procedeelor tehnologice,

consignatia sau depozitul,

reprezentarea si comisionul,

operatiunile financiare,

asigurarile si turismul,

VVVYVY VVVVVYVY
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adica, in general, orice acte sau fapte de comert.

Cooperarile internationale reprezinta colaborari economice, tehnico-stiintifice si
politice intre tarile aflate in parteneriate strategice, in vederea realizarii unor obiective
comune in domenii diferite de activitate.

2. Locul comertului exterior in economie

n conditiile economiei mondiale actuale, niciun stat nu se poate dezvolta exclusiv pe
baza rezultatelor economiei nationale si a resurselor interne.

Prin activitatea de comert exterior se realizeaza schimbul de bunuri si servicii pe piata
internationala si se asigura participarea statelor la cooperarea economica internationala.

Economia unei tari este spijinita de exporturile si importurile de bunuri si servicii, iar
comertul exterior este factorul cel mai important in dezvoltarea acesteia. Comertul exterior
aduce o contributie semnificativa la realizarea PIB-ului si la majorarea venitului national
produs in exterior.

Succesul tuturor comerciantilor implicati in comertul international joaca un rol deosebit
in dezvoltarea economiei nationale.

Orice stat, dezvoltat sau in curs de dezvoltare, este interesat de extinderea acestei
importante activitati a economiei. Comertul exterior stimuleaza cresterea economica,ofera
posibilitatea de utilizare a noilor realizari tehnologice ale altor tari, incurajeaza activitatile
companiilor straine de investitie a capitalului, contribuie la obtinerea marfurilor care nu se
produc in tara, ridica nivelul cerintelor consumatorilor si contribuie la dezvoltarea nivelului
de viata al populatiei autohtone.

3. Relatiile Uniunii Europene cu partenerii sai strategici

in principal, parteneriatele presupun o asociere dintre doi sau mai multi parteneri.
Aceasta asociere a partenerilor implica desfasurarea unor activitati pentru realizarea unor
scopuri si obiective comune (sau care au unele puncte sau zone de intersesctie), crearea si
punerea in aplicare a unor relatii bazate pe avantaj reciproc, respect, egalitate si
corectitudine. Partenerii, pastrandu-si identitatea si personalitatea, colaboreaza intens,
gasesc impreuna solutii, Tsi respecta deciziile, se consulta atunci cand le iau si fac in asa fel
incat sa nu se incomodeze reciproc si sa-si uneasca fortele pentru a face fata unor terte
provocari sau pentru a-si asuma anumite riscuri.

Parteneriate realizeaza si marile puteri, organismele internationale, dar si diferite
entitati din lumea interlopa, din economia subterana, din lumea traficantilor, din cadrul
crimei organizate etc. De unde rezulta dubla determinare a parteneriatelor : voluntariatul si
necesiatatea.

Voluntariatul reprezinta vointa partilor de a colabora si de a deveni partenere cu scopul
de a-si realiza obiective comune sau apropiate.

Necesitatea reprezinta o trebuinta creata de anumite circumstante, situatii, evolutii ale
realitatii. Statele, organizatiile internationale sunt nevoite sa devina parteneri. in prezent,
nici un stat de pe lume, chiar de este mare putere sau stat din lumea a treia, nu isi poate
asigura securitatea de unul singur. De aceea, tipul de securitate care se impune in secolul XXI
este securitatea prin parteneriate.

Parteneriatul strategic reprezinta, asadar, o alternativa la confruntarea problemelor
globale in plan multilateral (politice, de dezvoltare economica, stiintifica, tehnologica,
comerciala, de securitate etc.).

Obiectivele majore ale acestor parteneriate sunt prevenirea razboiului si asigurarea
unui mediu de securitate care sa permita, pe de o parte, gestionarea crizelor si conflictelor si
oprirea extinderii lor si, pe de alta parte, realizarea unor asocieri in vederea accesului la
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resurse si la piete.

4. Comertul dintre Uniunea Europeana si China

UE este cea mai mare economie din lume, aceasta producand peste 20 % din produsul
intern brut (PIB) la nivel mondial. Multumita cuantumului PIB-ului sau (14 mii de miliarde de
euro in 2014) si gradului de deschidere a pietei sale interne, UE a jucat un rol central in
modelarea sistemului comercial global, in primul rand prin contributia sa activa la forma
Organizatiei Mondiale a Comertului.

Prezenta UE in economia mondiala este foarte importanta: in 2014 este cel mai mare
exportator si al doilea importator de marfuri din lume (dupa SUA) , cel mai mare exportator si
importator de servicii, cel mai mare importator de energie, cel mai mare donator de ajutor
extern, pe locul doi mondial ca sursa de investitii straine directe, dar si ca destinatie pentru
investitiile straine directe (dupa SUA).

UE este, de asemenea, o piata extrem de diversa, oferind producatorilor posibilitati in
toate etapele lantului valoric (sistem de activitati diverse interdependente). UE importa
produse primare (cum ar fi produsele agricole, materii prime, energie), echipamente de
capital, produse chimice si o gama vasta de bunuri de larg consum.

Partenerii comerciali ai UE beneficiaza foarte mult de la o piata atat de larga, in care,
un tarif comun si un set unic de norme comerciale aplicate la frontiera si un set unic de
norme armonizate aplicate Statelor Membre, le faciliteaza companiilor relatiile de afaceri cu
partenerii Uniunii.

5. Pozitia Chinei in economia mondiala

inca de la inceputul reformei economice din 1978, China a trecut la o economie de piata
si s-a dezvoltat rapid din punct de vedere economic si social. PIB-ul a crescut aproximativ cu
10% pe an, inregistrand cea mai rapida expansiune din istoria economiei, in urma careia 800
de milioane de oameni au iesit din saracie.

Pana in anul 2015, China si-a indeplinit toate obiectivele de dezvoltare ale mileniului
(ODM) si a efectuat o contributie majora la realizarea acestora la nivel global.

Cu o populatie de aproximativ 1,3 miliarde, China a devenit a doua economie din lume
si joaca un rol foarte important in cadrul economiei globale, importurile sale reprezentand
aproximativ 15% din comertul mondial (in 2014).

Totusi, China ramane o tara in curs de dezvoltare, din cauza venitului pe cap de locuitor
(care este o fractiune din venitul tarilor dezvoltate) si a reformelor de piata incomplete.
Potrivit standardelor de saracie din China, in zonele rurale, in anul 2014 erau 70,17 milioane
de saraci.

6. Comertul dintre UE si China

Uniunea Europeana si China raman parteneri comerciali majori, economiile lor fiind
puternic interconectate. UE este principalul partener comercial al Chinei, urmata
indeaproape de Statele Unite ale Americii. Pentru Uniunea Europeana, insa, principalul
partener comercial este SUA, iar China este al doilea.

Anul 2015 a marcat cea de-a 40-a aniversare a relatiilor diplomatice dintre UE si China,
intrucat parteneriatul strategic UE-China este de o importanta cruciala pentru relatiile dintre
aceste doua tari si pentru gasirea unor raspunsuri comune la o serie de probleme globale, cum
ar fi securitatea globala si regionala, combaterea terorismului si a crimei organizate,
securitatea cibernetica, armele de distrugere in masa si neproliferarea armelor nucleare,
securitatea energetica, reglementarea financiara globala si a pietei, schimbarile climatice si
dezvoltarea durabila, precum si pentru crearea unui cadru cu privire la rezolvarea
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problemelor bilaterale.

6.1. Comertul cu bunuri

Cu exceptia scaderii inregistrate in 2009, ca urmare a crizei financiare, valoarea
importurilor UE de bunuri din China a crescut in mod semnificativ in ultimii ani, de la 129,2
miliarde € in 2004, la 302,5 miliarde € in 2014. Exporturile , in anul 2009, nu au inregistrat
scaderi, insa pe parcursul perioadei 2004-2014 acestea s-au triplat, ajungand la 164,7
miliarde €.
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Exporturi 48.4 517 63.7 7.8 78.3 824 1135 1364 1442 1482  164.7
Inporturi 129.2( 161.0) 1958 233.8| 2491 2153 2839 2951 2021 2801  302.5
Balanta -80.8) -109.3 -1321| -162.0( -170.8) -1329 -170.5 -158. -147.9 -131.9 -137.7

Figura 1. Evolutia importurilor si exporturilor de bunuri ale Uniunii Europene cu China (in
miliarde €)
Sursa: Eurostat

Conform Organizatiei Mondiale a Comertului, in anul 2014, Uniunea Europeana a
exportat Chinei 8,5 % din totalul sau de exporturi de bunuri (dupa SUA cu 16,4% si Elvetia cu
9,7%) si a importat din China 16,6% din totalul sau de importuri de bunuri.

Principalii parteneri ai UE la Export - 2014 Principalii parteneri ai UE la Import - 2014
(%) (%)

HSUA H China
B Elvetia m Federatia Rusa
China SUA
m Federatia Rusa ® Elvetia
M Turcia u Norvegia
9.7 12.2

Figura 2. Principalii parteneri ai Uniunii Europene privind comertul cu bunuri in anul 2014
Sursa: wto.org
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Comertul cu bunuri dintre UE si China este dominat de bunurile manufacturate.
Acestea reprezentau, in anul 2014, 97% din totalul importurilor UE din China si 86% din totalul
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exporturilor UE catre China.

Exporturi Importuri Balanta
2013 2014 2013 2014 2013 2014
Total 148,2 164,7 280,1 302,5 -131,9 | -137,7
Bunuri primare 17,0 16,8 7,2 7,3 9,8 9,5
- produse alimentare si bauturi 4.9 5,6 4,4 4,3 0,6 1,3
- materie prima 10,1 9,1 2,7 2,8 7,4 6,3
- energie primara 2 2,1 0,2 0,2 1,8 1,9
Produse manufacturate 129,0 141,9 271,8 293,9 -142,8 -151,9
- chimicale 17,4 18,9 13,2 14,3 4,2 4,6
- utilaje si echipamente de 85,5 95,9 139,2 146,8 -53,7 -50,9
transport
- alte manufacturate 26,1 27,1 119,4 132,8 -93,3 -105,6
Alte bunuri 2,2 6,0 1,1 1,3 1,1 4,7

Figura 3. Evolutia comertului cu bunuri dintre UE si China dupa categorii de produse (in
miliarde €)
Sursa: Eurostat

Din totalul bunurilor pe care UE le comercializeaza cu China, produsele care se exporta
mai mult decat se importa sunt substantele chimice, produsele alimentare si bauturile,
materia prima si energia primara.

Dintre toate statele membre Uniunii Europene, in anul 2014, Germania a fost cel mai
mare exportator de bunuri catre China (75 de miliarde € sau 46% din totalul exporturilor UE
catre China), urmata de Marea Britanie (19,6 miliarde € sau 12%), Franta (16,2 miliarde € sau
10%) si Italia (10,5 miliarde € sau 6%). Comparativ cu anul 2013, exporturile catre China au
crescut semnificativ in aceste 4 tari. La nivelul Uniunii Europene, exportul de bunuri catre
China a crescut cu 11% in 2014.

Tot Germania a fost si cel mai mare importator de bunuri din China in 2014 cu 60,9
miliarde € sau 20% din totalul importurilor de bunuri ale UE din China, fiind urmata de Olanda
(57,3 miliarde € sau 19%), Marea Britanie (45,8 miliarde € sau 15%), Franta (25,4 miliarde €
sau 8%) si Italia (25,1 miliarde € sau 8%). Importul de bunuri al UE din China a crescut cu 8% in
2014.

Fiecare stat membru al UE, in anul 2014 a inregistrat un deficit in comertul cu bunuri cu
China, cu exceptia Germaniei (+14,1 miliarde €) si Finlandei (0,7 miliarde €). Cele mai mari
deficite s-au inregistrat in Olanda (-48,8 miliarde €), Marea Britanie (-26,2 miliarde €), Italia
(-14,6 miliarde €), Spania (-12,4 miliarde €), Franta (-9,2 miliarde €) si Polonia (-8,9 miliarde
€).

6.2. Comertul cu servicii

Serviciile sunt deosebit de importante pentru a asigura prezenta UE in lanturile globale
de aprovizionare si pentru a mentine locurile de munca in Europa. Aproximativ o treime din
locurile de munca generate de bunurile prelucrate care pleaca din UE sunt oferite de
intreprinderi care pun la dispozitia exportatorilor servicii de suport. Per total, serviciile
reprezinta 50 % din valoarea interna adaugata a exporturilor Europei catre restul lumii.

Comertul cu servicii dintre UE si China a inregistrat o evolutie pozitiva in ultimii ani, de
la 5,1 miliarde € in 2012, la 9,2 miliarde € in 2014, adica a crescut cu aproximativ 4 miliarde
de euro in 3 ani. Exporturile de servicii ale Uniunii Europene catre China au crescut cu 27% in
perioada 2012-2014, de la 25,1 miliarde € la 31,7 miliarde €, in timp ce importurile au
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inregistrat cresteri mai moderate, de la 20 miliarde € in anul 2012, la 22,6 miliarde € in 2014
(13%).
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Figura 4. Evolutia importurilor si exporturilor de servicii ale Uniunii Europene cu China (in
miliarde €)
Sursa: Eurostat

Comertul cu servicii dintre UE si China este dominat de serviciile de transport. Acestea
reprezentau, in anul 2014, 42% din totalul importurilor UE din China si 24,6 din totalul
exporturilor UE catre China. Tnsd excedentul in comertul cu servicii a fost datorat, in cea mai
mare parte, serviciilor turistice, acestea inregistrand in anul 2014 un surplus de 3,3 miliarde
€, fiind urmate de serviciile pentru utilizarea proprietatii intelectuale cu surplus de 3,1
miliarde de € si serviciile de telecomunicatii si tehnologia informatiei si a calculatoarelor cu
un surplus de 2,5 miliarde de €.

Exporturi Importuri Balanta
2013 2014 2013 2014 2013 2014
Total Servicii 29 31,7 20,9 22,6 8,1 9,1
Transport 7,8 7,8 8,8 9,5 -1,0 -1,7
Turism 5,3 6,1 2,4 2,8 2,9 3,3
Telecomunicatii si
tehnologia informatiei si a 2,8 3,1 0,8 0,6 2 2,5
calculatoarelor
Servicii Financiare 0,7 0,8 0,3 0,2 0,4 0,6
Asigurari si pensii 1,2 1,2 0,2 0,4 1 0,8
Proprietate intelectuala 2,2 3,3 0,2 0,1 2,1 3,2
Alte servicii 9,0 9,4 8,2 9,0 0,8 0,4
Total extra-UE 709,7 734,8 531,6 583,4 178,1 151,4
China/ Total extra-UE 4.1% 4,3% 3,9% 3,9%

Figura 5. Evolutia comertului dintre UE si China dupa categorii de servicii
(in miliarde €)
Sursa: Eurostat

in 2014, China a fost al treilea cel mai important partener al Uniunii Europene cu un
total de aproximativ 4% din totalul schimburilor comerciale extra-UE dupa SUA si Elvetia.
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6.3. Investitiile straine directe intre UE si China

De pe pozitia de cea mai importanta sursa de investitii straine directe, UE promoveaza
norme clare menite sa protejeze aceasta forma de finantare, care joaca un rol
central in crearea de intreprinderi si de locuri de munca in strainatate, precum si in
consolidarea lanturilor de aprovizionare la nivel mondial.

in noiembrie 2013, UE si China au anuntat lansarea negocierilor privind un acord global
de investitii. Acesta a facilitat liberalizarea progresiva a investitiilor si eliminarea
restrictiilor pe ambele piete.

25
21.4

20 +~

15
M ISD UE - China

10 m |SD China - UE

2011 2012 2013 2014

Figura 6. Evolutia Investitiilor Straine Directe dintre UE si China 2011-2014
(in miliarde €)
Sursa: Eurostat

Cu toate ca fluctuau de la un an la altul, fluxurile Investitiilor Straine Directe dintre UE
si China au fost pozitive in ultimii ani. Totusi, in anul 2014, investitiile Uniunii Europene in
China au scazut de la 17,1 miliarde de euro, in 2013, la 9,1 miliarde de euro, in timp ce
fluxurile de investitii chineze in UE au crescut de la 5,5 miliarde de euro, in 2013, la 12,1
miliarde de euro, ceea ce inseamna ca, in anul 2014, Uniunea Europeana a atras mai multe
investitii chineze decat a oferit ea acestei tari.

7. Concluzii

Uniunea Europeana este cea mai mare economie din lume, cel mai mare exportator si
importator, principalul investitor, dar si beneficiar al investitiilor straine si cel mai mare
donator de ajutor. Desi are doar 7% din populatia mondiala, UE detine peste un sfert din
rezervele mondiale de bogatie, masurate de produsul intern brut dupa valoarea totala a
bunurilor si a serviciilor produse.

Uniunea este una dintre economiile cele mai deschise catre exterior si intentioneaza sa
ramana astfel. Schimburile comerciale cu restul lumii s-au dublat din 1999 pana in 2014 si, in
prezent, pentru aproape trei sferturi din importuri, UE nu percepe deloc taxe sau percepe
taxe foarte mici.

Relatiile dintre Uniunea Europeana si China au evoluat incepand din anul 1985 catre un
parteneriat strategic. Relatiile de cooperare, care s-au dezvoltat pe baza unui acord de
cooperare economica si comerciala, cuprind din acel moment un numar mare de sectoare,
gratie instituirii unui parteneriat consolidat.

In prezent, UE si China se bucura de una dintre cele mai mari relatii comerciale din
lume. Comertul dintre aceste doua tari a cunoscut o dezvoltare importanta in ultimii ani,
astfel ca astazi Uniunea Europeana este principalul partener comercial al Chinei, in timp ce
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China este al doilea partener comercial al UE.
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Dumitrov Cristian-Andrei, Fotache lonela
Liceul Teoretic “Dunarea” Galati

Bibicu Dorin
Universitatea “Dunarea de Jos” din Galati
Facultatea de Economie si Administrarea Afacerilor

Rezumat: StockUI este o platforma de socializare bazata pe creatiile utilizatorilor. Fiecare
utilizator isi poate crea un cont prin intermediul caruia se poate implica in comunitatea
activa dezvoltata pe platforma. Utilizatorii pot fi autori sau contribuitori la proiecte
incepute de alti autori anterior.

Cuvinte cheie: platforma de socializare, software

Abstract: Stock is a social platform based on user creations. Each user can create an
account through which may engage in active community developed on the platform. Users
can be authors or contributors to projects started by others authors.

Key words: social platform, software

1. Introducere
StockUI, este un site dedicat socializarii intre utilizatorii inscrisi, prin actiuni de
urmarire a unor jurnale si poze partajate de in contul propriu de catre fiecare utilizator.
Aplicatia StockUl este realizata fara frameworkuri externe dar utilizeaza jQuery ca
librarie pentru JavaScript. Acesta se bazeaza pe urmatoarele limbaje si librarii [1-3]:
HTML5 - pentru trunchiul paginilor;
CSS3 - pentru stilizarea elementelor din pagini;
JavaScript - pentru crearea paginilor interactive;
AJAX - folosit in fundal pentru a genera liste si pentru a imbunatati experienta
utilizatorului;
jQuery - folosit pentru usurarea crearii efectelor din pagina;
PHP - constituie motorul site-ului si are acces direct la baza de date;
MySQL - folosit pentru stocarea datelor intr-un mod structurat.
Dintre sursele externe utilizate enumeram:
o font-Awesome - pentru mini-iconitele sugestive plasate pe fiecare pagina;
e vectori creati in PhotoShop CS6 - imagini preluate de ImageStack.

2, Descrierea site-ului
In figura 1, prezentam pagina de inceput a site-ului, iar in figura 2 pagina de
autentificare.
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Our Features Reader Tips Author Tips

StockUI

Are you still writing on paper ?

Think, write and publish! Write anything from funny stories to
secret journals you don't want anyone to ever find!

Create an Account

Fig 1. Pagina inceput

= Personal Desk

Account Login

Logging in to your account gives you access to all the features mentioned on
our main page. To proceed simply type in your details in the fields below.

E-Mail Address Password

Login to Account

Don't have an account?
Forgotten your password?

Fig 2. Pagina de autentificare

in zona Autorilor (fig. 3) fiecare utilizator isi poate crea propriul jurnal si isi poate
administra publicatiile. Tot de aici se pot scrie pagini in jurnal, se poate modifica aspectul
jurnalului cat si setarile si aspectul paginilor.

Din aceasta zona autorii pot vedea urmaritorii jurnalului sau/si poate administra
contributorii curenti.
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= Personal Desk

ersonat

FEIESRTributors Area

Options Overview

# Overview StockUI provides you with all your necessary writing tools in one single place. From this page you may create a
new journal, edit your current journals or access your available contributions.

# Create a Journal Your journals can be shared, can be private or can be listed globally on the website, everything based on your
decision (and readers feedback).
& My Journals

Fig 3. Zona autorilor

Contributorii sunt utilizatorii care nu au acces la setarile unui jurnal. Autorii decid
daca un contribuitor poate scrie pagini si respectiv sterge pagini din jurnal sau au doar acces
la citire (fig. 4).

Fiecare utilizator decide cine si ce se poate vedea pe profilul sau (fig. 5). Acest lucru fi
permite fiecarui utilizator sa aiba propriul spatiu privat. Setarile profilului sunt actualizate
instant si intra in efect din momentul aplicarii.

= SML” ® Personal Desk

Account Referrals

& Overview Referrals represent users that registred using your referral link. Our registration system runs in a way that
informs you whenever a referral registers through your link, however you will not be notified when they
activate their accounts. While you may unlink referrals from your account, you may not unlink yourself from

& Profile your referral.

& Security How does the process of referring work ?

# You copy and distribute your referral link wherever you want;
% Referrals ~ People click your link and decide to register through it;
» After registering you will receive a notification by e-mail about your new referral;

# Your referral will be able to see who has referred him and you will be able to see who you referred too.

€ You have not been referred by anyone on StockUI!

Your Referral Link:
By giving anyone this link, they can register through it and
automatically become your referrals.

https://localhost/register.php?rel

Referrals List: c
On the right side you may find a list with all your referrals. » Active: Alfa Remove @
» Active: Beta Remove @
» Active: Charlie Remove &

Fig 4. Administrarea utilizatorilor invitati
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= 4 SM u’ ® Personal Desk

Account Account Security
#®& Overview Account E-Mail:
hl

chucky.modo@yahoo.com

& profile
a Security

% Referrals

Repeat New Password:
Fillin this box only if you want to change your current password.

Current Password:

Fig 5. Administrarea securitdtii contului

Profilul include informatii unice despre utilizator (fig. 6), incluzand datele cu caracter
personal, care desigur, sunt stocate si criptate in baza de date. Pe profil, utilizatorul isi poate
mentiona interesele dar si o scurta biografie.

v SML” ® Personal Desk

Options Privacy

# Overview Allow Peaple to View my Profile:
Decide whether you want guests and users to be able to view

Users Only
guosts and users
your profile. If you allow any of them to do this, you may wish to

<A General

A Notifications
Make my E-Mail Add
Al

® Privacy

@ Blacking

© Presets rs to Search my Posts:

search all your public and global
L not be affected by this settiny
% Disable Account

Make my Registration Date Public:
[

Make my Last Login Public:
Allow your profile visitors to view your Last login date.

Save Settings

Fig 6. Administrarea drepturilor de acces

Utilizatorii pot accesa pofilele altor utilizatori, atata timp cat este activata aceasta
optiune din setarile contului. Pe pagina de profil, utilizatorii, pot vizualiza informatii despre
detinatorul profilului, ultima logare cat si alte informatii stabilite din setari.

Totodata, utilizatorii pot vedea publicatiile detinatorului, alaturi de fisierele sale
media si pot lasa mesaje pe peretele acestuia (fig. 7).
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=4 SML" = Personal Desk

— agig
Ci Dumitrov
mall Messages i More

Fig 7. Vizualizarea fotografiilor unui utilizator

Functia de raportare le permite utilizatorilor sa ajute la mentinerea standardelor de
securitate si moralitate ale site-ului, prin informarea administratorilor in legatura cu
incalcarile de regulament.

Utilizatorii pot raporta jurnale si imagini inadecvate incarcate pe site.

In cazul in care un utilizator nu mai doreste sa foloseasca contul StockUl, acesta isi
poate dezactiva oricand contul (fig. 8), paginile de profil devenind astfel inutilizabile alaturi
de toate informatiile si jurnalele continute de acestea.

= SML” ® Personal Desk

Options Disable your Account

& Overview If you believe SteckUI no longer satisfies your needs, you may always choose to disable your account. If you
ever wish to return, you may simply pick a settings preset or change your settings again accordingly.

A General T . 5 = .
@ After reactivating your account you will have to confirm your e-mail address again!

A Notifications
® Privacy What happens to my account after disabling it?

~ Aspecial set of settings will be applied to your account, making it unable to receive any type of request;
@ Blocking # Your posts will become inaccessible for anyone until you decide to reactivate your account;
# Your account state will be changed to disabled - upon logging in your account it will be reactivated;
 Presets » Your account currency, achievments and stats will remain intact throughout the process;
# Allyour friends will be deleted, however your blacklist will stay intact.

Disable my Account

% Disable Account

Fig 8. Dezactivarea contului
Platforma StockUl este protejata impotriva celor mai cunoscute tipuri de atacuri,

precum XSS si MySQLi. Totodata, platforma nu permite spamul cu ajutorul botilor, aceasta
avand limitari la crearea jurnalelor si frecventa modificarii acestora. Totodata, platforma
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este compatibila cu protocoalele http si https, manipuland redirectionarile in functie de
protocolul paginii de origine.

Informatiile utilizatorilor sunt stocate intr-un mediu sigur. Parolele sunt criptate cu
ajutorul unei combinatii de algoritmi, astfel odata cu schimbarea datelor contului, automat si
hash-ul parolei se schimba, facand astfel spargerea parolei in cazul in care baza de date este
compromisa mult mai dificila.

Concluzii
In cadrul acestei lucrari am prezentat o platforma online destinata socializarii intre

utilizatori. Site-ul StockUl se remarca prin stilul grafic deosebit, structura, flexibilitatea,
securitatea acestuia.
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Sisteme de plati electronice prin carduri

Electronic payment systems through cards

Ursu Elena-lzabela
Universitatea “Dunarea de Jos” din Galati
Facultatea de Economie si Administrarea Afacerilor
Programul de studii de masterat Management Financiar si Bancar

Rezumat: Extinderea informaticii in sfera activitatilor bancare, a facut posibila aparitia
unei noi forme a banilor, ,banii electronici”, reprezentand valori stocate magnetic in
memoria calculatoarelor si fiind recunoscuti ca avand caracteristici corespunzatoare
notiunii generale de bani. Tn prezent, in Romania tendinta dominantd este ca masa
monetara sa fie preponderent constituita din ,,bani electronici”. Marea majoritate a
tranzactiilor tind sa fie efectuate utilizand aceasta modalitate de plata, numita si e-cash
(numerar electronic). Sistemul bancar este una din cele mai importante structuri ale
economiei de piata, sau mai bine zis, cea mai importanta, bancile fiind mediatorii
redistribuirii capitalului, contribuind esential la cresterea Produsului Intern Brut al
Romaniei. Bancile moderne acorda un spectru larg si multilateral de servicii clientilor sai -
de la cele traditionale (de credit, depozite si decontare), care constituie baza business-
ului bancar, pana la cele moderne ce tin de instrumentele financiare noi, serviciile
fiduciare, operatiunile investitionale.

Cuvinte cheie: plati electronice, card, carduri contactless

Abstract: Expanding the scope of banking activities informatics, made possible the
emergence of a new form of money, "electronic money" values are stored magnetic
computer memory and being recognized as having characteristics corresponding to the
general concept of money. Currently, in Romania the dominant trend is that the money
supply is mainly composed of "electronic money". The vast majority of transactions tend to
be made using this payment method, also called e-cash (electronic cash). The banking
system is one of the most important structures of the market economy, or rather, the
most important banks as mediators redistribution of capital, contributing significantly to
GDP growth of Romania. Banks modern granted a wide and versatile services to its
customers - from the traditional (credit, deposits and settlement), which is based business
bank, up to the modern related to financial instruments us, fiduciary services, investment
operations.

Key words: electronic payment cards, contactless cards

1. Sistemul de plati electronice si principalul instrument de plata in Romania

Cardurile reprezinta instrumente cu ajutorul carora se poate efectua plata unui produs
sau serviciu, avand la baza un sistem organizat pe baze contractuale intre detinator, emitent
si comerciantul sau prestatorul de servicii. Este un instrument de credit modern, utilizat de
clientii bancari atat in lei cat si in valuta.

Intermedierea schimburilor reprezinta o functie esentiala a monedei, realizarea
acesteia prin mijloace de plata adecvate cerintelor si caracteristicilor schimburilor, prin
instrumente si tehnici de plata care sa asigure operativitatea si siguranta efectuarii platilor
constituie o conditie esentiald a indeplinirii eficiente a acestei functii. In acest sens,
mijloacele moderne de efectuare a platilor reprezinta reactia monedei la mediul extern al
economiei si societatii reale, la dorintele si motivatiile civilizatiei contemporane,
bancarizarea puternica a platilor, transformarea monedei, ,,a semnului monetar in impuls
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electronic, ruperea totala a monedei de continutul valoric real constituie provocari, dar si

raspunsuri ale monedei®”.

2, Particularitatile platilor electronice

In figura de mai jos este prezentata schema generala, simplificata, de plata pentru
bunuri sau servicii comerciale sau pentru transferuri de fonduri. In cazul platilor electronice,
documentul de plata este o factura, care se poate afla sub forma electronica, initierea platii
se face prin instrumente de plata electronice (de exemplu, card), transferul de fonduri intre
banci se face conform normelor bancii centrale pe cale electronica (in Romania, in 2004, a
intrat in functiune TransFonD, ca procesator de transfer de fonduri si decontari intre banci in
timp real), iar documentele de reconciliere (extrase de cont, informatii privind plata) se
expediaza prin mesaje electronice.

Figura 1.1. Schema generala de plata

3
---- Banca Banca SRR
! platitorului beneficiarului .
! :

! I
4 2 4
! :

1 . o |
! Plititor Beneflckl rul |
bmm e > platii €

Sursa: Realizat de autor pe baza Vasilache Dan, Plati electronice. O introducere, Editura
Rosetti Educational, Bucuresti, 2004, p. 42.

1. Beneficiarul platii emite documentul de plata;

2. Platitorul da instructiuni bancii sale pentru a plati banca catre beneficiarul bancii, conform
documentelor de plata (initierea platii);

3. Decontarea intre banci (transferul efectiv al fondurilor se face conform normelor bancii
centrale);

4. Extras de cont pentru reconciliere.

In Figura 1.2. este reprezentatd o schema sugestivd, de principiu, a platilor
electronice. Tn aceastd figura simplificatd apar elementele principale ale unei plati
electronice:

e punctele de acces (terminalele) la sistemul de plata prin care se initiaza o plata
electronica;

e sistemele de telecomunicatii;

e procesatorii de tranzactii electronice (reprezentati ca functie, nu ca implementare
fizica);

e actorii finali care implementeaza si folosesc platile electronice (banci, operatori de
telefonie mobila, furnizori generali de produse si servicii ce pot fi platite electronic,
numiti global comercianti).

33 Manolescu Gheorghe, Monedd si politici monetare, Editura Fundatiei Romania de Maine, 2007, p. 185
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Figura 1.2. Schema de principiu a platilor electronice

] —— Procesator de , Instimutii ; -
,~ ATM — - _ 3 ! : | \
h iioe tranzactii electronics | fmancizre ! i
: 1 | 1
: (TranzFonD') e o :
1 !
| g I " Fumizoride | E
. Cﬁ ' s [ '
: — - = = a—T | servicit : |
! Telecomunicatii B | i
| | 4
| Telefon E
: 3 :
. fixsan = i
| EEE 2 T 7 :
! mobi y Operatori de ! :
| telefonie : i
| I '
: I mohild ! 1
e :
! , Telecomumicatii | :

I
- rc | & 0 e ' .

A -

Sursa: Dan Vasilache, Pldati electronice. O introducere, Editura Rosetti Educational, Bucuresti,
2004, p. 43.

Puncte de acces, canale, prin care se initiaza platile electronice;
Retele, inclusiv Internet si telefonie mobila;

Procesator national sau international al tranzactiilor electronice;
»Actorii” platilor electronice.

A WN =

3. Instrumentul de plata fara numerar - Cardul

Evolutia in domeniul instrumentelor de plata se manifesta in trecerea de la suportul
hartie la suportul magnetic si electronic, precum si inmagazinarea unui volum cat mai mare
de informatii care sa poata fi prelucrata informatic, astfel ca plata sa se faca aproape in timp
real, similara cu plata numerarului.

Mijloacele de plata fara numerar, respectiv instrumentele de plata (transfer credit,
debitare directa, card de plata, cec, cambie si bilet la ordin), permit transferul fondurilor
detinute in conturi deschise la institutii de credit sau la Trezoreria Statului, in baza primirii
unei instructiuni de plata.

Principalul instrument de plata specific monedei electronice este cardul. Cu ajutorul
cardului se pot efectua plati din conturi personale sau se poate retrage numerar din aceste
conturi, utilizandu-se infrastructura platilor electronice. Exista si carduri cu functiuni mai
complexe (smart-cardurile)*. Transferul electronic al fondurilor la locul vanzarii (Electronic
Funds Transfer at Point of Sale - EFTPOS) semnifica transferul electronic al fondurilor la locul
vanzarii si implica transferul fondurilor din contul unui client direct in contul vanzatorului,
simultan cu realizarea operatiunii de vanzare. In acest caz nu mai este necesard emiterea

34 Gheorghe Pascariu, Moneda electronicd si informatizarea pldtilor. Cardul, Editura Universitatii ,,Al. 1. Cuza”,
lasi, 2005, p. 295.
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unui cec de catre client si nici vanzatorul nu trebuie sa mai astepte primirea banilor in cont;
operatiunea se realizeaza prin utilizarea cardurilor®.

In sistemul traditional, plata unei tranzactii prin intermediul cardului are loc astfe
1. detinatorul cardului prezinta cartea sa de plata comerciantului;

2. comerciantul verifica formal cartea de plata (integritate, concordanta datelor de pe card
cu cele din actul de identitate etc.);

3. comerciantul comunica telefonic la centrul de autorizare numarul cardului, identitatea
titularului, perioada de valabilitate, valoarea tranzactiei;

4. pe baza evidentelor proprii, centru autorizeaza comerciantul sa accepte plata din contul
detinatorului de card si transmite tranzactia la centrul international;

5. comerciantul intocmeste o chitanta in trei exemplare, cu ajutorul unui dispozitiv mecanic
(imprinter). Un exemplar il pastreaza pentru evidentele sale, unul il inmaneaza platitorului,
iar pe celdlalt il prezinta la banca sa, cu care periodic efectueaza decontarea.

In sistemele moderne, etapele mentionate (incepand cu a 3-a) se deruleaza prin
intermediul echipamentelor electronice care asigura legatura automata intre comerciant,
banca si centrul de autorizare. Autorizarea tranzactiei si debitarea, respectiv creditarea
conturilor au loc automat. in locul telefonului se utilizeaza un terminal electronic instalat la
punctele de vanzare (EFTPOS: Electronic Transfer of Funds at Points of Sale). Cardul este
introdus intr-un orificiu al terminalului si pe baza datelor inregistrate pe banda magnetica are
loc derularea automata a etapelor urmatoare.

(36

4. Analiza cardurilor contactless pentru persoane fizice

Debutul tranzactiilor cu cardul in Romania il reprezinta anul 1992. Initiativa a
apartinut unui grup de cinci banci comerciale (Banca Comerciala Romana, Banca Romana
pentru Dezvoltare, Banca Romana de Comert Exterior, Banca Agricola si Banca Comerciala
,»lon Tiriac”) la care s-a adaugat si BancPost din 1995. Aceste banci au pus bazele programelor
de carduri in tara noastra, angajandu-se in directia acceptarii la decontare a cardurilor emise
de banci straine si ulterior a emiterii de carduri nationale si internationale.

Cardurile emise de Raiffeisen Bank
Oferta in materie de carduri Raiffeissen Bank este una echilibrata, urmarind
acoperirea cerintelor pietei in acest domeniu.
VISA Contactless / MasterCard Salariu Contactless
Avantaje:
+ tehnologie adaptata platilor rapide;
+ card de debit in lei, pentru persoane fizice;
+ utilizare domestica si internationala;
+ utilizare in mediul electronic si manual;
+ posibilitatea de incasare a salariului.
Caracteristici:
» efectuarea in mod rapid, fara introducerea codului PIN, a platilor de mica valoare, maxim
100 lei, utilizand undele radio prin simpla apropiere a cardului de un terminal prevazut cu
tehnologia contactless;
+ pana la 5 carduri pe cont;

35 Lucian lonescu, Bdncile si operatiunile bancare, Editura Economica, Bucuresti, 1996, p. 364.
36 Gheorghe Pascariu, Moneda electronicd si informatizarea pldtilor. Cardul, Editura Universitatii ,,Al. I. Cuza, lasi,
2005, p. 298.
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* posibilitatea de a efectua tranzactii comerciale directe si extrageri de numerar nu numai in
tara, dar si in strainatate (cardul este alimentat cu lei, in strainatate realizandu-se conversia
automata in moneda tarii respective);

+ efectuarea platilor direct catre furnizorii de utilitati, fara a fi necesara deplasarea la
banca, datorita contului curent atasat cardului;

+ in cazul in care cardul este folosit pentru incasarea lunara a salariului, utilizatorul poate
beneficia, la cerere, de facilitatea de descoperit de cont Overdraft, in valoare de unul pana
la trei salarii nete. Aceasta reprezinta o linie de credit atasata cardului de salariu;

+ participare automata la programul Multishop prin care utilizatorii beneficiaza de reduceri
garantate in magazinele partenere Raiffeisen Bank.3’

Tabelul 2.1.1. Costuri pentru cardurile VISA Contactless Lei / MasterCard Salariu Contactless
Lei oferite de Raiffeissen Bank

VISA Contactless Lei

Definirea taxei/comisionului MasterCard Salariu Contactless Lei
Taxa initiala de emitere card 10 lei
Taxa anuala de administrare card 20 lei
Taxa inlocuire card la expirare 10 lei
Taxa interogare sold
Prin intermediul ATM (Raiffeisen Bank) 0,3 lei
Prin intermediul retelelor ATM ale altor banci 2 lei
acceptatoare de card
Prin intermediul EPOS (Raiffeisen Bank) 0,3 lei
Depunere initiala minima in cont pentru fiecare card 5 lei

de debit atasat
Comision pentru operatiuni comerciale

Operatiuni in Strainatate 0%
Operatiuni in Romania 0%
Comision pentru operatiuni de eliberare numerar
La ghiseele bancilor acceptatoare din strainatate 1% + 3,5 Euro (se percepe in Lei)
La ATM-urile bancilor acceptatoare din strainatate 1% + 2,5 Euro (se percepe in Lei)
La ghiseele bancare ale Raiffeisen Bank 0,5%; Min. 5 Lei
La ATM-urile apartinand Raiffeisen Bank 0,2%; Min. 0,2 Lei
La ghiseele si in retelele ATM ale altor banci 1% + 3 Lei
acceptatoare de card
Taxa de regenerare PIN 0 Lei
Taxa de blocare card 0 Lei
Taxa de inlocuire card in regim de urgenta (pentru card Nu se aplica

declarat pierdut/ furat in strainatate)
Sursa: Realizat de autor pe baza datelor furnizate de
https://www.raiffeisen.ro/persoane-fizice/ taxe-si-comisioane-pf
Accesat: Mai 2016

Cardurile emise de ING Bank

La ING Bank utilizarea tehnologiei contactless este optionala. Astfel, daca clientul
doreste, poate oricand sa folosesca cardul la comercianti in mod traditional prin introducerea
in POS si validarea tranzactiei cu PIN, indiferent de valoarea platii.

37 http: / /www.raiffeisen.ro/persoane-fizice/carduri/card-contactless
Accesat: Mai 2016
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Tabelul 2.2.1. Costuri pentru cardul contactless MasterCard Standard International
RON oferit de ING

Taxe si comisioane MasterCard Standard International RON
Emitere card 50 RON
Emitere card cu poza 70 RON
Administrare anuala card 50 RON
Administrare anuala card cu poza 50 RON
Taxa servicii de urgenta pentru carduri -
Transmitere card/PIN in strainatate 160 RON
Tranzactii nationale
Depunere numerar la bancomat ING 0 RON
Retragere numerar (lei) la Bancomat 0 RON
ING
Retragere numerar (euro) la Bancomat 0,50 %
ING
Retragere numerar la ATM-urile altor 0,5%+2,5RON
banci
Retragere numerar la ghiseul altei banci 0,5 % + 2,5 RON; Min. 5 RON
Interogare sold la ATM-urile altor banci 2,5 RON
Tranzactii la comercianti 0 RON
Tranzactii Internantionale
Retragere numerar la ATM/ghiseu 1% + 10 RON
bancar
Interogare sold la ATM-urile altor banci 2,5 RON
Tranzactii la comercianti 0 RON
Comision de conversie valutara 2%
Taxa reclamatie nejustificata 60 RON

Sursa: Realizat de autor pe baza datelor furnizate de
https://www.ing.ro/ingb/persoane-fizice.html
Accesat: Mai 2016

5. Studiu comparativ
Cardurile Contactless

Acest tip de carduri pot fi folosite pentru plata rapida a bunurilor achizitionate dar si a
serviciilor oferite de companiile de transport. Posesorii nu mai sunt nevoiti sa astepte la
coada pentru a incarca sau achizitiona un card pentru transport. Folosirea cardului implica
apropierea sa de POS-ul care citeste datele stocate pe acesta. Primele carduri contactless
care au aparut in Romania au fost lansate de catre BCR si BRD.

Platile realizate cu ajutorul cardurilor pot avea o valoare mai mica de 100 de lei,
astfel incat utilizatorul este scutit de a mai introduce PIN-ul si de a semna chitanta in urma
folosirii cardului obisnuit.3®

Conform managerului general pentru Romania al MasterCard, Cosmin Vladimirescu,
numarul de carduri contactless din Romania va creste semnificativ in urmatorii ani, ,,Ma
astept sa vedem in Romania peste 7 milioane de carduri contactless in urmatorii 2-3 ani”.

Potrivit acestuia, in Romania exista in momentul de fata 7.000 de terminale
contactless, reprezentand circa 6% din piata.

De asemenea, numarul de carduri contactless din prezent este de peste 1 milion.
“Acceptarea tehnologiei contactless va fi in crestere in anii urmatori. 11 din primii 20

38 http: //www.wall-street.ro/tag/carduri-contactless.html Accesat: Mai 2016
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retaileri din Romania, care genereaza peste 30% din volume, au trecut deja la contactless; am

reusit sa i convingem si nu a fost greu”, a mai mentionat Cosmin Vladimirescu.

Tabelul 2.3.1. Comparatie privind cardurile ce includ functia Contactless

banci din Romania

Carduri MasterCard MasterCard Standard
Contactless International
Banca emitenta Raiffeisen Bank ING Bank
Moneda RON
Valabilitate 2 ani 2 ani
Taxa emitere card 10 Lei 50 Lei
Administrare anuala card 20 Lei 50 Lei
Taxa inlocuire card 10 Lei 0 Lei
Tranzactii la comercianti 0% 0%
Retrageri de numerar de la 0,50 % 0,50 %;
ghiseul bancii emitente Min. 5 Lei Min. 5 Lei
Retrageri de la ATM propriu 0,20 % 0,20 %;
Retrageri de la ATM-urile altor 1% + 3 Lei 0,50 % + 2,5 Lei
banci din Romania
Retrageri de la ghiseul altor 1% + 3 Lei 0,50 % + 2,5 Lei;

Min. 5 Lei

Retragere numerar de la
ghiseele bancilor straine

1% + 3,5 Euro
(se percepe in Lei)

1% + 10 RON

Retragere numerar de la ATM-
urile bancilor din strainatate

1% + 2,5 Euro
(se percepe in Lei)

1%+ 10 RON

Sursa: Intocmit de autor pe baza Tabelului 2.1.1. si Tabelului 2.2.1.

In functie de taxa de emitere, a administrarii anuale, precum si a taxei de inlocuire a
cardului se observa cu usurinta ca Raiffeisen Bank reuseste sa se impuna in fata bancii ING.

Desi prin contacless se intelege posibilitatea achitarii imediate a bunurilor sau
serviciilor in limita a 100 lei doar prin simpla apropiere a cardului de dispozitivul de citire,
instrumentele mai sus mentionate pot fi utilizate la fel de usor ca simple carduri de debit,
daca plata depaseste limita impusa.

Taxele pentru retrageri de numerar de la ghiseul bancii emitente este in toate cele 3
cazuri de 0,50 % din suma, de asemeni si comsionul pentru retrageri de la ATM propriu
fiecarei banci este 0,20 % .

La un simplu calcul privind retragerea lunara a cate 100 RON timp de 2 ani, de la ATM-
urile altor banci decat cele emitente, vor rezulta urmatoarele comisioane intrate in posesia
bancii:

= Raiffeisen Bank (1% + 3 Lei) : 96 Lei

= ING (0,50 % + 2,5 Lei) : 72 Lei

Calculand si pentru restul situatiilor, clasamentul va fi acelasi.

Asadar din perspectiva acestei comparatii, banca cu cel mai bun card de debit, care
ofera si tehnologie Contactless este ING.

6. Concluzii si propuneri

In Romania, anul debutului programelor de carduri bancare poate fi considerat anul
1992, cu toate ca acceptarea la decontare a cardurilor emise de sistemul bancar International
a fost posibila inca din 1972 prin intermediul Organizatiei Nationale de Turism, insa numai
pentru persoanele fizice nerezidente.

143



UNIVERSITAS
A A Jonivessivg |

v Centrul de Cercetare ,Strategii de Dezvoltare a 1"“‘1
W Sistemelor Economice Competitive” 9 &
7 [ __ ) e
2NR et
GALATIENSIS GALATIENSIS
Universitatea ,Dundrea de S 1C Facultatea de Economie si
Jos” din Galati Administrarea Afacerilor

Cardul ofera detinatorului accesul, printr-o modalitate tehnica adecvata, la un cont
bancar din care se efectueaza plata bunurilor si serviciilor achizitionate, fie pe seama
disponibilului existent in cont, fie prin apelarea la un credit. In totalitatea functiilor sale,
cardul este un instrument de plata fara numerar prin care detinatorul autorizat poate face
plata contravalorii bunurilor cumparate de la comercianti, sau beneficia de serviciile prestate
de terti care sunt atestati sa il accepte si sa il utilizeze. De asemenea, cardul permite
obtinerea de lichiditati de la banca emitenta, in fapt administratoare a contului curent al
titularului de card.

Cardul actioneaza ca un instrument de plata multiplu, cu utilizarea succesiva si
permaneta asigurand inalte facilitati utilizatorilor platitori, precum si beneficiarilor platilor,
cu care utilizatorii se afla in raporturi contractuale.

Pe aceasta baza, dispunerea platilor devine mai operativa, mai accelerata, aspect
favorabil pentru toti participantii. Sub un alt aspect, mecanismul platii pe card implica, intr-o
mare masura, exercitarea deciziei de plata in seiful beneficiarului platii. Important este
faptul ca majoritatea celor care au acces la Internet si la telefonia mobila, adica persoanele
cu venituri peste medie, detinatori de conturi bancare sau carduri, genereaza un potential
important pentru implementarea de servicii tip direct-banking.

Extinderea utilizarii cardurilor in mediul economic ar putea fi generata, spre exemplu,
de obligativitatea regiilor autonome, agentilor economici cu capital partial sau majoritar de
stat de a-si remunera salariatii prin intermediul acestui instrument de plata.

Cu toate acestea, trebuie remarcat faptul ca volumul tranzactiilor, mai ales al celor
de plata, este destul de scazut comparativ cu tarile vecine, o pondere ridicata in totalul
tranzactiilor fiind detinuta de cei care si ridica veniturile salariale din conturi de card.

La finalul acestui studiu asupra platilor electronice prin intermediul cardurilor bancare
in Romania, putem afirma ca bancile romanesti incep sa puna accentul nu doar pe sporirea
numarului de carduri, ci si pe o mai larga acceptare, o utilizare mai frecventa si strategii mai
eficiente de emitere a cardurilor.
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